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华兴会计师事务所（特殊普通合伙） 

《关于深圳证券交易所对青岛百洋医药股份有限公司 

的关注函》的回复 

华兴专字[2024]23011910069 号 

深圳证券交易所创业板公司管理部： 

由青岛百洋医药股份有限公司（以下简称“百洋医药”）转来的《关于对青岛百洋医药

股份有限公司的关注函》（编号：创业板关注函〔2024〕第 106 号）（以下简称“关注函”）

奉悉，华兴会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“会计师”）已对关注函中要求会计

师核查的财务事项进行了审慎核查，具体情况回复如下： 

如无特别说明，本回复中的简称或名词释义与《关于收购上海百洋制药股份有限公司、

青岛百洋投资集团有限公司、青岛百洋伊仁投资管理有限公司及北京百洋康合科技有限公

司股权暨关联交易的公告》（以下简称“公告”）中的相同。 

本回复中若出现总计数尾与所列值和不符的情况，均为四舍五入所致。 

 

 

 

 

 
    



 

2 

问题 7、百洋制药审计财务数据显示，百洋制药 2023 年销售费用为

25,548.63 万元，占营业收入的 33.62%，其中市场宣传推广费用为 22,406.17 万

元。请你公司补充披露百洋制药近三年又一期销售费用金额及变动情况，市场

宣传推广费用的主要用途、是否合规及合理，销售费用占营业收入比例较高的

原因及合理性，是否与同行业可比公司情况一致。请会计师核查并发表意见。 

回复： 

一、请你公司补充披露百洋制药近三年又一期销售费用金额及变动情况，

市场宣传推广费用的主要用途、是否合规及合理，销售费用占营业收入比例较

高的原因及合理性，是否与同行业可比公司情况一致 

（一）百洋制药近三年又一期销售费用金额及变动情况 

百洋制药近三年又一期销售费用明细具体情况如下： 

单位：万元 

项目 
2024年 1-3月 2023年度 2022年度 2021年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

市场宣传推广费用 6,098.47 89.57% 22,406.17 87.70% 19,619.31 88.03% 18,143.03 87.10% 

职工薪酬 635.70 9.34% 2,339.07 9.16% 2,236.31 10.03% 2,223.95 10.68% 

业务招待费 22.62 0.33% 204.26 0.80% 146.32 0.66% 129.54 0.62% 

折旧摊销费 20.83 0.30% 42.45 0.17% 3.61 0.02% 1.68 0.01% 

差旅费用 17.13 0.25% 360.19 1.41% 93.07 0.42% 148.93 0.71% 

办公费用 13.71 0.20% 169.28 0.66% 158.50 0.71% 167.28 0.80% 

其他 0.12 0.01% 27.21 0.10% 29.16 0.13% 15.53 0.08% 

合计 6,808.58 100.00% 25,548.63 100.00% 22,286.28 100.00% 20,829.94 100.00% 

注：2021 年度及 2024年 1-3 月的数据未经审计，下同。 

2022 年度，百洋制药销售费用总额较 2021 年度增加 1,456.34 万元，增幅为

6.99%，主要原因系市场宣传推广费用的增加。百洋制药加大市场推广力度，通

过学术推广会议、推广拜访等方式，向医生、患者等人群传递药品安全性、有

效性的研究成果，该变动与其业务规模增长情况基本匹配。 

2023 年度，百洋制药销售费用总额较 2022 年增加 3,262.35 万元，增幅为

14.64%，主要原因系市场宣传推广费用、差旅费用以及业务招待费的增加。
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2023 年度，百洋制药持续加大市场推广力度，差旅交通和业务招待费用亦有所

增加。 

（二）市场宣传推广费用的主要用途、是否合规及合理 

百洋制药市场宣传推广费用主要用途为提高产品的市场占有率及其市场影

响力。主要形式为通过开展学术拜访，组建学术讨论会、病例讨论会等推广会

议以及学术讲座等形式，提高和加深医务工作者以及患者等对公司药品适应症、

相关治疗方法和知识的了解，进而提升产品知名度。 

百洋制药已对推广服务商的推广服务过程制定了严格的内部控制制度，包

括《推广服务供应商合规管理制度》、《营销学术活动管理制度》、《防止商业贿

赂管理制度》等，由销售部、商务部、财务部等多个部门对公司市场推广活动

的不同环节进行审核、监督及管理，包括推广服务商的选择及审批（推广服务

商的经营资质、业务能力、业务合规性等）、推广服务活动的开展过程、推广服

务活动的成果验收、推广服务的费用结算及审批流程等各个方面。 

百洋制药与主要推广服务商均签订有《反商业贿赂协议》，协议规定：推广

服务商保证遵守与反腐败相关的全部法律法规及企业的反腐败相关政策，且其

不会向任何政府官员、医疗卫生专业人士或其他相关人士给予或承诺给予任何

财物；严禁推广服务活动中出现任何商业贿赂及其他不正当商业行为；百洋制

药主要推广服务商均出具《合规承诺书》明确承诺：开展的各项业务活动合法、

合规、真实，不存在违反国家法律法规的行为。除此之外，百洋制药也会对推

广服务商的推广服务工作进行密切监控和定期排查若一旦发现相关违法违规情

形，百洋制药会采取立即终止和推广服务商的合作并配合相关部门开展调查、

涉嫌犯罪的移送司法机关处理等相关应对措施，有效防范商业贿赂的发生。 

综上，百洋制药对推广服务商的推广服务过程建立了严格的内部控制制度，

并对市场推广活动开展过程、费用支付、发票进行严格的管理和审核，以确保

市场宣传推广费真实、合理及推广过程合法合规，有效防范公司的经营和合规

风险。 
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（三）销售费用占营业收入比例较高的原因及合理性，是否与同行业可比

公司情况一致 

1、销售费用占营业收入比例 

百洋制药近三年又一期销售费用占营业收入的比例具体情况如下： 

单位：万元 

项目 2024年 1-3月 2023年度 2022年度 2021年度 

销售费用 6,808.58 25,548.63 22,286.28 20,829.94 

营业收入 20,915.50 75,983.24 63,462.04 48,405.52 

销售费用占营业收入的比例 32.55% 33.62% 35.12% 43.03% 

百洋制药近三年又一期销售费用占营业收入的比例分别为 43.03%、35.12%、

33.62%和 32.55%，占比较高，但整体呈逐期下降趋势。 

百洋医药的销售体系主要通过分布在全国各地的推广商按照国家法律法规，

合规地进行市场推广或学术研讨会，传播学术成果，提升品牌影响力，进而不

断提高公司产品的市场覆盖率和占有率，在渠道和终端的维护上成本较高。近

年来，为了加速覆盖之前未有触及的医疗机构，使更多医生和患者了解、接受

并使用公司产品，公司的销售渠道不断下沉，进行县域、社区、乡镇卫生院的

的拓展以及零售药店的覆盖，从而增加产品销量、提升市场份额。公司保持了

较高的市场推广力度，因此销售费用占营业收入比例较高。上述情况符合医药

行业特点，与公司实际经营情况相匹配，具有合理性。 

2、与同行业可比公司对比 

百洋制药近三年又一期销售费用占营业收入的比例与同行业可比公司的对

比情况如下： 

公司名称 2024年 1-3月 2023年 2022年 2021年 

方盛制药 43.09% 40.38% 42.11% 40.41% 

红日药业 32.71% 33.19% 34.88% 34.11% 

汉森制药 40.39% 41.31% 43.23% 44.99% 

平均值 38.73% 38.29% 40.07% 39.84% 

百洋制药 32.55% 33.62% 35.12% 43.03% 
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如上表所示，百洋制药销售费用占营业收入的比例总体低于同行业可比公

司平均值，与红日药业差异较小，低于方盛制药、汉森制药。各公司销售费用

占比差异主要系销售产品种类及推广力度差异所致。百洋制药销售费用占营业

收入的比例和同行业可比公司之间不存在重大差异。 

二、请会计师核查并发表意见 

（一）核查过程 

1、访谈百洋制药管理层并取得内部控制的文件，包括《推广服务供应商合

规管理制度》《营销学术活动管理制度》《防止商业贿赂管理制度》《资金管理制

度》等，了解内部控制制度设计及执行情况、费用报销审批流程以及风险防范

措施，评价这些控制的设计，确定其是否得到执行，并测试相关内部控制的运

行有效性； 

2、编制销售费用明细表，并对销售费用实施分析性程序，复核销售费用确

认的合理性； 

3、对销售费用大额发生额进行凭证检查，检查报销是否符合规定、原始单

据是否齐全、是否经过适当的审批； 

4、了解宏观环境，关注医药行业的发展趋势，了解行业法规对医药企业的

影响情况； 

5、选取样本检查与业务推广商签订的协议及结算单据，核实合同关键条款，

复核开支标准和授权审批是否符合公司规定，开支内容是否真实、合理，是否

有相关的证据链来支持费用发生的真实性和合理性； 

6、对重要推广服务商进行函证，验证推广服务费的真实性、准确性； 

7、就资产负债表日前后记录的销售费用选取样本执行截止测试，评价费用

是否被记录于恰当的会计期间； 

8、检查与销售费用相关的信息在财务报表中的列报与披露是否充分、适当； 

9、通过查阅同行业可比上市公司的定期报告获取相关资料，将销售费用占

营业收入的比例与同行业可比上市公司进行对比分析。 
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（二）核查意见 

经核查，我们认为： 

1、百洋制药近三年又一期销售费用总体呈增长趋势，主要原因系持续加大

市场推广力度，使得市场宣传推广费、业务招待费及差旅费等不同程度的增长，

变动情况合理，与公司业务规模增长情况基本匹配； 

2、百洋制药市场宣传推广费用主要用途为提高产品的市场占有率及其市场

影响力。百洋制药对推广服务商的推广服务过程建立了严格的内部控制制度，

并对市场推广活动开展过程、费用支付、发票进行严格的管理和审核，以确保

市场宣传推广费真实、合理及推广过程合法合规； 

3、百洋制药与同行业公司相比，在业务范围、销售产品及推广力度等方面

有所不同，导致销售费用占营业收入比重存在差异，但不存在异常情况。 

 

问题 8、百洋制药审计财务数据显示，百洋制药 2023 年期末存货账面价值

为 17,851.70 万元，占期末总资产的 20.98%，较 2022 年期末增长 21.35%，存

货主要为原材料、库存商品和在产品，其中在产品大幅增长，百洋制药计提存

货跌价准备比例较小。请你公司说明百洋制药存货大幅增长的原因及合理性，

是否与营业收入相匹配，占总资产比重是否与同行业公司相一致，在产品大幅

增长的原因及合理性，并结合存货对应的产品类型、库龄、可变现净值及其计

算依据等说明存货跌价准备计提是否充分。请会计师核查并发表意见。 

回复： 

一、请你公司说明百洋制药存货大幅增长的原因及合理性，是否与营业收

入相匹配，占总资产比重是否与同行业公司相一致，在产品大幅增长的原因及

合理性，并结合存货对应的产品类型、库龄、可变现净值及其计算依据等说明

存货跌价准备计提是否充分 

（一）存货大幅增长的原因及合理性，是否与营业收入相匹配，占总资产

比重是否与同行业公司相一致，在产品大幅增长的原因及合理性 

1、存货大幅增长的原因及合理性，是否与营业收入相匹配，在产品大幅增
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长的原因及合理性 

2022 年末及 2023 年末，百洋制药存货情况如下： 

单位：万元 

项目 2023年末 2022年末 

原材料 6,369.60 6,453.82 

在产品 3,452.40 730.87 

库存商品 6,578.88 4,930.50 

发出商品 288.89 248.54 

半成品 1,161.93 2,347.67 

合计 17,851.70 14,711.40 

百洋制药的存货账面价值 2023 年末相比 2022 年末有所上升，主要是由于

近年来生产销售规模扩大，订单数量增加，公司生产经营需要，存货备货量有

所增加。 

2022 年末及 2023 年末存货增长率与收入增长率具体情况如下： 

单位：万元 

项目 2023年末 2022年末 

存货 17,851.70 14,711.40 

存货增长率 21.35% 29.93% 

营业收入 75,983.24 63,462.04 

营业收入增长率 19.73% 31.27% 

存货占营业收入比例 23.49% 23.18% 

如上表所示，百洋制药存货规模随着营业收入增长而增加，增长比率基本

同步，同时，存货占营业收入的比例亦较为稳定，存货与营业收入相匹配。 

2、与同行业可比公司对比 

百洋制药与同行业可比公司存货占资产总额比例的对比情况如下： 

项目 2023年末 2022年末 

方盛制药 10.66% 10.38% 

红日药业 16.57% 17.53% 

汉森制药 9.89% 10.76% 

平均值 12.37% 12.89% 

百洋制药 20.94% 19.13% 
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百洋制药 2022 年末、2023 年末存货占资产总额比例分别为 19.13%、20.94%

与同行业可比公司相比相对较高，主要系由于其资产结构与同行业可比公司存

在一定差异。同行业可比公司，均系上市公司，资产规模比较大，其中非流动

资产占比较高，使得其存货占资产总额的比重相对较低。 

另一方面，百洋制药与同行业可比公司存货占收入比例对比如下： 

项目 2023年末 2022年末 

方盛制药 20.16% 16.93% 

红日药业 32.10% 33.29% 

汉森制药 24.19% 26.92% 

平均值 25.48% 25.71% 

百洋制药 23.49% 23.18% 

从存货占收入比重的角度看，百洋制药与同行业不存在重大差异。 

3、在产品大幅增长的原因及合理性 

2023 年末，百洋制药在产品金额为 3,452.40 万元，较 2022 年末增长

372.37%，主要原因系百洋制药根据第四季度的产品销售情况以及未来市场需求

趋势预测，适当的增加了扶正化瘀干膏粉的备货，期末扶正化瘀干膏粉的金额

为 2,422.61 万元，进而导致在产品期末余额较上年增加较多。截至 2024 年 1 季

度，上述扶正化瘀干膏粉已基本使用完毕。 

因此，受阶段性生产任务影响，2023 年末百洋制药在产品增长具有合理性。 

（二）结合存货对应的产品类型、库龄、可变现净值及其计算依据等说明

存货跌价准备计提是否充分 

1、存货对应产品类型及库龄 

2022 年末、2023 年末百洋制药存货的库龄及跌价准备计提情况具体如下： 

单位：万元 

项目 账面余额 
2023年末 存货跌价

准备 1年以内 1-2年 2-3年 3年以上 

原材料 6,706.77 5,730.78 382.00 427.92 166.08 337.17 

在产品 3,522.60 3,522.60 - - - 70.20 

库存商品 6,585.95 6,449.70 136.25 - - 7.06 
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项目 账面余额 
2023年末 存货跌价

准备 1年以内 1-2年 2-3年 3年以上 

发出商品 288.89 288.89 - - - - 

半成品 1,161.93 1,147.75 14.18 - - - 

合计 18,266.14 17,139.72 532.43 427.92 166.08 414.44 

项目 账面余额 
2022年末 存货跌价

准备 1年以内 1-2年 2-3年 3年以上 

原材料 6,718.43 5,652.73 718.95 39.90 306.85 264.61 

在产品 756.90 756.90 - - - 26.03 

库存商品 5,076.93 5,062.00 14.92 - - 146.43 

发出商品 248.54 248.54 - - - - 

半成品 2,368.52 2,358.08 10.44 - - 20.85 

合计 15,169.32 14,078.25 744.32 39.90 306.85 457.92 

2022 年末、2023 年末百洋制药库龄 1 年以内的存货占比分别为 92.81%、

93.83%，1 年以内的存货是其存货的主要构成部分。 

2022 年末、2023 年末百洋制药存货以原材料、在产品和库存商品为主，其

中原材料主要为中药材，中药材在储存环境合适的条件下可以长期存放；在产

品主要为扶正化瘀干膏粉，保质期较长，且库存商品中扶正化瘀系列产品毛利

率均较高，故库存商品、在产品跌价风险较小。 

报告期内，百洋制药存在少量原材料出现毁损、保存不善、库龄较长或预

计不再使用的情况，公司已据此按照谨慎性原则充分计提跌价准备；库存商品

均为药品，系公司根据历史销售经验形成的提前备货量，对于临近有效期 6 个

月内的存货已全额计提存货跌价准备。 

2、存货跌价准备的总体计算过程 

2022 年末、2023 年末，百洋制药存货按照成本与可变现净值孰低计量，对

成本高于可变现净值部分计提存货跌价准备。其中，可变现净值具体确认方法

如下： 

存货类别 可变现净值的具体确认方法 

原材料、
低值易耗

品 

会计政策：对可用于出售的原材料、低值易耗品，以该存货的估计售价减去

估计的销售费用和相关税费后的金额确定其可变现净值；对用于生产加工的
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存货类别 可变现净值的具体确认方法 

原材料、低值易耗品，以所生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要

发生的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额确定其可变现净值。 

具体方法：针对中药材，报告期内，公司根据相关产成品的跌价情况，判断

对应的中药材是否存在跌价迹象，进行跌价减值测试并计提相应存货跌价准

备。此外，公司出于谨慎考虑，对于库龄超过 1年且未领用的中药材，结合

市场公开信息判断是否存在跌价迹象，进行跌价减值测试并计提相应存货跌
价准备 

在产品、

半成品 

会计政策：可变现净值根据所生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将
要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额确定。 

具体方法：报告期内，公司根据相关产成品的跌价情况，判断对应的在产品

是否存在跌价迹象，进行跌价减值测试并计提相应存货跌价准备。此外，由

于库龄超过 2 年的在产品，其变现的可能性较低，出于谨慎考虑，公司对库
龄超过 2 年的在产品、产成品全额计提存货跌价准备 

库存商

品、发出

商品 

会计政策：可变现净值根据该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税
费后的金额确定。 

具体方法：为执行销售合同而持有的存货，其可变现净值以合同价格为基础

计算，企业持有存货的数量多于销售合同订购数量的，超出部分的存货可变

现净值以一般销售价格为基础计算。此外，由于近效期在 6个月内（含 6个
月）的药品变现的可能性较低，出于谨慎考虑，公司对近效期在 6个月内

（含 6 个月）的药品全额计提存货跌价准备 

2022 年末、2023 年末，百洋制药在结合存货盘点、库龄分析的基础上，对

存货进行减值测算，并计提相应的存货跌价准备具体如下： 

单位：万元 

期间 存货类别 
存在跌价迹象的存货

账面余额 

预计可变现净

值 
跌价计提 

2023 年末 

原材料 337.17 - 337.17 

在产品 71.96 1.75 70.20 

库存商品 187.93 180.86 7.07 

发出商品 - - - 

半成品 - - - 

合计 597.06 182.62 414.44 

2022 年末 

原材料 275.95 11.34 264.61 

在产品 28.42 2.39 26.03 

库存商品 292.85 146.41 146.43 

发出商品 - - - 

半成品 55.58 34.72 20.85 

合计 652.79 194.87 457.92 
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百洋制药充分考虑了存货的实物状态、库龄、产品的市场销售情况以及行

业特性等，制定了合理的存货跌价准备计提政策。2022 年末、2023 年末, 百洋

制药按照成本与可变现净值孰低计量对各类存货进行跌价测试，对于无使用价

值与成本高于可变现净值的部分计提存货跌价准备。 

综上，百洋制药存货跌价准备计提充分。 

二、请会计师核查并发表意见 

（一）核查过程 

1、访谈百洋制药财务负责人、相关业务人员，了解报告期各期末存货金额

变动的原因及合理性； 

2、获取并复核百洋制药存货库龄表，并结合药品有效期、盘点实物状态判

断存货是否存在减值，了解百洋制药存货减值测试的具体方法、依据，判断存

货跌价准备计提是否充分； 

3、通过查阅同行业可比上市公司的定期报告获取相关资料，将存货占营业

收入的比例及占总资产的比例与同行业可比上市公司进行对比分析，分析波动

原因及合理性。 

（二）核查意见 

经核查，我们认为： 

1、百洋制药 2023 年存货增长主要是由于其业务规模扩大，适当的增加备

货使得存货规模有所增加，增长原因具有合理性； 

2、百洋制药存货规模与营业收入相匹配，占总资产的比重与同行业可比公

司存在差异，主要原因系资产规模及结构不一致； 

3、百洋制药存货跌价准备与各类存货的库龄相吻合，报告期内存货跌价准

备计提充分、合理。 
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问题 9、百洋制药审计财务数据显示,百洋制药在建工程 2023 年期末余额为

6,028.72 万元，重要在建工程为新厂房建设项目、示范工程二期项目，预算金

额分别为23,204万元、7,000万元,工程累计投入占预算比例分别为4.40%、90%，

其中新厂房建设项目进度缓慢。请你公司说明百洋制药前述两项在建工程的详

细情况，新厂房建设项目进度缓慢的原因。请会计师核查并发表意见。 

回复： 

一、请你公司说明百洋制药前述两项在建工程的详细情况，新厂房建设项

目进度缓慢的原因 

2023 年末，百洋制药主要在建工程情况如下： 

单位：万元 

工程名称 具体内容 预算数 2023年期末余额 
工程累计投入
占预算比例 

新厂房建设项目 
制 剂 车 间 、 综 合
楼、危化品仓库等 

23,204.08 1,021.34 4.40% 

示范工程二期项目 
分 析 楼 、 动 力 车
间、综合厂房（提
取二车间） 

7,000.00 4,882.15 90.00% 

注：示范工程二期项目的部分工程已转固定资产合计 1,417.85万元。 

（一）新厂房建设项目 

新厂房建设项目为子公司青岛百洋制药的建设项目，预算金额 23,204.08 万

元。该项目于 2017 年立项，立项后，主要完成了前期的项目规划及勘察设计工

作。青岛百洋制药于 2014 年完成片剂、颗粒剂、硬胶囊剂一期工业园项目建设。

一期项目建成后，由于主要产品处于药监局审批环节，尚未形成规模销售，青

岛百洋制药的整体产能富余，对新厂房的新增产能需求不高。因此，青岛百洋

制药决定暂缓 2017 年立项的新厂房项目建设。 

2020 年以来，随着青岛百洋制药主要产品度洛西汀、硝苯地平及塞来昔布

等产品陆续中标国家集采，二甲双胍产品通过国谈，销售订单快速增长，产品

生产规模提升较快。2022 年末，青岛百洋制药预计一期项目的产能将会饱和，

为了满足未来市场需求，青岛百洋制药在 2023 年初股东会通过了重新启动新厂

房建设项目建设，最终于 2023 年 9 月开始进行主体施工。 



 

13 

由于重新启动施工的时间较晚，因此截至 2023 年底，新厂房建设项目在建

工程规模较小，新厂房建设项目进度缓慢具有合理原因。根据公司规划，该项

目预计于 2024 年底完成建设。 

（二）示范工程二期项目 

示范工程二期项目预算金额 7,000 万元，截止 2023 年 12 月 31 日，工程累

计投入占预算比例约为 90.00%。项目主体由分析楼、动力车间、综合厂房（提

取二车间）组成，目前已完成分析楼建设与装修、动力车间建设与动力设备安

装以及周边绿化环境建设，并办理竣工验收并结转固定资产；综合厂房（提取

二车间）已于 2022 年完成主体土建竣工，生产线设备于 2023 年完成安装。目

前，该厂房整体正在进行 GMP 验收，在完成 GMP 现场符合性检查后即可办理

竣工验收投入使用。 

二、请会计师核查并发表意见 

（一）核查过程 

1、访谈百洋制药管理层并取得内部控制的文件，了解重要建设项目的必要

性和合理性以及工程进度缓慢的原因；检查工程的验收报告和机器设备安装的

验收单，核查在建工程转入固定资产的依据是否充分； 

2、对各年度在建工程发生额执行细节测试，检查在建工程主要合同，查阅

施工/采购内同、期限、合同金额等主要条款，并通过查验发票、竣工验收报告

及付款凭证，核查在建工程真实性；通过公开信息平台，查询在建工程主要供

应商工商登记的股东及主要人员等信息，分析判断在建工程价款结算与工程进

度及建设内容是否相匹配； 

3、对在建工程主要供应商进行函证，验证工程合同、累计应结算金额和已

支付金额； 

4、实地查看在建工程是否存在，检查工程项目是否达到预定可使用状态，

关注是否存在异常的情况。 

 



 

14 

（二）核查意见 

经核查，我们认为： 

百洋制药新厂房建设项目进度缓慢的原因主要系其该项目建设阶段性原因

所致，具有合理性。 

问题 10、百洋制药审计财务数据显示,百洋制药 2023 年期末应付票据金额

为 4,674.47 万元，较 2022 年期末增长 605.57%，期末应付账款金额为 12,190.49

万元，较 2022 年期末增长 59.00%。请你公司说明百洋制药应付票据、应付账

款大幅增长的原因及合理性，应付款项合计金额占营业收入占比较高的原因及

合理性，是否与同行业可比公司情况一致。请会计师核查并发表意见。 

回复： 

一、请你公司说明百洋制药应付票据、应付账款大幅增长的原因及合理性，

应付款项合计金额占营业收入占比较高的原因及合理性，是否与同行业可比公

司情况一致 

2022年度、2023年度，百洋制药营业收入分别为 63,462.04万元、75,983.24

万元。随着公司业务的增长，应付票据与应付账款伴随营业收入的增长而增长，

具有合理性。除业务规模增大的因素外，百洋制药应付票据与应付账款增长的

其他原因如下： 

（一）应付票据 

2023 年度，百洋制药应付票据增加较多，主要系由于百洋制药以银行承兑

汇票的方式向江西国药有限责任公司采购发酵虫草菌粉所致。 

发酵虫草菌粉为扶正化瘀产品的核心原材料之一。为了保证产品质量的稳

定性，百洋制药通过集中采购的方式大规模采购，并以 6 个月银行承兑汇票的

方式支付。 

2022 年度，百洋制药大规模采购发酵虫草菌粉支付的银行承兑汇票大部分

于年末已经到期；在该次采购后，百洋制药在 2023 年上半年对该材料的采购规

模较低。2023 年下半年，百洋制药再次开始大规模采购该产品，银行承兑汇票
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在年末未到期，合计应付票据 3,194.00 万元，因此导致年末应付票据规模提升。 

（二）应付账款 

2023 年 12 月 31 日，百洋制药应付账款余额 12,190.49 万元，较 2022 年末

7,666.93 万元增长 4,523.56 万元。主要原因为：随着生产规模扩大，为避免原材

料短缺，百洋制药增加了原料的备货。2023 年 4 季度，公司向卡陆康（上海）

贸易有限公司采购医药辅料的金额为 3,351.22 万元。由于公司向卡陆康（上海）

贸易有限公司采购的账期为 3 个月，该部分货款尚未结算，因此导致期末应付

账款较高。 

（三）与同行业可比公司比较情况 

百洋制药应付票据和应付账款合计占营业收入的比重情况和同行业可比公

司对比如下： 

项目 2023年度 2022年度 

方盛制药 15.09% 9.24% 

红日药业 11.68% 13.30% 

汉森制药 4.30% 4.76% 

平均值 10.36% 9.10% 

百洋制药 22.20% 13.13% 

百洋制药（剔除应付费用） 13.72% 5.49% 

相比于同行业公司，百洋制药应付票据和应付账款合计占营业收入的比重

较高，主要系百洋制药将应付费用计入应付账款核算所致。百洋制药的应付费

用包括应付推广费、咨询费等。对该部分应付费用，同行业公司主要计入其他

应付款进行核算。 

若剔除上述应付费用的影响，百洋制药因购买材料、商品等发生债务而形

成的应付账款和应付票据合计占营业收入比例分别为 5.49%和 13.72%，在同行

业可比公司最高值与最低值之间，不存在显著差异。 

综上所述，百洋制药应付票据和应付账款金额增长具有合理性。剔除应付

费用款项影响后，百洋制药的应付账款及应付票据合计占营业收入比例和同行

业公司之间不存在显著差异。 
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二、请会计师核查并发表意见 

（一）核查过程 

1、执行分析程序，检查大额应付账款形成的时间、原因及背景，访谈公司

财务人员了解并评价公司本年度应付账款增长的原因； 

2、查阅百洋制药与供应商签署的合同，了解合同约定的结算方式、付款条

件、供应商给予发行人的信用政策，查阅发行人付款制度，核查发行人付款情

况，了解是否存在延迟付款或改变结算方式的情况； 

3、对主要供应商进行函证，验证真实性、准确性； 

4、获取报告期内应付票据明细，并对应付票据进行函证，了解并分析应付

票据增长的原因及合理性。 

（二）核查意见 

经核查，我们认为： 

百洋制药应付票据和应付账款金额增长具有合理性。 

剔除应付费用款项影响后，百洋制药的应付账款及应付票据合计占营业收

入比例和同行业公司之间不存在显著差异。 
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本页无正文，为华兴会计师事务所（特殊普通合伙）《关于深圳证券交易所对青岛

百洋医药股份有限公司的关注函的回复》之签章页。 
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