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证券代码：000950 证券简称：重药控股

重药控股股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-011

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

活动参与人员

参与单位：

工银瑞信基金、西南证券

上市公司接待人员：

董事长 袁泉

证券事务代表 曹芳

公司 IR团队工作人员

时间 2024年 6月 14日

地点 公司会议室

形式 现场会议

交流内容及具体

问答记录

1.公司自重组上市后发展很快，区域扩张迅速，异地并购

企业标的选择标准是什么？未来公司还会开展并购吗，并购思

路是什么？

十三五规划期间，公司立足以重庆为核心，夯实西部大本

营，挺进中原，走向全国的发展战略进行布局。并购企业选择

上，西部地区主要以市场规模前三的企业为主，东部地区主要

选择市场规模靠前（前五）的优质企业。十三五规划期间，公

司所实施的投资并购项目不仅拓展了全国范围的网络覆盖，同

时也为公司带来了利润的增长。
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十四五规划期间，公司将以“三百城”战略为引领，坚定

不移加快推进全国网络布局战略目标的落地。通过投资并购和

自主拓展业务覆盖范围，大力开发新区域商业网络，尽早完成

全国省级空白市场二级公司布局，充分夯实网络基础，进一步

巩固和增强公司的规模竞争优势，提升议价能力，为公司的规

模化发展筑牢网络基础。

2.股权投资方面，哪些区域是计划重点布局方向？

公司已实现在全国 32个省、直辖市、自治区及特别行政

区的布局。未来公司将按照十四五战略“三百城”规划，除了

完成空白省会布局以外，在全国三百余个地级市完成新设或并

购企业的目标，实现全国商业网络的覆盖。各地区并举发力，

协同发展，联动各销售市场，完善物流体系建设，集中力量加

速建设地市级网络，加快终端服务网络下沉。

3.如何看待应收账款较大的问题？

公司处于西部地区，回款能力较弱，账期较长；近两年，

东部地区账期也有所延长；但公司主要客户以公立医院为主，

回收风险相对较小，最终会逐步改善。目前整体周转天数好转，

一年以上账期的有所增加，公司高度重视应收账款的清收，不

断加强应收账款考核力度、严控“两金”规模、加强采购管理、

持续完善资信管理等措施，不断改善经营活动净现金流。

4.公司的财务费用率在行业内处于较高水平，是否有改善

的空间？

通过优化融资结构，调整长短期融资结构比，同时寻求更

优质的融资渠道和更合理的融资成本，今年以来公司融资成本

有下降趋势。未来公司将继续多措并举，力争进一步降低财务

费用率，并争取逐步向行业平均水平靠近。

关于本次活动是

否涉及应披露重
本次活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息的情形。
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大信息的说明

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件）

无


