
证券代码：002183                                    证券简称：怡亚通 

深圳市怡亚通供应链股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                              编号：2024-004 

投资者关系活

动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

☑现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

兴业证券股份有限公司、财通证券股份有限公司、长城证券

股份有限公司、东方财富证券股份有限公司、国泰君安证券

股份有限公司、华鑫证券有限责任公司、中信建投证券股份

有限公司、深圳唐德私募证券投资基金管理有限公司、深圳

前海宇颖资产管理有限公司、广州红猫资产管理有限公司、

深圳市麻王投资集团有限公司、深圳市前海坚石资产管理有

限公司等机构投资者。 

时间 2024年 6 月 21日下午 2:30 

地点 
深圳市龙岗区南湾街道李朗路 3 号怡亚通供应链整合物流中

心 1栋 

上市公司接待

人员姓名 

公司副总经理兼董事会秘书 吕品先生 

公司副总经理兼财务总监 莫京先生 

集团副总裁 程敬女士 

公司小怡家平台整合运营总经理 李玉涛先生 

交流内容及具

体问答记录  

Q1：小怡家 B2B 平台是否已经覆盖了主要的消费市场（如一线

城市、二线城市等）？未来如何布局？是否考虑开展高毛利业

务，比如广告服务或者电商平台模式？ 

A:小怡家作为怡亚通旗下新流通行业 B2B 整合型供应链综合

运营服务平台，现已覆盖全国 20 多个大中小城市终端渠道，

通过小怡家品牌直供功能，全链路数字化跟踪品牌商到终端的



营销服务，帮助品牌商实现低成本数字化运营，降低品牌运营

总成本，通过数字化、去中心化驱动引领终端业绩提升，赋能

品牌保量增量。未来，小怡家将融合尖端数字化技术，赋能品

牌商与终端商，助力中小品牌崛起。 

Q2：小怡家 B2B 数字化平台在技术创新方面有何优势？是否

有领先于市场的技术应用？ 

A:小怡家通过数字化品牌引擎和 B2B/B 商业模式变革的内部

创新，帮助品牌商深入洞察市场趋势和消费者行为，从而做出

更精准的市场策略和库存管理决策。同时，小怡家依托怡亚通

强大的供应链整合能力，提高了流通效率，确保产品能够快速

且高效地从品牌商源头直供终端门店。此外，小怡家还提供了

一站式的订货服务以及数字化营销支持，增强了品牌商的市场

影响力和终端门店的销售转化率。通过数字化赋能服务，小怡

家不仅帮助品牌商实现了销量增长和品牌价值提升，也为终端

门店带来了更高效的运营管理和更优质的顾客体验，从而驱动

数字化流通体系的高质量发展。 

Q3:公司后续将如何提升盈利能力，增加利润？ 

A：公司坚持“做大供应链、做强产业链、做盛孵化器”的策

略，在价值链层面布局，延伸相关产业链，在相关政策支持下，

公司创新并寻找新的增长点，重点布局科技和新能源领域，尽

管规模不大，但毛利率高，资本市场认可度高。公司将更多资

源和人员配置向科技和新能源领域倾斜，通过业务和资本两条

线改善孵化能力，利用资本市场资源，提高股东回报和产业利

润，增强在资本市场的表现。 

Q4：请问怡亚通的存储产品能用在存储芯片领域吗？目前与

国内哪些半导体公司有合作呢？ 

A:公司产品属于存储芯片模组，公司与国内、国际知名存储

芯片原厂、模组厂、控制器芯片设计公司等有广泛合作。 

Q5：怡亚通存储器产品应用到哪些车企？ 



A:公司投资并和合作伙伴共同合作向车企客户提供存储产品

解决方案，该客户为国内新能源电池研发生产、新能源汽车、

卡车制造车企。 

Q6：公司现有什么措施来维稳股价，增加投资者信心，是否有

增持或者回购计划？ 

A：公司将推进业务结构调整，提升盈利能力，加强与投资者

交流，提升投资者对公司的信心。后续如有增持或者回购等相

关计划，公司将严格按照法律法规履行信息披露义务。 

Q7：请问公司经营情况如何，业务发展方面有何规划？ 

A：公司目前经营正常，各项业务均在有序推进。公司将持续

聚焦并深耕大消费、新能源和科技三大领域业务。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

日期 2024年 6 月 24日 

 


