
桂林三金药业股份有限公司投资者关系活动记录表 
                                                  编号：2024026 

投资者关系活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

华安证券、中意资产 6人 

 

桂林三金董秘 李春 

桂林三金证代 朱烨 

 

时间 2024年 07 月 10日 

地点 会议室 

形式 线上交流 

交流内容及具体问答

记录 

1、公司在大健康领域有哪些布局？ 

   大健康是一体两翼战略的重要组成部分，他的市场特点

和医药还不太一样，大健康产品市场周期较短，利润率比

医药低，虽然总体规模不大，但是也是一直在发展，去年

给公司带来了几千万的利润，公司会在做大与做强之间进

行平衡，使其既能不断地发展壮大又能实现经济效益。大

健康板块除了目前的日化与保健品之外还计划在养老板块

布局，采取轻资产方式，在北京、四川、广西等地进行考

察，探索现实可行的盈利模式。另外公司也在进行特医食

品，如营养粉、蛋白质粉、林芝粉的开发等。谢谢。 

 

2、公司 OTC和处方药的占比有多大？ 

   公司大部分是双跨品种，每个品种占比各不相同，从整

体上来说，公司以 OTC 为主，处方为辅，占比大概 8 成比

2成。西瓜霜系列我们一直是 OTC大于处方，大概 8成比 2

成，三金片的院内的占比要略高于西瓜霜，谢谢。 

 

3、公司一线品种的销售占比有多大，还有多大的增长空

间？ 

目前公司一线品种西瓜霜系列、三金片系列，占比接

近销售收入的八成，目前正在进行产品的二次开发如推出

新的剂型、增加适应症、联合用药等，我们认为公司产品

在对应的口腔咽喉、泌尿系统市场的销量还是有提升潜力

的，我们现在 OTC 占比很大，下一步争取扩大在医院端的

销量，谢谢。 

 

4、原材料的上涨对公司的影响有多大？ 



   原材料的上涨对中药企业来说影响还是比较大的，相对

来说我们会好一些，因为我们的两大产品三金片、西瓜霜

的原材料总体上可控，三金片的五味药材为广西地产药材，

基本上都是野生，不是大众药材，其他中成药使用得很少，

供应商也和我们有多年的合作，价格上我们基本可以把控，

西瓜霜的原材料原料霜是我们自己生产的，成本上也可以

控制。谢谢。 

 

5、上海那边白帆和宝船目前情况怎样，是否考虑剥离？ 

   生物制药为公司一体两翼战略的重要组成部分，目

前行业处于遇冷时期，白帆手里面虽然还有一定数量的订

单，但是要落地还需要一定时间，原来一年半可以完成的

订单，现在大概延长到 2-3 年完成，我们会最大限度的控

制成本、费用，对人员进行优化，尽量减少亏损。宝船生

物也同样除了对人员进行优化，另外对研发管线也进行了

一定程度的优化，一些临床数据较好，发展前景比较广阔

的项目会重点突破，生物制药这块我们现在也还在积极寻

求合作伙伴。谢谢。 

 

6、公司分红率很高，今年会延续分红政策吗？ 

   公司一直以来致力于为广大投资者创造良好、稳定地投

资回报，上市以来持续实施现金分红政策，同时公司充分

考虑了公司的经营实际情况和可持续发展能力，经营性现

金流量一直保持稳定，有充足的现金保证公司的日常运营

及发展。除非有特殊的资金需求，一般情况下公司的分红

政策不会变，谢谢。 

 

7、公司对院内市场的开拓的策略是怎样的，目前有哪些成

效？ 

   随着国家医药卫生体系改革深化持续推进，院内市场竞

争日趋激烈，对企业规范运作提出了更高要求。公司一直

以来稳扎稳打，规范经营，坚持做好各项基础工作，努力

积累各项成果和经验，如开展产品上市后再研究，进入专

家共识、临床用药指南等，完善产品学术体系建设，为院

内销售增长奠定基础。谢谢。 

 

 

 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

无 



活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


