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西子清洁能源装备制造股份有限公司投资者关系活
动记录表 

（2024-07-15） 

证券代码： 002534                           证券简称：西子洁能 

                                                      编号：2024-008 

投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研       □ 分析师会议 

□媒体采访            □ 业绩说明会 

□新闻发布会          □ 路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

毅远基金：邹亮；午牛基金：李光山；招商证券：肖瑞清；普赞普基金：周伟；

玖鹏资产：康嘉桐；大时代基金：黄兰清；道挚投资：李坤；淳厚基金：何晓

婷；兴业证券：杨欣蕊；慧研智投：宫玺、徐泽阳；钎镱私募：林祾、刘娜；

国泰君安：沈星星；嘉鸿基金：冯淑荣；兴帮达咨询：田柯达；申万宏源：李

冲、张杰；国元证券：邹翠利；山西证券：崔晓雁；合晟资产：唐逞；天风证

券：李浩时； 

时间 2024 年 07 月 15 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：鲍瑾 

投资者关系管理专员：孟雪瑶 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、 公司基本情况及主要业务介绍 

公司于 1955 年建厂，2002 年西子电梯集团入股参与改制，2011 年挂牌上

市，2022 年更名为西子清洁能源装备制造股份有限公司。公司主要从事余热锅

炉、清洁环保能源发电装备等产品咨询、研发、生产、销售、安装及工程总承

包业务，为客户提供环保设备和能源利用整体解决方案。 

公司目前主要股东西子电梯集团有限公司、金润（香港）有限集团公司、

杭州市实业投资集团有限公司 3 家总持有股份占比约 75%，剩余社会公众持股

占比约 25%。 
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目前公司主要包括四部分业务：余热锅炉、清洁环保能源装备、解决方案、

备件及服务业务。余热锅炉主要包括燃机余热锅炉、干熄焦余热锅炉、烧结机

余热锅炉、水泥窑余热锅炉、电站锅炉及电站辅机等产品，客户群体包括五大

电力、钢铁、建材、水泥等高耗能行业企业。清洁环保能源装备包括垃圾焚烧

锅炉、生物质锅炉、废水废气废物（包括污泥）锅炉、熔盐吸热器、换热器、

储罐及核电设备等，主要用于垃圾废物处理厂、石化厂、核电站和光热项目等

新能源领域。解决方案主要包括但不限于以熔盐储能、导热油换热器、石化化

工换热器、海水淡化装置、气化炉（容器、热交换器）等其他换热器及压力容

器为核心设备等综合解决方案项目。备件主要包括过热器、省煤器等部件，服

务包括技术服务、项目改造工程、维修维保等业务。 

 

2、订单交付周期？ 

国内项目一般6-12个月，海外项目会略长。 

 

3、目前火电灵活性改造市场前景及发展优势？ 

按照国家发改委、能源局发布的《全国煤电机组改造升级实施方案》，煤

电机组灵活性改造应改尽改，“十四五”期间完成灵活性改造2亿千瓦，增加系

统调节能力3000-4000万千瓦，促进新能源消纳。火电灵活性改造作为解决方案

业务的组成部分，是促进“双碳”目标实现的重要举措。 

在火电灵活性改造各种技术路线中，熔盐储热技术凭借储能容量大、使用

寿命长、占地面积小、安全性高、储热成本低、环境友好、适用范围广等诸多

特性与优势具有广阔的应用空间。公司与赫普能源合作探索综合性火电灵活性

改造深度调峰技术及解决方案，提升电网消纳清洁能源能力。依托抽汽蓄能技

术解决方案能力、装备制造能力和成熟的工程经验，力争实现2024年灵活性改

造示范项目落地投运。 

 

4、公司余热锅炉的市场地位如何？  

公司是目前国内规模最大、品种最全的余热锅炉研究、开发、设计和制

造基地之一，作为国内余热锅炉行业的领先企业，公司先后参与多项余热锅炉
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产品的国家标准和行业标准的制定工作。公司余热锅炉产品线较为丰富，燃机

余热锅炉是公司优势产品，由公司生产的水泥窑余热锅炉、燃机余热锅炉、干

熄焦余热锅炉市占率均位居市场前列。 

 

5、公司产品出海的渠道和优势有哪些？ 

公司主要采用国际国内总包方借船出海和业主直签两种出口方式，公司海

外市场最早开拓于东南亚市场，经过多年深耕，凭借品牌效应、设备质量、交

付、服务等多方面优势获得海外市场的广泛认可，目前产品已经远销至100多个

国家及地区。公司持续推进海外销售团队建设和资源投入，海外市场也是2024

年公司重点开拓的市场增长点。通过深化与“一带一路”地区客户的项目合作，

进一步推动海外业务的发展，力争成为公司业务增长强有力的引擎之一。 

 

6、公司主要竞争对手？ 

公司在余热锅炉细分领域处于行业领先地位，与国内三大锅炉厂、华光环

能、海陆重工、华西能源等公司存在相似业务。 

 

7、公司近期各产品类型的订单情况如何？ 

2024 年上半年，公司新增订单总计 33.27 亿元，其中余热锅炉新增订单 11.96

亿元，清洁环保能源装备新增订单 5.25 亿元，解决方案新增订单 12.97 亿元，

备件及服务新增订单 3.09 亿元；截止 2024 年 6 月 30 日，公司在手订单 69.95

亿元，未来公司在四个板块业务确立了增长点机会并投入资源，力争提升公司

整体接单能力。 

 

8、近期公司发布的《2024 年半年度业绩预告》中，半年度业绩大幅度增长的原

因？ 

2024年上半年归属于上市公司股东的净利润增长主要由于本期处置长期股

权投资收益以及提升产品交付毛利率影响所致，其中2024年3月公司出售可胜技

术部分股权确认收益2.32亿元，属于非经常性损益；扣除非经常性损益后的净利

润增长主要由于公司订单质量提升、持续推进内部降本增效举措、提升产品交

http://www.cninfo.com.cn/new/disclosure/detail?stockCode=002534&announcementId=1220616300&orgId=9900016928&announcementTime=2024-07-12
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付毛利率等原因共同作用。 

 

9、公司应收账款有哪些控制措施？ 

随着业务开展，公司增强合同评审及客户风险评估力度，进一步完善风险

管理控制体系，加强客户信用调查、授信控制、业务审批、资金收付、过程监

督、回款等各个关键环节的内部控制，提高经营管理水平，严格防范经营风险；

同时，针对应收账款形成，公司组成了专业的应收账款管理团队，明确责任，

对应收账款带来的风险进行提前预防，制定完整的内部管理奖惩政策，促进长

账龄应收账款的回收，进一步改善现金流水平。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

附件清单 

（如有） 

 

日期 2024 年 07 月 15 日 

 


