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证券代码：002140                       证券简称：东华科技 

 

东华工程科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-005 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观     □其他 

参与单位名称

及人员姓名 
中信证券股份有限公司  李家明 先生 

时间 2024年 8月 7日(周三) 上午 10:00-11:30 

地点 公司 A楼 1804会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书    余伟胜先生 

证券事务代表  孙政先生 

投资者关系 

活动主要内容

介绍 

 

以下内容是就来访人员提问而形成： 

一、关于扎布耶碳酸锂项目等情况 

扎布耶碳酸锂项目于 2021年签约，为万吨电池级碳酸锂 EPC+O项目，

合同总价约 32亿元，其中 EPC即总承包合同约 21亿元、O 即运营合同约

11 亿元。这也是公司承揽的第一个化工运营项目，以往运营业务多集中

在污水处理等领域。该项目正处于调试开车阶段。运营合同周期为 3年，

第 1 年、第 2 年、第 3 年产量目标分别为 50%、90%、100%，并设有相应

的奖惩措施。公司在西藏设立东华低碳科技公司，负责开展该项目的运营

业务。3 年运营期满后，视情形可续签相关运营合同。 

目前，碳酸锂市场价格波动较大，但盐湖提锂项目具有相对的成本优

势，且新能源汽车方兴未艾，锂市场前景广阔。公司成立锂钾事业部，组

建专门团队，专业拓展锂、钾业务市场，打造新的利润增长点。 

二、关于 PBAT 等实业投资情况 

公司根据集团“两商”战略和公司“一个基本盘+三纵三横”规划，

加大实业投资力度，寻求在新材料、新环保等行业的投资机会，以推动业

务转型发展，开辟增长第二赛道。 

东华天业通过系列产线扩链法改造，具备 6万吨/年 PBAT、4万吨/年

PBT 产能，可以根据市场需求灵活调节 PBAT、PBT 等产能。2024 年上半

年，东华天业对生产装置进行技术改造，进一步提升装置产能、产品质量，
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生产的 PBT 产品已出口海外。东华天业着力开发 PBAT 下游终端制品。一

是依托工程公司优势，开发工程建设项目使用的生物可降解防尘网。防尘

网为易耗品，大量使用于建筑工地。推广使用生物可降解防尘网，可有效

减少塑料污染。据统计，仅集团内部每年使用量可达数千吨，推广使用的

前景较好。二是依托项目地域优势，就近推广应用生物可降解地膜。东华

天业地处新疆，新疆全域就有超过 5500 万亩地膜用地，地膜年用量超过

30万吨。去年在新疆石河子 7000 亩农田试验成功，今年计划扩大到 5万

亩左右，并将进一步推广应用。生物可降解地膜对技术的要求相对较高，

包括耐久性、保湿、保墒等性能方面。国家在几年前便出台补贴政策，支

持使用可降解地膜，支持力度逐年加大。可以预见，生物可降解地膜将成

为可降解材料一个重要的应用市场。三是与快递公司开展合作，推广使用

可降解包装等。目前，国内已有多个省份出台禁塑政策，随着社会经济发

展和环保意识提升，生物可降解材料应用前景可期。 

三、新材料、新能源业务开拓情况 

公司合作开发的聚乳酸（PLA）中试装置已建成并投入运行，突破了

“卡脖子”的丙交酯生产技术，中试产品质量良好。形成的 PLA制备技术

通过科技成果鉴定，整体水平达到国内领先，为工业化放大提供了技术保

证。PLA 是一种性能优越的生物基可降解材料，是生物基材料中最为广泛

应用的材料之一。同时，PLA与 PBAT 混合改性后作为下游制品的原材料，

可有效改良产品性能，并与东华天业产品形成互补优势。 

公司依托在煤气化领域的技术和工程优势，开发生物质气化技术，目

前正在开展中试装置建设，将形成生物质气化的核心装备和工艺包。生物

质是可再生物质，包括农产品及农业废料、动物废料，以及污水处理形成

的有机质干泥等等。目前，传统生物质气化存在诸多难点，比如转化率、

气化效率等有待提高。公司开发的生物质气化技术可有效提升生物质气化

的经济效益与环保性能。生物质气化技术契合当前双碳政策的要求，并将

推动生物质资源的可持续利用和绿色化学品的生产应用。 

公司正在推广“T+EPC”的业务模式，以自有技术为先导，促进开拓

工程业务市场；同时也为实业发展提供技术支撑。 

四、关于海外业务开展情况 

目前，“一带一路”沿线国家对基础化工原料和产品存在一定需求，

如钛白、硫酸等项目建设的工程市场空间较大，部分拥有煤炭、锂等资源

的国家正在推进现代煤化工产业、锂产业。 

公司实施“国际化”战略，把“一带一路”沿线作为海外经营的重点

市场。公司 2023年海外市场新签合同 53亿元，占年度合同签约的 30%。

今年设定更高的海外经营目标，深度跟踪了多个海外大型项目。近年来，

公司持续增强海外市场经营和项目执行能力。一是完善海外营销布局。公

司海外营销布局为“三区域一中心”，即中东及非洲区域（覆盖南美）、俄
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罗斯及中亚区域、东南亚区域和上海中心，依托海外项目设立了玻利维亚、

南非等分公司以及多个经营驻点，形成了覆盖重点国别市场和重点客户的

营销网络。二是组建海外业务专门机构。公司设立有国际经营部和国际项

目管理部，以国际化视角来开拓海外业务以及内资外投、外资内投等项目；

开展项目执行专项行动，以国际项目的管理模式来提升项目执行水平，力

求以项目带动市场、促进市场，并高度关注国际项目执行风险。三是提高

海外业务经营能力。通过内部培养、外部引进等渠道，打造海外营销、项

目执行的国际化人才队伍，全面提升公司国际化水平。四是丰富海外营销

模式。在提升“自主经营”能力基础上，寻求优势合作伙伴，包括借助集

团公司的海外营销平台等，打造“造船出海”“组团出海”等多元方式，

提升海外市场经营成果。  

海外项目启动及建设周期一般较长，合同转化收入时间也相应较长，

但项目启动后执行过程相对稳定。目前，公司海外业务营收占比不高。随

着海外市场拓展力度的不断加大和已签约项目建设的稳步开展，公司海外

业务规模将持续提升，力争在“十四五”期末实现“境外工程业务收入在

工程收入中占比达 30%”的发展目标。 

五、关于合同签约及国内化工市场情况 

公司已布一、二季度经营简报。2024 年上半年公司新签工程订单为

62.86 亿元，中标未签约为 2.37 亿元，截至 6 月底累计已签约未完工订

单为 398.79 亿元。公司在手订单及项目储备较为充足，为可持续发展奠

定了基础。 

工程行业属于完全竞争性行业，目前化工行业工程市场竞争格局未发

生重大变化。化工、石化是国民经济的支柱产业，涉及到衣食住行的方方

面面。在坚持创新驱动、绿色发展的基础上，化工行业存在着较大的发展

空间。目前，陕煤集团、国家能源集团等大型企业正在启动大型煤化工项

目建设，煤制气、煤制烯烃等产品领域存在相对较多的市场机会。同时，

行业存在发展新材料、特种功能材料和专用化学品等新质生产力的要求，

在新材料、新能源、新业态等方面存在着较大的发展机会。 

六、关于利润分配情况 

近年来，公司持续实施现金分红，以现金方式分配的利润均达到年度

可分配利润的 30%以上，给予股东以合理的投资回报，且符合国家有关政

策以及公司章程、股东回报规划等要求。公司将严格贯彻落实国家对国有

上市公司关于利润分配提出新要求、新标准。 

七、关于国资考核及市值管理情况 

国资考核主要围绕“一利五率”以及具有引导性的特色指标。2024年

公司将稳步落实“一利稳定增长、五率持续优化”的具体要求，计划实现

营业收入 85 亿元、利润总额 4.8 亿元、合同签约 205 亿元以及各项考核

指标，以持续推动生产经营实现质的有效提升和量的合理增长。 
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国资委高度重视市值管理工作，并在集团层面明确系列考核指标。公

司以促进自身良性发展为基础，以过程考核、结果考核等为引领，进一步

加强与投资者联系与沟通，促进投资者对公司发展的了解与认同，切实提

高市值管理水平。  

 

 

交流结束。 

 

 

 

 

 

 

 

 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2024 年 8月 7日 
 


