
 

 

证券代码： 300396                                   证券简称：迪瑞医疗 

迪瑞医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-004 

投资者关系活动

类别 

☑特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

☑  其他 电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券 华鑫证券 

中信建投 华福证券 

优益增投资 华创医药 

兴业证券 国元证券 

信达医药 国投证券 

天风证券 国泰君安 

太平洋证券 国盛资管 

上银基金 国联证券 

山西证券 光大证券 

人保养老 富国基金 

人保养老 东北证券 

路博迈 冲积资产 

凛冬资产 财通基金 

开源证券  
 

时间 2024 年 8 月 23 日-2024 年 8 月 25 日 

地点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事、副总经理、董事会秘书安国柱，证券事务代表徐铭泽，投

关经理祝倩倩 

投资者关系活动

主要内容介绍 

除已公告内容外，新增沟通主要内容如下： 

 

1、请公司介绍上半年整体经营业绩情况，特别是二季度同比下

滑的原因？ 

答：公司上半年实现营业收入 8.78 亿，较上年同期增长 26.38%；

归属母公司的净利润 1.65 亿，较上年同期增长 2.12%；扣非净

利润增长 3.36%。在上半年，公司聚焦高质量发展，重点转变和



 

 

优化销售考核策略，包括增加经销商的库存周期的管理、提高产

品装机、窗口医院建设以及学术推广等多个方面。 

第二季度，公司提高了销售团队考核中对销售后装机跟踪的比

重，加速推进了千余台仪器的终端装机和数百家窗口医院建设，

上半年的仪器装机量得到了显著提升。其中，尿液流水线分析仪、

2000 速生化分析仪、生免流水线高通量机型占比超 80%。此外，

营销团队采取了多种措施增加了试剂的出货量和终端使用率。综

合因素导致了单二季度业绩在短期内出现下滑，但根据在手订单

情况，预测公司全年增长趋势不变。 

 

2、请公司介绍上半年试剂上量总体不是很明显，出货量却增加

的原因？ 

答：报告期内，国际市场的试剂上量已经初见成效，同比增长了

约 20%左右。国内市场试剂方面，主要是公司给与经销商奖励和

销售支持全部都转化为试剂产品兑现，没有在销售收入里体现，

此举有助于公司试剂在终端的初次消耗。截止目前，根据经销商

重复订货来看，增长较快的是免疫、生化和尿分三大产线。通过

前期的市场铺量、仪器装机和窗口医院建设等目标的实现，预计

后续试剂的自然消耗将带来稳定的进货需求，公司试剂销售占比

处于逐步回升状态。 

 

3、从上半年看，国际市场业绩同比有所下降的原因是什么？三

季度和下半年的主要驱动因素是什么？ 

答：国际市场的业绩下滑主要受到印尼和俄罗斯市场短期进货周

期的影响。印尼市场，公司完成部分产品本地化生产，对注册证

变更，经销商调整了进货周期，目前已经处于正常状态，预判后

期的增速会弥补前期的缺口。俄罗斯方面，公司将进货渠道调整

到俄罗斯子公司，上半年重点解决前期出货回款事宜。截止目前，

俄罗斯市场进货和回款畅通，可以完成全年的计划目标。 

根据目前的订单情况来看，国际市场累计全年的增长趋势不变。



 

 

公司将继续执行严格成本控制、优化供应链，并在关键市场推动

本地化战略，以确保盈利能力不断提升及业绩长期稳健增长。 

 

4、公司上半年利润同比增速不是很明显，主要原因是什么？ 

答：主要由于销售费用和研发费用的同比增加所导致。销售费用

方面，公司为了扩大市场份额和提升品牌影响力，以及抓住海外

市场本地化管理的时机，增加近百人的销售团队，加速推进海外

市场本地化产品注册工作，加大市场推广和客户拜访力度，参加

多场国际知名展会，导致销售人员国际差旅安排较多，因此销售

费用增加在短期内体现较为明显。进入下半年，销售费用预算已

有明显压缩。全年综合来看，销售费用不会大幅增加。 

研发费用方面，去年同期，研究院深圳中心人数相对较少，而今

年为了推动产品升级和新产品研发，同时产生研发费用摊销，综

合来看，下半年研发费用不会出现增长。随着试剂的上升公司的

利润水平也会逐步提升。  

 

5、公司现金流变化比较大，请说明原因？ 

答：主要原因是国内一些大客户的回款周期较长，为配合公司装

机、学术推广等一系列活动，导致部分回款周期延后。截至目前，

部分资金已经回收，预计总体现金流将逐步改善。为了优化应收

账款管理，公司将加强对客户信用的评估，根据不同信用等级实

施差异化的信用政策。经过综合评估下半年公司的现金流会有明

显的改善。 

 

附件清单（如有） 不适用 

 


