
 

 

证券代码：300190                                  证券简称：维尔利 

债券代码：123049                                  债券简称：维尔转债 

 

维尔利环保科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-003 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研          □ 分析师会议 

□ 媒体采访             □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会           □ 路演活动 

√ 现场参观 □ 其他 （电话会议） 

参与单位名称

及人员姓名 

华泰证券胡知、长江证券盛意、北京高熵资产管理有限公司钟诚、

睿郡资产刘国星、广发证券陈舒心、国投证券姜思琦、东吴证券

陈孜文、财通基金徐婧华、西部利得基金尹岑鑫 

时间 2024 年 8 月 23 日 

地点 杭州临江项目地 

上市公司接待

人员姓名 

 董事会秘书 杨刚  维尔利（常州）生物能源有限公司总经理 李

倩、维尔利（常州）生物能源有限公司副总经理 朱春申 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

项目介绍：本项目利用杭州临江环境能源焚烧厂渗滤液所产

的沼气为原料，采用“醇胺法提纯工艺”制取生物天然气。提纯

后的产品气满足《天然气》（GB17820-2018）中一类气的气质要

求，后向杭州昆仑中燃城市燃气发展有限公司并网销售。该项目

日处理沼气 3万 m³/天，对应日产生物天然气约 2 万 m³/天。 

1、天然气销售价格在什么水平？ 

回复：就临江项目而言，维尔利（常州）生物能源有限公司

（以下简称“公司”）与燃气公司是一年一议价，目前销售价格

水平为 2.8 元/m³。 

2、天然气销售价格是怎么定价的？ 

回复：公司参考燃气公司向上游的采气平均价格定价。 

3、下游的用气需求如何？ 



 

 

回复：结合现在“双碳”的政策背景，项目产生的绿色天然

气（BNG，也称生物天然气）的需求在逐步增加。由于国际社会

部分国家、地区对可再生能源有强制使用要求，所以对于一些想

要进入欧盟、北美的产品，在燃料中需要具备一定的可再生、绿

色的天然气，因此公司也在做与此相关的资质认证工作，目前主

要是按照 ISCC 要求去进行资质认证。 

4、燃气行业的用气需求的趋势如何？ 

回复：去年整个城市燃气行业处于承压状态，燃气销售整体

较往年下降。长期来看，从我国能源结构上分析，我国对于天然

气的进口需求接近整体天然气需求的 40%，由于天然气对进口需

求较大，天然气价格上升，也传导到我们的销售价格上。 

燃气行业属于城市公用事业，具有民生保障属性，并承担保

障供气责任。公司的该类生物天然气项目可以作为城市燃气气源

的补充及保障渠道，进一步减少或降低城市燃气稳定供应风险。 

国外的需求方面，有一些跨国企业在国内的工厂有机会成为

生物天然气的直接需求方。 

5、业主方为什么会有这个项目需求？ 

回复：临江项目的沼气原利用方式是入炉掺烧，在原料充足

（城市垃圾）情况下产生的经济效益较低，沼气的高值化利用也

是焚烧厂降本增效的有效途径；在这种情况下，他们采取和我方

合作的方式，由业主方提供原料气，公司进行沼气资源化利用系

统的投资、建设及运营，并承担后端天然气销售的风险。公司在

安全保障和技术经验方面都具有优势。对业主方而言，该项目在

不新增投资的前提下，可以增厚收益，且风险可控，所以他们选

择采取该种模式来建设这个项目。临江项目目前不管是从规模还

是体量上来说都已经成为国内沼气高值化利用制成生物天然气

的标杆性项目，具有示范意义。 

对于其他产生沼气场景的业主，其痛点在于：一是沼气资源

的能源价值和资源价值未能充分展现，有些项目的沼气甚至直接



 

 

烧掉，造成资源的浪费；二是产业链被动延伸，人员数量增加，

综合管理和运维成本上升；三是缺乏专业的沼气和生物天然气项

目运营人员，无法保障项目运行的稳定性和安全性。 

6、目前的合作模式有哪些？ 

回复：目前公司对于生物天然气项目的合作模式主要有两

种，一种是沼气购销的模式，另一种是原料提供方不收取沼气费

用，通过项目公司股权合作或利润分成的模式。 

7、本项目所处行业的壁垒有哪些，你们的竞争优势是什么？ 

回复：公司较早进入沼气高值化利用制备生物天然气领域，

通过前期的准备工作及临江项目的建设运行，在后端的产品销售

渠道方面公司在大部分地区已经初步打通，和几大燃气公司、气

体产品公司均有合作。因此，公司具备一定先发优势与良好的销

售渠道优势。 

同时公司也成立了专门的团队，公司于 2023 年设立后引进

了燃气行业、生物天然气行业以及子公司杭能环境沼气利用方面

人才，团队也具有丰富的运营经验及技术优势。依托集团和子公

司杭能环境分别在渗滤液、餐厨厨余垃圾处理等市政工程领域，

与农村畜禽废弃物处理等农业工程领域长期积累的客户资源，公

司可以快速锁定市场，推广、复制现有业务模式。因此，较其他

区域性竞争对手而言公司更具全国范围内的客户资源优势。公司

生物天然气项目目前聚焦于市政领域，后续也会向化工、轻工行

业拓展，快速铺开，形成规模效应。 

公司具备技术及运营优势。公司凭借自主掌握的渗滤液处

理、厌氧发酵及提纯核心工艺，可在项目前期对沼气的产量和品

质有准确的调研及判断，在项目执行过程中，可对客户前端生产

沼气的渗滤液厌氧单元进行运行指导或接受客户的委托运营，从

而使得沼气生产过程更为稳定、可靠，实现共赢。 

8、在轻工、化工行业有什么项目储备？ 

回复：轻工行业，包括造纸业、食品业、酿造业，集团子公



 

 

司汇恒环保近年来在酒厂废水处理领域取得了一定成绩，和郎

酒、茅台、洋河股份等知名酒业都达成了合作，落地了数个项目，

酒厂后端的有机废水废渣处理业务也是生物天然气项目的储备

来源，公司也已经在郎酒的两个基地落地沼气资源化利用项目。

同时公司也在探索造纸、食品、制药等新领域，其后端产生的高

浓度有机废水也属于生物天然气项目的应用场景范围。 

9、集团这边对于生物天然气业务有什么协同或规划？ 

回复：集团通过整合业务资源为生物天然气业务提供资源、

商务、人才等多方面的支持。例如集团在沟通接手某个焚烧集团

的渗滤液项目，如实现落地则可成为生物天然气项目的项目储

备。由于这类生物天然气项目是采取预收款的形式，因此项目整

体现金流较好，可以为公司带来稳定的现金流。经梳理，集团在

全国有 350 多项日产 1 万 m³以上的沼气工程案例，按所建工程

规模推算，可年产沼气约 8 亿 m³ (超 200 万 m³/天)，为公司在

生物天然气领域的深度挖掘提供了丰富的潜在存量资源。公司制

定了循序渐进的开拓计划，目标在未来 3年内生物天然气规模达

到 100 万 m³/天，未来该业务有望成为集团新的业绩增长点。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2024-08-26 

 


