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安徽荃银高科种业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-007 

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券 林逸丹；中信证券 黎刘定吉；中金公司 陈煜东；

银河证券 陆思源；财通证券 王宇璇等 15家机构 15位投资者。 

时间 2024 年 8 月 27 日 15：30-17：20 

地点 上海市陆家嘴富汇大厦 A 座 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 张庆一 

副总经理 朱全贵 

证券事务代表 王允利 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、介绍公司2024年半年度的业绩情况。 

2024年半年度，公司实现营业收入14.11亿元，较上年同

期增长30.62%，公司报告期种子业务收入略增，主要是出口水

稻种子同比增加。归属于上市公司股东的净利润-2,223.79万

元，净利润同比减少，主要是加大科研投入，2024半年度研发

费用较去年同期增加600多万，且经营管理费用同比增加，以

及毛利率有所下降所致。 

2、介绍公司2023年环境、社会及治理（ESG）情况。 

公司始终坚持“引领农业、服务三农、造福社会、保护自

然”，完整、准确、全面贯彻新发展理念，不断完善ESG工作

机制，制定并披露《2023年环境、社会及治理（ESG）报告》。  



 

首先是战略布局，公司致力于打造全球领先的现代化农业

科技型平台公司，成为全球杂交水稻产业创新的引领者，持续

追求卓越，创造长期价值。公司以种业科技为根本，深耕国内

及“一带一路”两个市场，狠抓队伍建设及制度流程系统提升，

协同延伸农业产业价值链条，进入全球种业公司前10强。公司

布局三大战略板块，保障种子业务持续做优做强，开拓海外业

务市场，打造订单农业产业链。从2019年至今，公司实现飞跃

式发展，销售收入从11.53亿元，突破至如今的41亿元，归母

净利润从9,500万元，突破至如今2.74亿元。 

公司坚持科技赋能农业，引领种业发展，夯实科研体系、

研发平台的建设，持续推动研发创新。此外，公司坚持开拓海

外业务，凭借品种与研发实力，成功拓展至南亚、东南亚、非

洲、中亚等地。杂交稻海外业务规模连续多年全国领先，出口

至20多个国家，市场份额稳步扩大。并且，聚焦种子培育，深

化互利共赢。坚持持续深化制种质量控制体系，为农户奉献安

全、高品质的种子，提升客户满意度与品牌信誉。夯实人才根

基，守护安全健康。坚持科企合作及人才队伍建设，助力种业

发展。全面助力三农，履行责任担当。联合张海银种业基金会

聚焦乡村振兴、儿童发展等议题，积极参与到公益慈善事业当

中，以实际行动彰显企业责任与担当。发展绿色种业，共建生

态田园。谷草兼用脆秆水稻凭借谷草兼用、脆而不倒特点，既

提升土壤肥力又减少环境污染，同时作为优质饲料促进畜牧业

发展，实现了农业废弃物的资源化利用。公司关注种子的品质

与产量，更将环保理念深植于每一关键环节。深化治理体系，

推动合规经营。在2020年至2022年度，公司连续三年在深交所

上市公司信息披露考核中获得“A”级评价，公司董事会秘书

获得中国上市公司协会颁发的2023年上市公司董事会秘书履

职评价5A级，充分肯定了公司在资本市场信息披露的工作质

量。 



 

3、介绍玉米业务情况。 

首先是玉米市场分析与研判。从竞争格局角度看，种业企

业预计将出现竞争进一步加剧的情况，市场形成少数头部企业

占绝对主导地位的局面，其他多数企业逐步被并购或者走向淘

汰的结局。其次是公司玉米产业概况。2024年半年度，公司玉

米种子营业收入为1.20亿，此外，新增12个玉米省审品种。公

司逐步加大对玉米种子的开拓力度，公司的农业科学院设置玉

米研究所等，加大玉米品种研发力度。目前公司玉米布局相对

完善，公司总部及新疆祥丰、荃银天府、辽宁铁研等子公司涵

盖了黄淮海、西北、西南、东北等国内玉米主产区，为玉米产

业发展奠定了基础，还收购了在京津唐具有较高市场占有率的

玉米种企河北新纪元种业有限公司。在生物育种领域，积极开

展生物育种技术方面研发与合作，储备相关资源。公司战略目

标是力争在十四五末，实现玉米种子销售收入进入全国前三

强。 

4、请介绍公司近期所获的国家专利授权？ 

公司“一种利用生物育种技术创制广谱抗病玉米的新方

法”获国家专利授权。公司将天麻中高效的抗真菌蛋白基因整

合至玉米基因组，培育出的玉米新品种对穗腐病、南方锈病、

小斑病等真菌病害具有很好的抑制效果与广谱抗性。抗病鉴定

接种试验看出，具有天麻蛋白且稳定遗传的单系对穗腐病表现

出中到高抗水平，标志着国内在广谱抗病玉米育种技术领域的

首次专利突破。这一创新成果不仅是农业与中医药结合的一次

大胆创新，更是种业新质生产力的具体体现。 

5、公司此前收购的金丰源公司2024年业绩承诺情况和上

半年的经营情况如何？ 

金丰源是一家以棉花种子为核心，涵盖玉米、小麦、水稻

等业务的种子企业。公司将以金丰源为平台，进一步落实公司

作物战略，完善产业布局。收购时，新纪元承诺2024年度净利



 

润不低于3,550万；2024年半年度，金丰源实现营业收入

38,611.45万元，净利润3,563.20万元。 

6、如何实现玉米种子销售收入进入全国前三强的目标？ 

科研方面，利用生物技术，创制种质资源，培育优良品种，

满足多样需求；生产方面，稳定基地、降低成本、质量取胜；

经营方面，分析薄弱市场，找出应对措施，创新经营模式，完

善市场布局；产业链方面，未来市场需求更加多样，更加细化，

加强一二三产合作，提升种子市场占有率。 

7、公司小麦种子业务发展情况如何？ 

公司小麦品种随着小麦种子产业的不断发展，自主选育品

种数量不断增加，公司小麦种子销售数量也逐步增长。2023

年，公司小麦种子营业收入达4.37亿。公司会继续利用自有品

种、技术、品牌等优势，进一步提升种业市场份额，增强整体

竞争力，实现可持续高质量发展。 

8、异常气候对公司造成什么影响？ 

公司加强标准化制种基地的建设，严格按照“大分散、小

集中”原则布局制种区域，加强大田生产过程管理，重视制种

技术水平的提升，减少地区极端气候对公司整体种子生产的影

响。公司部分品种在制种环节也表现出了一定的耐高温能力。 

9、公司订单农业业务的规划？ 

公司在做强核心种业的基础上，持续探索创新经营模式，

通过“品种+品牌+资本”，与产业链粮食加工企业、养殖企业

等相关品牌公司合作，发展专用小麦、优质水稻、青贮玉米等

订单农业业务。 

公司依托现有的“庐玉9105 、荃玉1233”等青贮玉米优

势品种，开展订单农业种植，为知名大型养殖企业提供高质量

的青贮玉米饲料，带动玉米种子销量；依托“荃优1606”等优

质高产品种，联合种植大户，开展订单农业种植，为合作的米

厂提供高质量、单一品种原料，带动水稻种子销量；依托“荃



 

麦725”等酿酒优势品种，开展订单农业，为知名大型酒企提

供高质量的原料，带动小麦种子销量；此外还有爆裂玉米、高

直链淀粉玉米、种粮饲一体化，公司探索拓展订单农业业务，

营收规模稳定提升。通过产业链延伸，促进种子销售，增强市

场竞争力，推动公司做强种业主营业务。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 8 月 27 日 

 


