
证券简称：孩子王 证券代码：301078 

债券简称：孩王转债 债券代码：123208 

孩子王儿童用品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-004 

投资者关系 

活动类别 

 

特定对象调研 ☐分析师会议 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

☐现场参观 

☐其他（请文字说明其他活动内容） 

 

参与单位名称 

及人员姓名 

天风证券  郑惠文 

兴全基金  杨宇辰 

中邮基金  肖雨晨 

中富基金  康诗韵 

嘉实基金  钱宥妮 

华夏基金  袁绮蔓 

泰康资产  张耀伟 

长盛基金  张邵文 

泰康基金  徐晓璇 

海富通基金  胡嘉祥 

中信资管  田相勋、郑沁源 

国海富兰克林基金  王倩蓉 

时间 

 

2024年8月28日 

 

地点 

 

腾讯会议 

 



上市公司 

接待人员姓名 

 

副总经理、董事会秘书  侍光磊 

投资者关系经理  彭仪 

 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

活动主要内容如下： 

一、副总经理、董事会秘书侍光磊介绍2024年中期报告有关

情况。 

二、与参会者互动交流，具体交流问题如下： 

1、公司2024年8月26日发布的《关于部分董事、高级管理人

员拟购买公司可转换公司债券的提示性公告》，高管出于什

么考虑购买可转债？ 

公司高管购买可转债是自发行为，一是基于对公司未来

发展前景的信心以及对公司内在价值的认可，对公司的经营

和财务状况充满信心；二是结合近期公司可转债及股票二级

市场表现，为切实保护可转债投资人和公司全体股东的利益，

维护可转债市场价值，稳定市场预期而采取的措施。 

 

2、公司上半年现金流量表中投资支付的现金较去年同比增

长较大是什么原因，未来投资方面的考虑？ 

上半年投资支付的现金多为公司为提高资金使用效率、

提升资产收益，在确保不影响公司正常经营及资金安全的情

况下使用闲置自有资金购买风险性低、流动性好的理财产品

导致。 

未来，公司将聚焦主业主责，加大寻找符合整体业务发

展战略的标的资产的力度，围绕母婴童、新家庭、女性&妈妈

等人群，以及满足用户情绪价值赛道，寻找优质的供应链、

品牌、IP等，充分发挥公司的现金优势及资本平台作用，将通

过投资并购来持续扩大公司的规模优势，推动公司做强做大，

提升公司的盈利能力和核心竞争力。上半年，公司的投资部

开展了大量的工作，全力拓展优质项目。 

 



3、如何看待线上对线下冲击，公司如何应对这种情况？ 

随着移动互联网、通信技术、AI 人工智能技术的快速发

展，消费者线上化趋势是不可逆的，这的确对线下产生一定

的影响。 

经过多年的数字化投入建设，公司目前已实现了线上线

下一体化的全渠道全场景，并建立行业独有的物流仓配体系，

可以实现对会员的高效交付，上半年孩子王主体线上收入占

比已经超过了 50%，同比增长 8.68%，公司线上收入占比也

远优于行业平均水平。 

今年以来，公司全力发展线上业务，将线上定义为增长

的主战场，线下定义为交互、温度的战场。公司拥有 1,000 多

万企微私域会员，将会持续深耕私域，通过 AI、DTC 等人工

智能工具，深度挖掘用户价值，同时加强公域运营，实现公

域私域、线上线下全覆盖，从工具到产品全面融合发展，促

进线上收入保持持续增长。 

 

4、公司上半年会员发展及客单的情况？ 

公司是重度会员制企业，基于会员生命周期及会员成长

需求，公司开创性地打造了两条深度运营线，一是基于会员

生命周期运营，发挥孩子王育儿顾问&育儿专家的专业深度

服务作用，开发了17个会员生命周期产品，可以充分满足用

户需求；二是基于会员成长关键节点运营，从孕早、中、晚

期，到宝妈的产后护理，到宝宝从1个月到12个月的每一个月

龄都为新手爸妈最关心的孕育难点、痛点提供专业支持，提

供15个成长节点解决方案，持续增强会员黏性，构建了差异

化的互动体系。 

截至2024年6月30日，公司累计会员人数达9,070万人，

APP已拥有超6,000万名用户，小程序用户超6,500万，企微私

域服务用户超1,000万。在客单方面，上半年，公司黑金会员

的产值继续保持增长，较2023年同期增长10.18%，这也支撑



了公司的经营保持稳定增长。 

 

5、乐友的整合情况，年度目标完成情况？ 

上半年公司高效地推进乐友整合赋能工作，进展较为顺

利，超出预期。在乐友的整合过程中，公司遵循“软硬件资源

的共享、中后台职能的打通和前台业务保持独立的灵活性”

三大原则，建立了一整套赋能体系，包括AI数智化、会员营

销、私域运营、仓储物流、供应链建设、自有品牌、大物业

资源等各个方面，通过一系列的整合赋能，实现了“增收、

增利、降本、控费、提效”，上半年总体业绩保持稳定，符

合预期。 

后期，随着整合赋能加速，并购整合的效果也会逐步显

现，公司对于完成年度业绩目标充满了信心。 

 

6、对于分红，公司后续有什么考虑吗？ 

首先，公司经营及财务状况保持稳中向好，现金流及现

金储备较为充沛；其次，公司上市以来，一直实行持续、稳

定的利润分配政策，今年继2023年度分红52.59%后，也首次

实施中期分红，后续我们将继续保持稳定、常态化的分红策

略，充分回报广大投资者。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024年8月28日 

 


