
证券代码：001282                                   证券简称：三联锻造 

芜湖三联锻造股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-007                                                          

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

其他（通讯会议） 

活动参与人员 

董事会秘书、财务总监：杨成先生 

证券事务代表：钱慧女士 

本次电话会议由华金证券股份有限公司组织安排，具体投资者参

会人员见附件  

时间 2024 年 8 月 31 日  

地点 公司会议室 

形式 线上调研 

交流内容及具体

问答记录 

1、请对公司 2024 年上半年经营情况做个整体介绍？ 

答：公司主要从事汽车锻造零部件的研发、生产和销售。公

司产品主要应用于对零部件机械性能和安全性能要求较高的汽车

动力系统、传动系统、转向系统以及悬挂支撑等系统。公司依托

锻造技术优势，积极开发布局锻造零部件在新能源汽车中的应用，

参与知名整车厂新能源汽车平台的锻造零部件开发。 

公司在研发创新、生产管理、质量控制、产品及时交付等方

面的能力获得了众多国际知名汽车零部件集团客户和知名车企的

高度认可，建立了持续稳定的合作关系。公司主要客户为博世、

采埃孚、麦格纳、舍弗勒、博格华纳、本特勒、恩梯恩、美国车

桥、利纳马、捷太格特、NSK 等均为 2024 年全球汽车零部件供

应商百强榜上榜企业，其中博世、采埃孚和麦格纳位列前五名。 



2024 年上半年，公司实现营业收入 72,538.20 万元，较上年

同期增长 33.72%；实现归属于上市公司股东的净利润 6,867.16 万

元，较上年同期增长 47.25%；实现扣除非经常性损益后归属于上

市公司股东的净利润 6,525.08 万元，较上年同期增长 56.00%。 

2、2024 年上半年公司轴类较去年同期增长较大的原因是什么？ 

答：2024 年上半年轴类产品较去年同期增长 76.36%，主要来

自于电机轴、平衡轴、曲轴销量的增长。轴类产品主要客户为舍

弗勒、上汽变速器等。 

3、公司其他类产品主要包括哪些？ 

答：公司产品根据产品类别分为七大类：包括轮毂轴承类、

轴类、球头拉杆类、转向节类、高压共轨类、节叉类和其他类。

其他类产品主要包括连杆、泵体、门铰链、锁爪、内齿套、IGBT

铜针式散热基板、阀岛、剂侧流道板等产品。 

4、公司如何应对汽车产业链降价压力？ 

答：一方面增加出口，相对来说海外市场竞争压力较小；另

一方面加大新产品研发进度及市场拓展，2023 年，公司成功研发

出 IGBT 铜散热板和热管理系统阀岛、剂侧流道板等产品，并已

实现销售。新产品的销售未来会给公司带来新的收入增长点。 

5、公司 2024 年新投的两个投资项目进展情况如何？ 

答：①“汽车轻量化锻件精密加工项目”在 2024 年 5 月，公

司子公司芜湖兆联汽车轻量化技术有限公司与芜湖市自然资源和

规划局繁昌分局签署了《国有建设用地使用权出让合同》，取得

土地使用权，目前正在厂房建设过程中； 

②“年产1,000万件汽车轴轮锻件锻造及机加工项目”在2024

年 2 月，公司子公司黄山鑫联精工机械有限公司与歙县自然资源



和规划局签署了《国有建设用地使用权出让合同》，取得土地使

用权，目前正在厂房建设过程中。 

6、公司的核心竞争优势是什么？ 

答：公司深耕锻造行业几十年，积攒了几十年的技术优势，

公司依托技术研发优势，发挥所在地产业集群的便利性，凝聚各

级管理人才智慧，充分调动自身资源，快速响应客户需求，不断

提高客户满意度，与国际知名汽车零部件集团建立长期合作关系，

形成客户资源优势，进而增强新客户的信任，持续提升公司在汽

车锻件行业地位。 

总体来说公司的核心竞争优势有：①客户资源优势：公司定

位清晰，与主流客户合作，进入其供应链体系后，有较强的蝴蝶

效应；②产品质量优势；③技术研发优势：公司自成立以来不断

深入研究和开发锻造及机加工工艺，持续进行研发投入，系统掌

握了模具设计与制造、锻造、热处理、机加工等关键生产环节的

工艺技术以及锻压装备研制技术。④快速响应客户优势；⑤管理

优势；⑥产业区域优势：公司靠近长三角和中部产业集群，上下

游配套体系完善，行业人才较为集中，且陆路、水路和航空交通

发达，使得公司在人员招聘、信息获取和物流货运方面更加便利。 

7、公司项目定点审核是公司直接客户还是间接客户来审厂？ 

答：项目定点审核由直接客户审厂还是间接客户，主要由项

目大小决定，一般正常的项目由直接客户审厂，如涉及大项目，

则由直接客户与间接客户共同审厂，经审核后，方可给予项目定

点。 

8、公司 2024 年下半年及未来展望？ 

答：公司的主要客户为世界零部件百强企业，公司的营收规

模相对于我们的客户来说相对较小。在保证产品质量稳定且满足



客户要求的条件下，我们是其全球供应商，客户订单会有充分保

障。 

基于公司与国际知名零部件供应商的长期稳定的合作，也会

带来蝴蝶效益，有助于进入新客户的供应链体系。同时公司也积

极开发新能源汽车客户，根据新能源汽车客户的需求开发适用于

新能源车型的产品，截至 2024 年 6 月 30 日，公司与客户签署定

点开发协议或收到定点开发通知的新能源汽车项目为 102 个，定

点开发项目数量逐年增加为后续形成新能源汽车零部件订单奠定

了基础。2024 年上半年，公司来自于新能源汽车的产品收入为

16,216.74 万元，占主营业务收入的比例为 24.02%。 

同时，公司已成功研制出 IGBT 铜散热板、热管理系统阀岛

和剂侧流道板等新产品，并已实现销售。新产品的销售未来会给

公司带来新的收入增长点。 

结合公司的在手定点项目和客户项目开拓情况，预计未来营

收持续保持稳定增长。 

 

 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

无 

活动过程中所使
用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可以

作为附件） 

无 

 

 

 

 

 

 

 

 



附件： 

投资者关系活动参与人员名单 

序号 调研机构名称 参与人员职位 参与人员姓名 

1 华金证券股份有限公司 首席分析师 李蕙  

2 华金证券研究所 分析师 戴筝筝 

3 华金证券 / 焦倩 

4 太平洋基金管理有限公司 研究员 田发祥 

5 先锋基金 研究员 曾捷 

6 交银理财有限责任公司 投资经理 赵永闽 

7 才华资本管理有限公司 董事总经理 唐毅 

8 上海谦心投资管理有限公司 总裁 柴志华 

9 郑州市鑫宇投资管理有限公司 研究员 王宇英 

10 登程资产 基金经理 于骏晨 

11 粤佛私募基金管理（武汉）有限公司 基金经理 曹志平 

12 北京才誉资产管理企业（有限合伙） 基金经理 唐毅 

13 上海九祥资产管理有限公司 投资经理 刘畅 

14 东莞市榕果投资管理有限公司 投资总监 侯波 

15 深圳中天汇富基金管理有限公司 高级投资经理 许高飞 

16 汇泉基金管理有限公司 基金经理助理 周晓东 

17 上海贵源投资有限公司 总经理 赖正健 

 


