
 

 

证券代码：300689          证券简称：澄天伟业          编号：2024-004 

深圳市澄天伟业科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活

动类别 

 

☑  特定对象调研       □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观            □ 其他 

参与单位名称

及人员姓名 
国泰君安 

时间 2024 年 9 月 2 日  

地点 
深圳市南山区粤海街道高新区社区高新南九道 10 号深圳湾科技生

态园 10 栋 B 座 34 楼公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长、总经理 冯学裕 

董事会秘书、财务负责人 蒋伟红 

证券事务代表 陈远紫 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司介绍公司基本情况和发展历程。 

二、与调研机构的互动交流。 

公司与调研机构方互动交流的主要内容如下： 

1、智能卡业务前景，市场需求？ 

1）国内随着移动终端和金融系统结合日趋深入，移动支付技术迅速发展，

支付宝钱包、微信支付及 Apple Pay 等成为新型的小额支付手段，增长空间

比较有限，但智能卡在海外市场目前仍有较大的发展潜力，尤其在东南亚、

南亚、中东、非洲、南美洲等地区和国家。 

2）目前来看智能卡业务仍是公司的核心业务之一，随着 5G、智能化时代的

到来以及市场的不断变化，eSIM 技术应用将成为一个重要的科技发展方向，

公司目前具备 eSIM 的生产能力。 

2、在海外下一步的扩产会在哪个地方？ 

公司目前是在印度新德里和印度尼西亚的雅加达已设立了生产基地，具备成

熟管理运营海外市场的经验，近年也有在对个别国家或地区进行调研，通过

对目标市场的竞争环境进行深入研究和分析，评估在该市场的竞争力和市场



 

 

份额，政策环境，这也是新市场开拓落地的关键因素。基于目前的形势看，

主要还是东南亚市场的开拓。 

3、公司产品条带和模块，包括新领域智慧安全业务，能否成为公司新的利

润增长点？ 

公司依托于智能卡、半导体芯片、信息安全等领域的发展，不断加大在 5G

应用、物联网与智慧安全领域技术研发投入。物联网垂直行业领域重点落地

智慧交通领域，拓展公司芯片产品的新应用领域。目前正在加大市场推广，

争取下半年能有好的业绩表现。 

4、和同行业相比竞争优势？ 

（1）公司产品和服务包括专用芯片、智能卡和终端应用服务；公司率先实

现行业内端到端的全产业链覆盖，为客户提供更完备的产品与服务，具备成

本控制优势。（2）公司作为行业内全球首家涵盖芯片应用研发、模块封测和

智能卡研发生产销售及终端应用的一站式服务企业，具备较强的制卡全流程

产业链优势。（3）公司深耕海外市场多年，与全球知名智能卡系统公司建立

长期良好合作关系，公司产品外销占比超 60%，分别在印度新德里和印度尼

西亚的雅加达已设立了研发生产基地，具备成熟管理运营海外市场的经验，

依托海外市场目前较大的发展潜力，坚持拓展海外市场的战略布局。 

5、公司在“新国九条”及配套政策出台后，对公司的影响？是否计划或已

经采取了对应的举措？是否有进一步的规划？ 

对于公司而言，这意味着需要更加规范地运营，遵守相关法律法规，减少违

法违规行为的发生。未来公司将继续深化对新“国九条”的贯彻落实，长期

看，公司坚持聚焦核心业务与创新发展,通过优化资源配置、提升运营效率,

实现公司内在价值的持续增长。一方面，公司秉持对全体股东负责的原则，

坚持把公司经营业绩提升作为市值管理的根基，聚焦公司主业，持续提升发

展质量，并积极实施合理的分红回馈股东；另一方面，将继续加强与资本市

场投资者的沟通，积极有效地向市场传递公司经营发展成果，让公司内在价

值在资本市场市值上体现。 

8、公司资金还是比较充裕，在并购方面的一些考虑？ 

公司坚持稳健经营策略，将“做精、做细、做强”为目标，在发展上，公司

不一味追求速度和规模，更注重稳健和长效。公司也密切关注产业链上下游



 

 

优质标的，对行业内并购机会保持持续关注，优先考虑能与公司产业形成互

补的标的，公司将在充分评估风险和收益的前提下，结合行情变化及公司发

展需求谨慎决策并适时考虑。 

9、公司最近一两年面临最大的挑战是什么？ 

公司依托于智能卡、半导体芯片、信息安全等领域的发展，不断加大在 5G

应用、物联网与智慧安全领域技术研发投入，所以现阶段对公司最大的挑战

主要是增量业务的开拓，新业务的开拓往往面临一些风险与挑战。 

10、公司在海外分支机构是如何设置和搭建的，采取了哪些管理结构？ 

公司有海外成功设厂与研发生产经营管理经验，分别在印度新德里和印度尼

西亚的雅加达设立了研发生产基地，公司对海外分支机构采用集中式管理与

本地化运营相结合的模式。集团制定和实施全球战略，确保各业务单元之间

的协同和互补，实现资源的优化配置和高效利用，促进公司整体发展。同时，

根据当地市场的特点和需求，授权海外分支机构进行一定程度的本地化运

营，以更好地适应市场变化和客户需求。公司充分利用成熟的运营管理海外

工厂的体系，持续寻找投资海外服务当地客户的机会,进一步贴近客户，快

速反应客户的需求，为客户提供快捷优质的服务，满足客户大批量采购要求，

进一步缩短产品的交付时间。 

11、关于 ESG 的一些考虑？ 

公司积极关注ESG领域的最新动态，加强内部团队对ESG理念的学习和理解，

并着手进行相关的数据收集和分析工作，随着公司 ESG 实践的深入和数据的

积累，公司也会进一步顺应 ESG 发展趋势，在聚焦主业的同时，更好地肩负

起环境、社会和治理责任，提升自身 ESG 表现，适时启动 ESG 报告的编制工

作。 

12、公司未来业绩增长点有哪些？ 

1）在智能卡业务方面，公司将持续加大 SIM 卡产品销售力度，持续深化与

四大运营商直接合作，多维度拓展国内外市场。2）今年来公司在半导体封

装材料引线框架业务上有突破，该业务的顺利投产对公司业绩有一定积极影

响。3）公司将依托于智能卡、半导体芯片、信息安全等领域的发展，加大

在 5G 应用、物联网与智慧安全领域技术研发投入，不断寻求突破，公司主

要提供智能终端和场景定制化服务平台以及汽车联网、智慧安全等行业应用



 

 

解决方案，未来将不断拓展公司产品的新应用领域，实现业务多元化，为公

司业绩增长提供新的增长点。 

13、公司切入智慧安全业务这块有什么优势吗？ 

公司依托于智能卡、半导体芯片、信息安全等领域的发展和积累，以及对客

户需求的深刻理解与精准把握，具备一定的供应链及客户资源的竞争优势。

公司主要提供智能终端和场景定制化服务平台以及汽车联网、智慧安全等行

业应用解决方案，未来将推动更多应用场景落地。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2024-9-2  

 

 

 


