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投资者关系活动

类别 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 ☑路演活动 

□现场参观 

□其他（电话会议） 

 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券、泰康资管、中信资管、相聚资本反路演交流会议 

时间 2024年9月9日    

地点 各机构会议室 

 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：周晋峰 

证券事务代表：孙琦 

投资者关系：郑佳敏 

 

 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

主要交流内容如下： 

1、 如何看待人口老龄化对于白内障业务的影响？ 

答：老龄化进程加快及健康意识不断提升等多重因素带动

白内障市场需求增加。我国白内障患者基数大，但渗透率相对

较低。“十四五”规划CSR会超过3000，相较于发达国家人仍有

差距。随着眼科医学的迅猛发展，越来越多的白内障患者通过

白内障手术，重见光明。而且现代白内障手术已不再局限于治

疗白内障，对近视、远视、散光、老花眼及青光眼等眼科疾病

都有治疗作用，手术适应症越来越广。实际上，随着目前多功

能人工晶状体的广泛应用和精准手术技术例如飞秒白内障手术

技术的进一步应用，白内障手术已经完全由以前的以复明为目

的过渡了现在的屈光性白内障手术。功能性晶体新材料的出

现，不仅能够解决患者“看得见”的问题，还解决了“看得



清”的问题，患者对于品质生活的需求不断提升，眼保健意识

逐渐增强，对于晶体和服务的选择同呈升级趋势。公司预期在

上述因素的影响下白内障业务未来市场规模会不断增长。 

2、公司在拓展省外市场时，核心人员如何安排？ 

答：公司采取外派与属地化招聘相结合的方式建设人才梯

队，省外机构核心管理岗位均为集团外派，并招纳当地优秀眼

科专家加入，同时辽宁何氏医学院眼视光等专业人才为公司视

光门店拓展提供人力保障。 

3、如何看待眼科行业未来发展？业内竞争格局如何？ 

答：眼健康问题关乎个人医疗健康及生活品质，人口老龄

化与数字化生活习惯的多重因素作用下眼科患病率有所提升，

相较其他行业存在一定的刚需性。国内眼科行业作为具备较高

准入壁垒的医疗服务行业，发展至今已形成一超多强的市场格

局，激烈的市场环境中各眼科服务机构形成各具特色的竞争优

势。未来何氏眼科秉承“科技人文”的经营理念，充分利用产

业链布局优势，以构建“数字光明城”为战略目标。为患者提

供智能化、精准化和个性化的全生命周期眼健康医疗服务。 

4、晶体集采对于白内障长期而言的影响？ 

答：晶体集采虽然使公司的采购成本有所降低，但收入端

的价格也会有所下降，短期来看集采压缩相关手术业务的利润

空间。但长远来看，集采将会促进行业的优化整合，驱动企业

自主创新，提升国产晶体市场占有率，促进白内障手术可及

性，对整个行业来看是一个以价换量的过程。 

5、公司未来扩张的计划？ 

答：鉴于目前的经济环境，公司会根据各地不同的情况，

稳步扩张。不断加大传统视光细分领域的优势，加快拓展消费

医疗市场，提升高毛利业务占比。在保障辽宁省内业务稳定发

展的同时，提高省外医院营业收入、利润贡献度。未来拓展的

区域集中于京津冀、成渝城市群、珠三角地区。同时，利用产



业优势和资金优势，关注已经形成规模的眼科连锁机构与眼产

业链上下游科技型企业的收并购机会，不断提升公司的产业整

合能力和服务水平，实现公司的战略布局。  

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

本次调研活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息的情

形。 

 

附件清单（如

有） 无 

日期 2024年9月9日 

 


