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恩威医药股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

编号：2024-004 

投资者关系活动

类别 

☑特定对象调研     □分析师会议  

□媒体采访         □业绩说明会  

□新闻发布会       □路演活动  

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名  

融通基金 万民远 

华源证券 李強 

华西基金 李本刚 

时间 2024 年 9 月 20 日（周五）15：00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长兼首席执行官 薛永江 

副总裁、董事会秘书、财务总监 胡大伟 

证券事务代表 谭永豹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、董事长薛永江介绍公司发展历程及未来发展战略。 

二、提问环节： 

问题 1：公司以“洁尔阴洗液”为龙头的药字号产品一直

是妇科洗液全国排名领先的产品。近年公司又推出了“洁尔

阴”系列消字号产品，并且在网上直播平台与“妇炎洁消字

号”产品形成了直接竞争。从去年到现在，公司“洁尔阴消字

号”产品的增速是多少？预计这类产品今年增速能达到多

少？ 

答：公司核心产品“洁尔阴洗液”除连续多年在中国城市

零售药店妇科中成药领域的“炎症亚类”市场份额连续排名

第一外，2023 年上半年还首次跻身“城市实体药店终端妇科

中成药品牌榜”榜首。公司介入消字号产品较早并开发了“草
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本抑菌洗液”、“女性护理液”等产品，以良好的产品力得到

了市场认可。此外，围绕女性健康护理，依托洁尔阴品牌，

公司还开发了泡泡洗液、凝胶等日化产品以及护理湿巾、湿

厕巾等周边产品，已构建了包括消字号产品、日化用品以及

其他周边产品的非药产品矩阵，公司电商部门紧密贴合现代

女性的消费习惯和使用场景，不断开发新的产品并进行持续

升级，取得了良好的效果。随着近几年医药电商行业的快速

发展，公司电商业务也实现了高速增长。 

 

问题 2：公司“对乙酰氨基酚布洛芬片”的上市申请获得

国家药监局受理后是否有进一步沟通及补交材料，今年审批

下来概率大不大?另外，布洛芬市场竞争已经比较充分了，

请问公司的“对乙酰氨基酚布洛芬片”与当前市场竞品有什

么区别及优势?公司是如何预期的? 

答：对乙酰氨基酚布洛芬片是公司与山东朗诺制药有限

公司合作研发的一款产品，是以对乙酰氨基酚和布洛芬为活

性成分的 OTC 类口服固体制剂，目前该产品已向国家药品

监督管理局提交境内生产药品注册上市许可并获得受理，公

司与相关部门一直保持沟通，并按要求提交了必要的补充材

料，最终能否取得上市许可批文以及取得批文的具体时间还

无法确认。 

“对乙酰氨基酚布洛芬片”与市场现有单一制剂产品相

比具有以下优势：首先，对乙酰氨基酚和布洛芬两种成分结

合的 OTC 类复方制剂，能更有效地缓解疼痛，具有协同增

效作用；其次，相较于单一成分制剂，该产品的安全性更高，

有助于提高患者的依从性。市场数据显示，复方制剂的需求

正在上升，因此我们对该产品未来的市场前景持乐观态度。 

 

问题 3：恩威下一步是否有进一步整合、并购的可能性，

如果有的话，会在哪些方向上进行? 

答：公司一贯秉持开放文化，坚持“一核两翼”的战略布

局，即以妇科产品为核心，同时重点发展呼吸科、儿科产品
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线。公司未来除继续依托和不断健全自身研发体系外，还将

积极与知名 CRO、高级科研院所等研发机构开展广泛合作，

建立多层次多渠道的业务发展模式，并通过对外并购、许可

授权、合作研发和独家经销等方式，全力打造开放式研发模

式，不断优化公司产品结构，丰富公司产品管线，实施品牌

引领、品类聚焦的营销战略，实现公司的可持续发展。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 9 月 20 日星期五 

 


