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湖北一致魔芋生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

√其他 网络交流 

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2024 年 9月 23日 

活动地点：进门财经 APP 

参会单位及人员：开源证券、中泰证券、中山证券、东北证券、第一创业证

券、广发基金、东海基金、兴证全球基金、天治基金、中天汇富基金、尚诚资产、

指南创业投资、乾和资产、信实固信资本、临信资产、九祥资产、汇瑾资产、度

势投资、冰河资产、金光紫金创业、巨鹿投资、玄元投资、八零后资产、逸原达

投资 

上市公司接待人员：董事长/总经理吴平女士，董事会秘书唐华林先生 

 



三、 投资者关系活动主要内容 

问题 1：公司未来发展的战略是什么？ 

回复：公司致力于为全球用户提供安全天然的魔芋亲水胶体应用解决方案，

产品涵盖魔芋亲水胶体、魔芋食品和魔芋美妆三大品类。公司拥有三个子公司，

在多个领域进行深度研究与开发。公司是魔芋粉国家行业标准的起草单位之一，

并被认定为高新技术企业。公司在行业中具有重要地位，根据弗若斯特沙利文提

供的市场确认书，公司 2023 年 4 月至 2024 年 4 月魔芋粉的全球销量第一。公司

正在从原料制造商向应用服务商转型，强调科技研发能力，为客户提供解决方案

和产品。未来五年战略方向是开拓魔芋粉和下游制品加工的两类应用方向，主攻

在果冻布丁、肉制品、茶饮小料和魔芋食材四大领域的深度应用。 

问题 2：魔芋食品的市场规模和发展前景如何？ 

回复：随着居民健康意识的增强，魔芋食品因其低热量、高纤维的特性受到

市场青睐。公司积极应对市场竞争，通过技术创新和市场拓展保持领先地位。魔

芋食品市场在消费结构升级背景下，因其良好的口感、低热量和丰富的膳食纤维，

受到休闲食品行业的重视。未来，魔芋晶球、魔芋清水食品也将迎来良好发展前

景。 

问题 3：公司在研发创新方面有哪些举措？ 

回复：公司基于魔芋的流变学性能，通过分离纯化、酶解等方式获得不同功

能的魔芋胶，为客户提供魔芋胶应用解决方案。公司还与陈君石院士团队合作，

进行魔芋葡甘露聚糖分子在研降血脂、降血糖方面的基础性研究。 

问题 4：2024 年的主要工作计划是什么？ 

回复：公司计划加大技术投入，拓展魔芋胶的应用领域，优化生产工艺，降

低能耗。扩大魔芋胶和休闲食品的产能，满足客户需求，实现规模效应，同时实

施股权激励计划吸引人才。 

问题 5：公司上半年收入增长的来源是什么？ 

回复：2024 年上半年，公司实现营业收入 2.6 亿元，同比增长 14%，营业收

入增长主要来自于魔芋粉销售数量大量增加，在销价下降的情况下，实现销售额

的增加。其次魔芋食品，销售额同比增长了 53%，其中魔芋休闲食品增长 123%，

魔芋晶球增长 61%。 



问题 6：公司魔芋粉的利润和销量情况如何？ 

回复：今年上半年，虽然魔芋粉销售单价下降，但销售数量同比增长明显，

市场占有率进一步提高，促进整体销售收入略有增长；由于魔芋粉单位成本上升

幅度大于魔芋粉的单位销价上升幅度，导致魔芋粉的毛利率略有下降。 

问题 7：公司在行业中的竞争地位和优势是什么？ 

回复：根据沙利文的报告，公司 2023 年 4 月至 2024 年 4 月在魔芋粉领域是

全球销量第一。公司拥有最多的专利和最大的体量，技术服务能力强，产品质量

和供给稳定。我们为客户提供科技研发支持，帮助改善口感、创新产品、降低成

本。通过总成本领先和技术领先策略，我们在行业中取得了领先地位。 

问题 8：公司在魔芋行业集中度提升中的优势是什么？ 

回复：一是采购优势，我们在全球具有采购网络，采购规模大，在采购成本

上具有优势。二是技术优势。我们在魔芋行业拥有的专利最多，不仅提供产品，

还为客户提供魔芋胶的应用解决方案，帮助客户创造价值。三是生产优势，近几

年来我们一直在加大技术改造的投入，扩大产能，提高了自动化程度，取得了生

产成本优势。 

问题 9：魔芋晶球的销售增速是多少？ 

回复：魔芋晶球作为茶饮小料的增长显著，上半年增速达到 61%是魔芋食品

增速较快的主要原因之一。公司通过扩大生产规模和降低单位成本，实现了毛利

的增长。公司正在研发新的茶饮小料以适应市场变化，确保业务持续增长。 

问题 10：魔芋晶球与传统珍珠奶茶中的木薯淀粉珍珠相比，有什么优势？ 

回复：传统珍珠奶茶中的珍珠主要由木薯淀粉制成，含有较高热量。而魔芋

晶球主要成分是魔芋，具有高纤低脂的特点，不会产生过多热量，对年轻消费者

更具吸引力。同时在连锁茶饮店的操作应用上，魔芋晶球不用现场再次加工，直

接添加，比木薯淀粉珍珠使用更便捷。目前来看，魔芋晶球在奶茶中的应用呈高

速增长趋势，而木薯淀粉珍珠则相对下降。 

问题 11：魔芋晶球的毛利率变化如何？ 

回复：由于魔芋晶球生产规模扩大和生产工艺改进，魔芋晶球的毛利率得到

提高。尽管单价较低，但由于销量增加，单位成本有所降低，促使公司魔芋食品

这个品类的毛利率上半年上升了 6.41 个百分点。 



问题 12：魔芋晶球在茶饮市场的竞争情况如何？ 

回复：茶饮市场竞争激烈，魔芋晶球作为茶饮小料也面临同质化竞争，可能

导致价格下降。然而，随着晶球生产规模的上升，生产成本下降可以抵消部分利

润下降的影响，预计毛利率能维持现有水平。同时，公司正在加紧研发新的茶饮

小料，以适应市场变化。 

问题 13：公司 8 万吨技改项目的进展如何？晶球的订单情况怎样？ 

回复：8 万吨技改项目正常推进。目前公司与蜜雪冰城、沪上阿姨等头部企

业的订单稳定，也在拓展二线品牌客户。随着产能扩大，公司正在全力拓展新客

户。 

问题 14：康师傅和蜜雪冰城的魔芋产品销售情况如何？ 

回复：康师傅将我们的“魔乐哥”牌魔芋素毛肚作为佐餐包，整体促销效果

不错。我们还与卫龙合作为其代工部分品规的产品，并为蜜雪冰城提供魔芋素毛

肚产品。我们正在加紧实施 25,000 吨的魔芋食品产能建设，以满足市场需求，

目前生产线满负荷运转，订单充足。 

问题 15：公司在魔芋深加工和益生元开发方面有哪些新方向？ 

回复：公司未来的前景在于科技创新，与国内外优秀食品公司合作。我们正

在进行魔芋的基础研究，以提高产品附加值，特别关注其益生元和后生元特性。

目前与陈君石院士团队合作，产生研究成果后，将根据市场调研来确定新产品方

向。 

问题 16：公司在宠物食品领域的合作情况如何？ 

回复：疫情期间宠物食品需求增加，我们与美国玛氏集团合作，将魔芋胶用

于改善宠物肠道菌群。国内几家上市公司也在研究魔芋在宠物食品中的应用，并

形成合作，但目前销量还不大。 

问题 17：公司魔芋自有品牌和 OEM 品牌的占比及毛利率情况如何？ 

回复：公司战略是从原料制造商向应用服务商转型，先做大 B 端市场，再

拓展 C 端产品。目前自有品牌在食品中的占比不高，主要通过电商和线下渠道

推广，OEM 和 ODM 并行，以增强产品力。 

问题 18：今年魔芋的价格走势如何？存货 2.2 亿对今年收入的影响是什么？ 

回复：今年下半年，特别是六月份以后，魔芋的原料价格开始止跌上扬。前



期的存货跌价准备将得到缓解和消化。这种变化将通过销售价格及时传导给客

户，因此预计现有存货不会对今年业绩产生不利影响。 

问题 19：自有品牌的销售渠道有哪些？线上和线下的毛利是否有差别？ 

回复：自有品牌主要通过线上销售，线下则与区域性的连锁超市合作，寻找

经销商进行合作。目前与休闲食品的连锁企业合作不多。 

问题 20：花魔芋粉与黄魔芋粉的市场需求和应用有什么区别？ 

回复：花魔芋粉的需求量远高于黄魔芋粉，广泛应用于果冻和火锅食材中，

如魔芋丝结和素鲍鱼。此外，中国出口到欧盟的魔芋粉必须是花魔芋粉提取物，

黄魔芋粉提取物无法出口。 

 

 

湖北一致魔芋生物科技股份有限公司  

董事会  

2024 年 9 月 25 日  
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