
证券代码：000008                                   证券简称：神州高铁 

神州高铁技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

  编号：2024007 

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研                □分析师会议  

□媒体采访                        □业绩说明会 

□新闻发布会                    □路演活动 

□现场参观                         

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 
国泰君安证券 ：张越 

首创证券： 董海军 

时间 2024 年 9 月 26 日 14:00-15:30 

地点 北京市海淀区高梁桥斜街59号院1号楼中坤大厦16层公司会议室 

形式 现场会议 

公司接待人员 

姓名 
董事会秘书：侯小婧 

交流内容及具体

问答记录 

一、基本情况介绍 

公司董事会秘书侯小婧对公司整体情况及业务布局进行了详细介

绍。 

详情参见公司《2024年半年度报告》。 

二、交流的主要问题 

1、轨交运维设备更新周期一般为多久？上一轮采购高峰期是什么

时候？ 



答：轨交运维设备的更新周期因设备类型和具体条件而异，如高铁

通信信号系统的生命周期一般在 10-15 年左右，动车组的高级修（如五

级修）周期相对较长，需达到 480 万公里或运营满 12 年。 

轨交运维设备的采购高峰期与多个因素有关，包括铁路与城轨的投

资周期、设备的使用寿命、技术更新换代的速度以及政策推动等，从历

史数据和行业趋势来看，这一高峰期大致出现在我国铁路和城市轨道交

通建设加速、新线路密集开通的时期。 

2、预计设备更新政策会对公司增长产生多大影响？ 

答：随着轨道交通网络的扩展和升级，对运维设备的需求持续增长。

设备更新政策的实施将进一步激发市场需求，为神州高铁等相关企业提

供更多的业务机会。公司将紧跟设备更新改造政策，积极把握市场机遇，

通过提供检修装备和解决方案，满足轨道交通行业对设备更新和升级的

需求。 

3、未来的主要增长点在哪里？业绩增长持续性如何？ 

答：公司的未来将持续深耕轨道交通运营检修装备与服务领域，依

托技术实力，抓住市场需求增长机遇。同时，公司积极拓展智能化，致

力于技术创新，推动产业升级。业绩增长持续性方面，受益于轨道交通

行业的稳定增长特性，公司技术创新与研发投入的不断加强，以及战略

聚焦与业务拓展的深入实施，有望为持续增长提供保障。 

4、公司的主要客户是哪些？大客户占比情况如何？ 

答：神州高铁的主要客户集中在轨道交通领域，包括国铁集团、各

城市轨道交通公司和各地方铁路公司等。根据公司 2023 年度报告，前五

大客户销售占比 24.4%。 

5、公司在销售团队建设方面规划如何？ 

神州高铁致力于构建高效销售团队，明确职责架构，选拔并培养专

业人才，强化产品知识与销售能力。同时，通过多样化激励机制和文化

建设，激发团队活力与凝聚力。销售团队积极拓展市场，深耕客户关系，

促进业务持续增长。 



关于本次活动是 

否涉及应披露重 

大信息的说明 

无 

活动过程中所使 

用的演示文稿、 

提供的文档等附 

件（如有） 

无 

 


