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苏州太湖雪丝绸股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

√其他  

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2024 年 10月 7日 15:30-16:00 

活动地点：网络调研 

参会单位及人员：西南证券、东莞证券、首创证券、东北证券、国海证券、

贝寅资产、泰康基金、招商基金、晨鸣资管、指南基金、建信基金、中金做市、

少年资本、敖基投资、中信建投基金、长信基金 

上市公司接待人员：董事、副总经理、董事会秘书 代艳 

三、 投资者关系活动主要内容 

问题 1：线上渠道来看，公司在传统电商天猫、京东平台上持续保持行业领

先，抖音等直播电商渠道 23 年来实现了快速的增长，请问公司在线上渠道发展

方面有哪些战略布局？ 



回复：首先，公司将继续在国内市场深耕天猫、京东等货架电商，保持其行

业头部商家地位；在海外市场加大亚马逊、海外官网投入，提高其市场占有率。 

其次，2023 年公司布局抖音直播电商并实现了高速增长，2024 年公司对抖

音电商营销策略从销售高速增长转为销售稳健增长下持续盈利能力的打造，目前

已取得成效。 

再次，公司聚焦“微笑曲线”两端的业务发展模式，即专注产品研发设计、

品牌推广、渠道建设和销售服务等附加值较高的业务链上游的核心环节，历来重

视渠道建设，2024年线下渠道的布局具体情况如下：1、布局抖音本地生活：打

通线上获客与线下门店核销壁垒，为线下门店赋能，Q3 季度通过大单品“熊猫

呼呼被”，跑通抖音本地生活商业模型。2、布局微信视频号自播+达播：Q3季度

公司新设微信视频号直播间，开启视频号自播，同时与视频号头部主播进行桑蚕

丝被达播带货。3、积极布局新一代潮流网购社区——得物及年轻人得生活方式

平台——小红书，通过笔记、直播卡引导直播间下单转化。4、海外市场布局沃

尔玛等跨境电商渠道。 

 

问题 2：展望 2025 年，公司的品牌推广策略如何？ 

回复：2025年，公司在品牌推广方面继续以“蚕丝被 就选太湖雪”这一品

牌战略为主旨，实施精准定量的品牌建设策略。紧扣核心战略大单品蚕丝被，精

心打造品牌公关事件。采用“名人等高势能人群推荐+权威媒体及头部 KOL 内容

共创+腰部 KOL 种草”的矩阵式传播策略，特别聚焦知识博主及居家生活方式博

主，以放大品牌声量。全面覆盖抖音、小红书、微博、Facebook、Instagram 等

热门社交媒体平台，通过内容种草、电商直播、关键词优化等多种形式，快速赢

得消费者认同，增强品牌传播的有效沟通。深入挖掘中国蚕桑丝绸行业的独特性

和苏州地域性特色，加强互动式的品牌传播，创新消费者体验活动，持续传递品

牌价值主张，以多触点、高频次的传播策略，实现品牌的强效曝光。 

 

苏州太湖雪丝绸股份有限公司  

董事会  

2024 年 10 月 8 日  


	一、 投资者关系活动类别
	二、 投资者关系活动情况
	三、 投资者关系活动主要内容

