
             

证券代码：300976                                  证券简称：达瑞电子 

 

东莞市达瑞电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-009 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访             业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观  

 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券：田鹏、梁诗琳、唐伟男；海通证券：崔冰睿、冯

启帆；民生证券：吕天赐；国信证券：陈瀛寰、李书颖；天

风证券：包恒星；中银国际证券：周世辉；华创证券：高远；

华西证券：赵然；浙商证券：王俊之；富荣基金：李延峥；

北京国泰瑞丰：王天赐；上海嘉鸿资产：吴朝墅；国金证券：

刘薇薇；中信期货：宗思、陈荣帝、朱江；恒顺资产：梁开

明；智牛基金：杨贤福、林嘉豪；东莞玖月资产管理：叶晓

丹；宽源基金：曾建锋。 

时间 2024 年 10 月 22 日 15:00-17:30 

地点 达瑞电子会议室（现场会议） 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：张真红；副总经理：吴玄；研发部

总监：陈冲。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司介绍 

公司副总经理、董事会秘书张真红女士就公司概况、业

务板块、经营业绩及战略规划进行介绍。 

二、互动交流 

1. 请问公司 2024 年 Q4 和全年的业绩预期如何？ 

答：随着下半年消费电子旺季来临，行业整体向好，未

来公司将继续从研发、营销、管理等各方面提质、降本、增



             

效。2024 年前三季度，公司实现营业收入 177,184.49 万元，

同比增长 91.54%，扣非归母净利润 16,309.87 万元，同比增

长 412.89%，公司对于 2024 年总体经营情况还是比较有信心

的。 

2. 公司目前跟苹果的合作情况如何？未来有哪些新的

业务机会？ 

答：公司目前跟苹果的合作包括：（1）公司向国内外知

名 FPC 厂商提供最终应用于苹果系列产品的消费电子功能

性器件；（2）公司是经苹果终端直接认证的合格供应商，向

其供应电子产品结构性器件；（3）公司 3C 装配自动化设备

应用于苹果产品的生产过程。 

基于公司今年向苹果直接供货电子产品结构性器件项目

的大批量交付情况良好，客户对公司综合能力的认可度进一

步提升，公司获得了客户更多结构件品类项目的方案推荐机

会。目前各项目合作正有序推进，后续有望成为公司业务增

量的新机会点。 

3. 公司如何进行成本控制以应对原材料和运营成本上

升？ 

答：公司通过在销售方面强化营销管理，坚持大客户战

略，开源并降低销售成本；研发上，开展创新研发，从新材

料、新工艺的创新上降本，提升利润率空间；制造上，发挥

智能制造、精益管理与成本管控优势，加强经营预算，开展

全员降本增效；职能部门则以预算为牵引，管控期间费用，

保障利润率。 

4. 公司在新能源领域的业务情况如何，未来有哪些新的

布局？ 

答：目前，公司已进入宁德时代、比亚迪、瑞浦兰钧、

上汽伊控、海辰储能等新能源行业知名企业的供应链体系。

在新能源领域，公司现阶段重点加快在新能源汽车、动力电



             

池、储能电池、光伏储能系统等领域的应用布局，促进新能

源业务实现质量型增长。通过为新能源行业头部客户提供优

质的产品和服务，坚持工艺技术创新，拓展新的产品线，强

化内部能力建设，以逐步构建起公司在新能源业务领域提供

解决方案的能力。 

5. 公司 MR 相关产品市场情况如何？ 

答：随着 XR（AR/VR/MR）的技术难点的解决、应用

场景的丰富以及用户的培养，公司看好其将会是公司业务增

量的机会点，公司目前与客户在 VR 产品合作订单情况正常。 

6. 公司通过收购投资迅速切入新能源业务领域的操作

比较成功，公司未来是否还有其他外延并购的计划？ 

答：公司未来外延投资将继续围绕增强主营业务的核心

竞争力进行，重点关注与公司现有规模相匹配的，且能在客

户拓展、技术创新、成本控制等方面为公司带来协同效应的

项目机会。 

7. 一个公司业务的发展，往往离不开组织结构的进步，

公司在去年对内部管理，包括事业部划分上做了比较多的工

作，这块能否分享一下？ 

答：公司依托事业部制提升整体运营效率，持续构建核

心经营竞争力。包括进一步构建事业部的责权对等机制，推

动事业部发挥更大的自主动能，增强各事业部面对复杂环境

的灵活度，在统一的战略框架内，鼓励事业部寻求关键市场

突破，充分拓展事业部未来的成长空间。同时，公司以经营

预算为抓手，持续精益改善为路径，聚焦公司风险管控与内

部挖潜，确保公司事业部制运行过程的授权有序，分权有道，

并引入外部专家和咨询团队辅导总部与事业部在运营管理上

建能力、要结果。 

三、现场参观 

参观公司东莞智能制造基地。 



             

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

不涉及 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 10 月 22 日 

 


