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投资者关系 

活动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

中信建投、中信证券、招商证券、广发证券、华泰证券、兴业

证券、海通证券、中泰证券、申万宏源证券、中金公司、天风

证券、浙商证券、东吴证券、国投证券、民生证券、西部证券、

中国人寿、易方达基金、格林基金、嘉实基金、汇添富基金、

天弘基金、博时基金、上海和谐汇一、新华基金、长信基金、

杭州汇升、银河基金、民生加银基金等约 110 位分析师及投资

者 

时间 2024 年 10 月 28 日 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事长 李洪文 

董事会秘书 郜雨 

财务总监 孔祥乾  

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

投资者问答主要内容： 

1. 请问 24 年下半年氧化锆国内行情和出海趋势，以及市场竞

争情况？ 

答： 

24 年三季度氧化锆整体增速与上半年基本持平，氧化锆业

务在三季度海外市场的增速高于其在国内的增速。主要原因系

消费环境变化、以及部分区域战争影响导致。市场整体竞争环



境未出现较大的变化。 

 

2. 请问海外市场的增长来源以及未来的增长预期？目前设备

转自产的进展如何？ 

答： 

全球口腔数字化渗透率持续提升、口腔医疗支出也随着老

龄化和经济增长而提高，公司通过 10 余年的技术积累和产品

迭代，已经形成了数字化牙修复、牙种植、牙矫正的产品布局，

公司在海外具有成熟的渠道优势和本土化运营、服务优势，未

来海外市场主要通过提高客户采购份额和大客户覆盖率来实

现增长。 

公司也会针对外部环境的变化制定风险应对措施，通过组

织架构、业务流程优化设计实现更加灵活、敏捷地适应市场环

境的变化。 

设备转自产情况：截止目前，2024 年计划转自产 4款切削

机设备，全部转产完成。明年会继续推进设备自产的计划。设

备毛利率对比 2023 年有一定提升。 

 

3. 请问渐变系列氧化锆在三季度的销售情况，及终端价格趋势

如何？ 

答： 

氧化锆产品 Q1-Q3 收入保持两位数的增速。公司通过产品

创新和结构优化，氧化锆产品均价较上一年度有提升。相比白

盘氧化锆和单色氧化锆，渐变氧化锆是公司氧化锆产品中属于

高端产品，也是三类产品中收入占比最高的部分。 

 

4. 请问公司收购的沃兰种植体公司目前的销售进展及未来的

销售预期？ 



答： 

公司于 5月底完成韩国沃兰公司收购，对于交割的首年，

公司首要工作是进行业务和团队的整合、梳理优化渠道，2024

年的收入规模不低于 2023 年； 

公司完成股权和市场交割后，国内市场拓展较为顺利，按

照既定的策略推进。10 月份公司携韩国沃兰首次参加意大利举

办的 EAO 会议，本次会议的亮点是数字化即刻种植解决方案。

我们希望未来爱迪特和沃兰的产品能够进行深度的集成，为口

腔医生提供领先的、差异化的新方案。 

 

5. 请问椅旁修复系统业务统计口径，是否包含材料，还是仅指

设备的销售？材料和设备分别在境内外业务的占比情况？ 

答： 

椅旁修复系统统计口径不包含口腔修复材料，仅包含口腔

数字化设备。爱迪特椅旁即刻修复系统是一种在口腔医疗领域

中应用的数字化技术，它通过使用口内扫描设备、数字化修复

设计软件（CAD）、小型数控切削设备（CAM）和快速烧结等设

备，能够在诊室内一次诊疗中完成全瓷或树脂常规修复体的设

计和制作。 

公司目前收入结构中以材料为主。 

6. 请问公司在海外的竞争策略是什么？未来哪些地区是发展

重点？国内氧化锆牙冠终端推广的主要策略是什么？ 

答： 

在海外市场公司主要竞争对手是欧美本土品牌，公司着重

构建差异化产品和服务的竞争力，保证产品的可靠性和耐用性

前提下，通过满足差异化需求提升产品定位；其次，本土化运

营和渠道拓展来提高客户对可获得性需求；再次，合理的定价

策略可以更好的构建合作关系的竞争壁垒。 

   目前，欧洲、美国、中国市场对高端口腔产品需求旺盛、市



场规模大；从长期来看，一些新兴的国家和地区也给公司带来

新的增长机会。 

公司会持续致力于新材料、新应用、新技术的推广和用户

教育工作，公司每年举办 200 余场学术交流会议，旨在让更多

的口腔医生通过接入我司新产品，有效提升临床诊疗效果、简

化医生操作难度。 

 

7. 请问公司椅旁即刻修复系统今年三季度的业务情况如何？

目前竞争格局如何？该业务 25 年的发展如何预期？汇率波动

对于公司三季度业务是否造成影响？ 

答： 

三季度临床端设备继续保持两位数增长，但是口腔机构购

置椅旁设备的预算会推迟，成交的周期会延长，主要系消费环

境和对未来不确定性的情绪导致。随着数字化技术日益成熟、

快速和舒适诊疗需求加速，诊所有很强的意愿通过自动化椅旁

设备独立完成义齿加工。目前主流的义齿加工设备主要针对义

齿加工厂，针对临床端的设备竞争小于口腔修复材料的市场竞

争。我们相信椅旁系统还是会保持一个较高的增速发展，公司

会在现有椅旁产品的基础上，推出数字化椅旁即刻种植解决方

案、且进行设备升级，满足客户需求。 

汇率波动对公司现金有一定影响，但后续公司会加强相应

的管控，避免影响加深。 

 

8. 如何展望 Q4 以及未来三年行业下游需求受大环境影响下的

变化？以及公司采取什么策略来保持持续增长？ 

答： 

公司会结合 3 季度各区域市场的情况，调整局部市场的策

略和资源投入，争取四季度保持两位数增长，把经营质量和运

营能力做上去；更重要的是针对不同细分市场的需求和机会，



进行业务设计，提前和客户制定 2025 年度合作计划。 

从长期来看，口腔支出是伴随老龄化和经济水平提升而增

加的，呈现刚需的特点。比如美国老龄化趋势带来对数字化可

摘全口活动义齿的需求、南美旅游医疗带来的美学即刻修复需

求、中国种植放量带来新的种植业务机会。我们相信不同细分

市场中还存在很大的机会和空间，公司积极推进产品创新研

发、品牌建设、渠道布局、本土运营服务组织建设等方面工作。 

 

9. 请问公司第三季度归母净利润同比下降的原因？ 

答： 

首先是销售费用的增长，第三季度的销售费用同比去年增

长约 1900 万，其中主要是新市场以及海外本土运营团队的建

设前期投入。 

 

10. 请问种植体业务增速是否有放缓的趋势？ 

答： 

中国种植市场渗透率在全球处于偏低的水平，种植牙是目

前对患者口腔自然牙齿伤害最小、功能恢复最好的治疗方案，

会持续增速。沃兰种植体业务还处于市场开拓的阶段，沃兰种

植体业务增速高于市场整体的增速。 
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