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证券代码：300138                                   证券简称：晨光生物 

晨光生物科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2024-005 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及人

员姓名 

中金公司宗旭豪/武雨欣、国泰君安林逸丹、广发证券吴思

颖、长江证券陈硕旸、东吴证券罗頔影、UBS 刘思莹、长城

证券卢潇航、申万宏源吕昌、中邮证券王琦、开源证券方

勇、信达证券赵雷、方正证券王泽华/谌保罗、海通证券程

碧升、西南证券杜雨聪、华鑫证券张倩、华福证券童杰、

招商证券任龙、东北证券陈科诺、浙商基金刘耘娜、工银

瑞信杨柯、华夏久盈桑永亮、工银安盛吕佳音、星石投资

王辉、润晖投资李勇、中信建投牛广宇等 88 名投资者。 

时间 2024 年 10 月 28 日 

地点 
河北省邯郸市曲周县城晨光路 1号会议室 

其他各电话会议方处不同地点 

上市公司接待人员 董事会秘书周静、董办主任门宁  

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

一、公司经营情况介绍 

（一）财务数据 

公司 2024 年前三季度实现营业收入 52.25 亿元，同比

增长 1.08%，其中：植提类业务收入 23.28 亿元，同比增长

11.11%；棉籽类业务收入 26.30 亿元，同比下降 5.83%。 

第三季度营业收入 17.34 亿元，同比增长 15.58%，其

中：植提类业务收入 7.45 亿元，同比增长 15.22%；棉籽类

业务收入 8.99 亿元，同比增长 13.93%。 

今年以来，公司多个产品毛利率出现下降，前三季度

公司毛利率 7.37%，同比下降 4.86%，其中：植提类业务毛
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利率 15.95%，同比下降 6.12%；棉籽类业务毛利率-0.85%，

同比下降 4.65%。单看三季度，植提类业务毛利率 14.10%，

同比下降 10.51%；棉籽类业务毛利率-2.12%，同比下降

5.49%。 

受毛利率下降影响，公司实现的毛利较去年同期有所

减少，同时因棉籽类存货计提约 8000 万元减值，导致 2024

年三季度归属于上市公司股东净利润为-0.37 亿元，同比下

降-137.34%。 

（二）主要产品经营情况 

1、辣椒红 

今年新疆色素辣椒种植面积及单产均有所恢复，公司

在新一季原材料采购前适时加快了辣椒红色素的销售节

奏，三季度销售 2119 吨，同比增加约 20%；前三季度销售

6573 吨，同比下降 14.35%，降幅环比收窄。 

2、辣椒精 

前三季度辣椒精销量 1229 吨，同比增长 55.40%，公

司以量补价，收入实现了一定幅度增长。三季度辣椒精销

量为 379 吨，同比下降 6.65%，主要是因为改用云南原材料

后，辣椒精的采购、生产、销售季节性有所变化导致。 

3、叶黄素 

三季度公司基本完成新一季万寿菊的采购工作，目前

行业总供给仍然过剩，公司根据新一季原材料的采购情况

积极销售库存产品，报告期末整体库存保持在合理健康水

平。前三季度饲料级叶黄素销量突破 3.3 亿克，创同期新

高；食品级叶黄素受市场调整影响，前三季度销售 3380 万

克，同比下降 41.89%。 

4、其他植物提取物 

甜菊糖、花椒提取物销量实现较快增长，在价格同比

下降的情况下，销售收入均创同期新高；水飞蓟提取物、

番茄红素、胡椒提取等产品亦有不同程度增长。 

5、新业务 
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保健食品前三季度收入 1.18 亿元，同比增长 11.51%；

同时新车间建设项目稳步推进。中药、原料药业务稳扎稳

打，在产品、客户、销售等方面均取得积极进展。 

6、棉籽类业务 

棉籽类业务坚持对锁及套保的经营模式，但受行业竞

争加剧、豆油豆粕等大宗商品行情波动等因素影响，加工

业务毛利率大幅下降，出现较大经营亏损及资产减值损失。

子公司新疆晨光通过优化考核管理模式、强化风险敞口管

理、提高市场行情研判能力，努力降低棉籽类业务的经营

风险。 

7、股东回报 

为了维护股东价值，报告期内公司坚定实施股份回购

计划。截至三季报披露日，公司回购股份方案已实施完毕，

共通过回购专用证券账户累计回购公司股份4967.39万股，

占公司总股本的比例为 9.32%，成交总金额为人民币 4.92

亿元，并完成回购股份的注销工作。 

二、投资者提问与回答： 

1、2024 年三季度公司经营业绩较投资者预期相差较

多，主要原因是什么？ 

2024 年第三季度，植提类业务经营与公司计划预期波

动较小，但棉籽类业务因行情快速下行，出现了较大亏损，

导致整体业绩出现较大幅度下滑。三季度棉籽及棉籽相关

产品受豆粕等大宗农产品下行影响，价格大幅下跌，除出

现较大的经营亏损外，还计提了约 8000 万的减值准备。目

前新一季棉籽采购工作已经开始，新一季棉籽价格处在近

几年低位，新一季订单签订情况已经有所改善，在计提了

存货减值后，预计四季度起棉籽类业务的经营将逐渐企稳。 

2、新一季色素辣椒采购价格较去年同期明显下降，请

问未来一年产品销量和毛利率如何展望？ 

今年新疆色素辣椒种植面积、单产均较去年有所提升，

因此采购价格下降。公司采用成本加成的定价方式，预计
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公司会在保留合理利润的前提下，下调新一季产品售价。

新一季色素辣椒采购成本处于近几年低位，有利于下游客

户补库存及公司开拓增量市场，预计未来一年销量会回归

到正常的增长轨道。 

3、下游餐饮市场回暖利好公司辣椒精产品经营吗？ 

公司辣椒精产品主要用于食品工业领域，复调客户的

需求与餐饮行业息息相关，餐饮市场回暖确实会对辣椒精

需求带来一些利好。目前辣椒精市场的增长主要是渗透率

提升所驱动，去年以来随着云南辣椒精上市，辣椒精价格

逐渐回落，使得客户有更强的意愿使用辣椒精替代高辣度

辣椒。随着云南辣椒精成本优势逐渐加强，预计辣椒精的

渗透率仍有较大提升空间。 

4、公司前三季度饲料级叶黄素出货量达到 3.3 亿克，

是下游需求提升拉动的作用吗？ 

饲料级叶黄素需求基本稳定，今年销量快速增长主要

是销售策略调整导致。在经历了 2020-2022 年叶黄素高景

气行情后，公司叶黄素存货水平处于较低位置，因此在 2023

年叶黄素价格下行后主动控制饲料级叶黄素销售，补充了

叶黄素储备量。在去年完成叶黄素的储备工作后，公司从

今年开始正常按照原材料供给情况向市场供给叶黄素，以

确保整体库存保持在合理健康水平。若未来叶黄素回到上

行周期，公司会逐步释放储备的战略库存，以实现跨周期

平抑市场波动的目标。 

5、近两年公司多个产品价格下行，多品种周期对冲失

效，导致经营波动加大，是否与当前宏观环境有关？通胀

的环境是否更有利于公司经营？ 

过去公司经营与宏观经济有弱关联性，温和通胀的环

境更有利于公司经营，但不同品种周期间的差异导致公司

经营相对宏观经济有很强的独立性。本轮周期的形成与过

往有所不同，除每个产品自身的市场调节外，与国际地缘

政治、跨国产业链的中断与恢复等偶发因素有较大联系。
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非市场因素引发的供给收缩与恢复，导致不同产品出现了

周期共振，加剧了公司经营的波动。随着外部干扰因素部

分缓解，预计细分市场供需关系将重新成为单品周期的主

要影响因素，未来公司经营波动很可能会减弱。 

6、保健食品新建车间产能什么时候可以落地？ 

预计新车间明年可以建成投产。 

7、之前公司棉籽板块有分拆上市的计划，后面还会继

续推进棉籽板块独立发展吗？ 

上半年因监管环境变化，公司终止了棉籽板块分拆上

市，但公司推进棉籽类业务独立发展的方向不变。今年棉

籽类业务经营出现较大波动，目前公司主要是使棉籽团队

完善管理模式，做好业务经营。未来如有合适的契机，公

司将继续推进棉籽类业务独立发展。 

8、辣椒精、叶黄素、甜菊糖未来的毛利率如何展望？ 

辣椒精原来以印度原材料为主，多数年份毛利率在 30%

以上。随着原材料从印度转移到云南，潜在竞争对手从印

度同行转变为国内同行，预计毛利率会有所下降。但产业

链转移后，公司产品的成本较印度同行形成较大优势，预

计在海外的市场份额会有所提升，从而实现“以量补价”，

带动辣椒精利润再上台阶。 

叶黄素原材料用途单一，需求稳定，价格、利润率受

供给影响较大。目前叶黄素行业毛利率处于历史低位，预

计在行业出清后利润率会有较大提升。 

公司甜菊糖因创新了生产工艺，成本较同行有明显优

势，目前还处于提升市场份额阶段，对客户有较多让利，

当前利润率与植提业务毛利率相近；但从工艺的复杂度和

成本领先幅度看，甜菊糖未来的稳态毛利率应高于辣椒红、

辣椒精等产品。 

9、棉籽行业竞争激烈是因为有新进入者吗？ 

近年来棉籽加工行业处在集中度逐渐提升，上轮大宗

商品上行过程中，棉籽加工行业盈利较好，头部企业产能
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均有所扩大，行业竞争较以往有所加剧。 

10、公司刚做完一次大规模的回购注销，长期看未来

是否会提高股东回报的力度？ 

公司上市以来业务快速发展，经营创造的现金流多数

用于基础设施及产能建设，在这样的情况下，公司仍然每

年进行稳定的现金分红，并三次实施回购注销工作，可以

佐证公司积极回报股东的态度。 

随着公司经营规模扩大，每年经营创造的现金流逐步

提升，预期未来资本开支占经营现金流的比例将有所降低，

意味着公司回报股东的能力也将得到提升。 

在条件允许的情况下，公司可以采用多种形式回馈全

体股东，也欢迎各位投资者提出股东回报的建议。 

11、三季度存货较上半年末大幅减少的原因。 

三季度公司部分产品还未开始新一季原材料采购，相

关产品销售后，存货量有所减少。具体来说，主要是棉籽

类产品、辣椒红、辣椒精存货减少所致。 

附件清单  

日期 
2024 年 10 月 28 日 

 


