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机构调研纪要 
 

 

会议目的 2024 年 10 月 29 日行业分析师及机构投资者交流纪要 

参加人 

交流机构 

广发证券  中信证券  浙商证券  东兴基金 

瑞华投资  弘鼎投资  鼎萨投资  申万宏源证券 

西部证券  上海证券  民生证券  中信建投证券 

中金公司  上银基金  红筹投资  人寿养老保险 

东吴证券  国投证券  华安证券  东方睿石基金 

华创证券  华福证券  见龙资产  长承私募基金 

百济投资  健顺投资  玄元投资  善择私募基金 

恒越基金  太平基金  兴银基金  中邮创业基金 

民森投资  明涧投资  方圆基金  野村东方国际 

英搏尔 

贺文涛  董事、总经理 

梁小天  董事、副总经理、财务总监  

邓柳明  副总经理、董事会秘书  

卢  平  投资者关系总监 

会议地点 网络方式 日期 2024-10-29 

讨论纪要 

说明： 

本次会议就行业和公司的基本情况进行介绍，并与投资者进行了 2024 年第三季度业绩及相关问题的沟
通交流，在此将会上的问答环节做如下记录。 

 

 Q & A 

■Q：请简要介绍公司2024年前三季度经营情况？公司2024年第三季度产品毛利率回升的原因是什么？ 

■A：公司 2024 年前三季度，实现营业收入 16.07 亿元，同比增长 27.51%；净利润 5,113.64 万元，同
比上升 18.74%。其中，第三季度公司实现营业收入 5.84 亿元，净利润 1,642.10 万元，扣非净利润 1,310.21
万元。 

公司产品毛利率回升的原因主要是产品结构的变化。2024 年第三季度，公司电源系统产品营收占比提升，
而电源系统产品毛利水平高于驱动系统产品，使公司第三季度整体的毛利率有所提高。 
  

■Q:公司如何看待今年又有新的电源系统供应商上市？  

■A:目前新能源汽车电源系统第三方供应商排名前四名的都是上市公司，竞争必然存在，各家公司在品
质和成本等多方面的综合竞争能力提升，促进了行业的健康持续发展。 

公司电源总成产品不仅以三合一总成形式出货，其还是多合一驱动系统的核心组件，因此，公司在固定
资产投资和研发投入等方面与友商存在差异；从客户结构来看，公司电源系统目前在 A00 级至 B 级车型上均
有配套，实现了广泛而灵活的配套服务。 

公司在积极推进可转债募投项目建设，加大高精度自动化产线的投入，对于公司提高产品一致性，进一
步获取相对附加值更高的 B 级、C 级车型配套具有重要意义，不仅能够为客户提供更加优质的产品和服务，
也能够提升公司的整体竞争力和盈利能力。 

 

■Q:请介绍一下公司 2024 年前三季度新增定点情况？公司产能利用率如何？ 

■A:公司在 2024 年前三季度，积极响应客户需求，跟进老客户新项目的同时，也突破了一些重点客户：
在乘用车领域，公司已达成与吉利、上汽、长安、东风、长城、奇瑞、江淮、小鹏等车企的长期合作，同时
取得广汽本田、东风日产、Vinfast 等车企合作；公司的产品在新能源商用车领域，完成了北汽福田商用车、
吉利远程商用车动力系统产品量产交付；在非道路车辆领域，公司在积极拓展国内市场的同时，也获得德国
林德叉车、法国曼尼通、韩国斗山集团等国际客户的认可。 
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受新能源汽车行业淡旺季的影响，为了保障及时交付，公司需要按照最高峰的月度订单需求来进行产能
建设规划，所以产能利用率存在季节变化。目前，公司的产能利用率在逐步提高。 

随着新能源汽车行业全球化发展，车企对供应商的产线自动化能力和产能储备要求提高。公司正在积极
推进新能源汽车动力总成自动化车间建设项目的建设，目标是将其建成为国内领先的智能化、信息化工厂，
满足一流车企的配套要求。 

 

■Q：公司如何看待新能源汽车动力系统行业的竞争，公司有哪些应对措施？ 

■A：随着技术的快速发展，多合一驱动系统成为体现车企集成能力、降低成本的重要路径。公司所在行
业的友商，拥有的能力有所差异，在驱动系统和电源系统两方面各有侧重。 

英搏尔作为业内知名的第三方供应商，凭借在电机控制器、电源系统、电驱系统领域较为全面的产品矩
阵，展现出了较高的市场适应性和灵活性。公司不仅与各大车企保持着紧密的合作关系，还与其共同致力于
动力系统产品的深度研发与创新。 

在满足产品高可靠性的前提下，拥有充足的产能储备、先进的自动化制造能力、能够提供高度集成化的
解决方案和具有较强成本控制能力的零部件企业，才能更好地满足行业发展需求，迎来规模化发展机遇。 

公司始终聚焦客户需求，以高质量的产品力，持续为客户创造价值，致力于成为国际一流的新能源汽车
动力域整体解决方案提供者。公司拥有珠海和山东两大生产基地，具备年产百万台套产品的生产能力，在珠
海和上海设有研发中心，同时在北京、深圳设有研发部，先进的制造能力、专业的研发团队、完整高效的供
应链体系，构建了公司核心竞争力。同时，公司通过不断优化质量、成本、交付和服务等核心竞争要素，确
保为车企客户提供卓越的产品体验。 

 

■Q：公司产品应用领域呈现多元化发展趋势，请问公司如何在战略上定位各板块业务？ 

■A：公司拥有电驱系统、电源系统以及电机、电控等产品矩阵，主要应用于乘用车、商用车、非道路车
辆领域。公司完善的研发流程、质量管控体系、实验测试能力获得了较多车企认可；公司产品的小型化、轻
量化、集成化等优势也契合了一些新领域的电动化技术发展的方向。 

公司保持产品技术平台共用的同时，对不同领域组建专门团队进行产品布局和技术储备，以应对未来市
场格局变化。 

 

■Q:公司对低空经济 Evtol 行业发展如何看待？ 

■A: 低空经济作为战略性新兴产业，受到国家层面来的高度重视。公司积极重视前瞻性技术的研究与储
备，经过调研和充分论证，认为低经济的未来发展可期。公司将从科技项目攻坚和电驱动系统技术创新等多
方面积极布局相关产品，期待公司的动力系统产品能够助力低空经济 Evtol 行业的发展。 

 

 


