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长春市朱老六食品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2024 年 10 月 28 日 

活动地点：线上会议 

参会单位及人员：东吴证券、七曜投资、苏创投、浙商证券、半夏资产、华

夏未来资本、长江证券、西南证券、第一创业、湘财证券、国金基金、上海天猊

投资、信达澳亚基金、创金合信基金、中金做市业务部、恒生前海基金。 

上市公司接待人员：董事会秘书、财务负责人朱瑛女士 

 

 

 



三、 投资者关系活动主要内容 

公司董事会秘书、财务负责人朱瑛女士就如下主要问题和与会人员展开探

讨： 

1、公司在市场营销、销售团队以及经销商、销售区域方面，接下来的发展

策略是什么？ 

答复： 

销售是公司应对市场的重中之重，目前公司销售模式仍然是以经销商为主，

2023 年开始，除原有线下渠道外，公司也成立了电商销售团队，在抖音、视频

号等进行销售推广。 

公司未来的销售策略是从东北向华北、山东进行拓展，其中东北是公司基本

盘，华北地区增速较快，山东地区市场空间较大。 

2、酸菜行业的竞争格局和行业内一些可比公司的状况？ 

答复： 

目前酸菜的竞争格局仍然处于一个小、散、乱的阶段，还未形成龙头品牌。

有品牌的酸菜厂商包括朱老六、北大荒的亲民酸菜、翠花酸菜等，以酸菜为主营

产品的上市公司仅朱老六一家。 

3、公司通过什么营销策略来提高酸菜产品的销售量？ 

答复： 

受天气影响，今年东北大白菜供应量较少，白菜采购价格相对较高，由于白

菜采购价格高且供应量减少，明年市场上酸菜供应量预计将有所减少。 

未来公司将从两方面提高酸菜产品的销量：一是积极拓展销售渠道，相比腐

乳，酸菜的知名度及接受度相对较高，且塑料包装运输较为便利，公司将在原有

线下渠道的基础上，大力拓展线上销售渠道，加强客户区域覆盖；二是坚持产品

质量，鉴于东北酸菜暂无龙头品牌，竞争较为无序，且市场存在大坑腌制酸菜的

行为，公司作为唯一一家以酸菜为主营产品的上市公司，在食品安全领域，公司

将坚持产品质量，以质量缔造品牌、以品牌占领市场。 

4、接下来一年的酸菜售价是否会有一个比较大的提升？  

答复： 

公司产品售价将结合市场竞争及产品质量等因素进行综合研判，总体来说，



因白菜价格上涨，预计酸菜价格将比 2024 年有所提升。 

5、如何看待酸菜的大坑生产模式？被取缔会不会很难或者要很长时间？ 

答复： 

大坑酸菜并非近年来才出现的生产方式，短期内可能很难被取缔，但随着食

品安全和品牌质量的意识不断增长，消费者不会单纯从价格考虑购买行为，还会

考虑健康等问题。从国家层面来讲，保护食品安全，为优质诚信企业保驾护航，

是持续一贯的，规范的生产企业的优势将会越来越大。 

 

 

 

 

长春市朱老六食品股份有限公司  

董事会  

2024 年 10 月 30 日  
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