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山东新北洋信息技术股份有限公司  

2024 年度业绩预增公告 

 

一、本期业绩预计情况 

1、业绩预告期间：2024 年 1 月 1 日—2024 年 12 月 31 日 

2、预计的业绩： 扭亏为盈  同向上升  同向下降 

项  目 本报告期 上年同期 

归属于上市公司股东的净

利润 

盈利：4,430.71 万元-5,008.63 万元 

盈利：1,926.39 万元 

比上年同期增长：130%-160% 

归属于上市公司股东扣除

非经常性损益后的净利润 

盈利：2,369.12 万元-2,707.57 万元 
盈利：676.89 万元 

比上年同期增长：250%-300% 

基本每股收益 盈利：0.07 元/股-0.08 元/股 盈利：0.03 元/股 

注：上表中数值若出现总数与各分项数值之和尾数不符，均为四舍五入原因所致。 

二、与会计师事务所沟通情况 

本次业绩预告未经会计师事务所预审计。公司就本次业绩预告有关事项与为公司提供

年度审计服务的会计师事务所签字注册会计师进行了预沟通，双方在本次业绩预告方面不

存在分歧。 

三、业绩变动原因说明 

2024 年度，公司经营管理团队和全体员工坚持“一体两翼、八大业务板块”业务战略

不动摇，持续打造支撑未来发展的“三条成长曲线”，努力实现有质量的增长。 

产品方面，一是智能自助终端专业化产品解决方案与海外客户的合作持续深化，业务

收入保持稳定增长。二是金融机具场景化产品解决方案经过多年的国内市场培育，依托核

心技术优势进入快速增长的新阶段。三是新零售综合运营业务自运营点位数量已近 10,000

本公司及董事会全体成员保证公告内容真实、准确和完整，并对公告中的虚假记

载、误导性陈述或者重大遗漏承担责任。 



个，虽然该业务目前占公司营业收入的比重不大，但新零售综合运营业务已基本驶入规模

成长的快车道。 

市场方面，敏锐把握当下“业务出海”的趋势，推动更大规模、更多种类的产品走向

海外市场，聚力提升业务出海的规模，海外业务收入实现规模增长。 

经营管理方面，公司继续围绕“提质增效”的核心管理主题，持续强化成本管控工作

推进和落地的同时，通过关键环节的管理改善，着力提升运营效率，公司的综合毛利率得

到进一步的提升。 

四、风险提示及其他相关说明 

1、本次业绩预告是公司财务部门初步测算的结果，并与年审会计师和评估师进行了

初步沟通，但最终财务数据仍需审计与评估机构进行审计、评估后确定。本业绩预告与

最终审计结果存在一定偏差的可能。具体财务数据将在公司 2024 年年度报告中详细披

露。 

2、公司投资的山东通达金融租赁有限公司和威海鲁信新北洋智能装备产业并购基金

合伙企业（有限合伙）等多家参股企业的财务报表已编制完成，但尚未经审计确定，存

在进一步变动的可能，从而导致投资收益数据发生变动，进而可能影响公司业绩预告的

准确性；预计报告期内资产减值对归属于上市公司股东的净利润存在一定影响，资产减

值计提金额的大小可能会导致相关财务数据超出预计的区间范围；预计报告期内非经常

性损益对当期归属于上市公司股东扣除非经常性损益后的净利润数据影响较大，从而可

能导致归属于上市公司股东扣除非经常性损益后的净利润数据发生变动，进而可能导致

相关财务数据超出预计的区间范围。 

3、根据《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主板上市公司规范运

作》《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 2 号——公告格式》的相关规定，受公

司业务板块较多、子公司数量较多、财务核算时间相对较短等因素的综合影响，可能导

致最终的相关财务数据不在预计的区间范围内，若后续预计的经营业绩或者财务状况与

本次披露的业绩预告存在较大差异的，公司将按照有关规定及时披露业绩预告修正公

告。敬请广大投资者谨慎决策，注意投资风险。 

 

特此公告。 

山东新北洋信息技术股份有限公司董事会 

2025 年 1 月 22 日 
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