
证券代码：300031                                   证券简称：宝通科技 

无锡宝通科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：20250305 

投资者关系活动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

☑其他  (电话会议)  

参与单位名称及 

人员姓名 

东北证券、浙商证券、甬兴证券、泰信基金、财通基金、南方基

金、汇添富基金、华富基金、中欧基金、运舟私募基金、长安基

金、华宝基金、申万菱信基金、宏利基金、国联安基金、方正富

邦基金、国融基金、诺安基金、五地私募基金、正圆私募基金、

诚熠私募基金、明世伙伴私募基金、鹤禧私募基金、进门财经、

第五公理投资、汐泰投资、野村东方国际证券、敦和资产、尚雅

投资、合道资产、彤源投资、顶天投资、太平养老保险、中国人

民养老保险、观火投研、诚旸投资、泰康资产、逐流资产、沣杨

资产、健顺投资、金宇投资等 53人 

时间 2025 年 3月 5日 

地点 无锡 

上市公司接待人 

员姓名 

董事会秘书：周庆 

IR 总监：常兆亮 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

问题一：在机器人业务布局方面，宝通是怎么确立合作伙

伴的？ 

答：我们前期与云深处、宇树科技、木蚁机器人等多个机器

人公司都开展过交流，未来也欢迎更多的机器人公司与我们合

作，共同推动机器人在工业场景的创新与落地。我们有大量的客

户群和工业场景，在这些场景中很多都存在工作环境恶劣，危险，

作业空间小，劳动强度大等，也有很多岗位存在招工困难，从市

场需求和行业发展趋势来看，用机器人部分代替或者辅助人高效

作业是刚需。 



 

问题二：公司到底跟哪个机器人公司开展合作？合作内容

是什么？ 

答：目前选择的是与宇树科技开展合作，合同已经进入签约

流程，除了明确采购合作的型号，也就机器人在工业场景联合开

发及应用项目达成一致意见。 

问题三：公司机器人应用落地的进展和计划如何？ 

答：公司已经与机器人公司做过相关技术沟通，针对热电厂、

港口码头、钢铁厂、非煤矿山等场景开始机器人调试。目前经过

初级二次开发的巡检工业机器人已经在宝通客户几个场景开展

测试。我们正在汇集客户的需求与场景特点，持续推进相关工作，

包括不限于针对诸多工业场景深度定制，提供行业解决方案。目

前针对部分场景，机器人公司也会安排人员共同现场实地调试和

推进。目前各个场景的落地测试都在积极推进中，包括海外国际

矿业巨头等。 

目前洽谈的客户反馈都是比较积极的，但是实际的销售产生

还需要更多的时间，一方面投入研发，第二也需要供应商这边提

高供货能力。合作项目尚未对公司的经营情况、财务状况造成较

大的影响，请广大投资者注意投资风险。 

问题四：公司开展的机器人应用合作多久能落地？ 

答：机器人在工业场景的应用落地时间因技术成熟度、应用

场景复杂度等因素而有所不同。目前宝通已经开发了智能清扫机

器人、轨道巡检机器人，并开始落地应用。目前的通用型人形机

器人和四足机器人的灵活性、高通过性进一步打开了市场空间。

从技术实现上来说，公司将原有智能制输送系统、轨道巡检机器

人上的摄像头、各类传感器等转移开发到人形机器人和四足机器

人上在技术上就可以实现。 

我们正在汇集客户更多的需求做二次开发，比如机器人可与

无人机的搭配使用，构成一高一低协同，满足更多场景巡检的需

求；在机器人嵌入边缘侧计算能力，同时可在边缘侧就问题发出

报警，单纯依靠云平台对接收到的数据进行分析，可能受数据传



输的影响。再比如技术解决方案：机器人添加语音控制；机器人

工作流程的标准化、数据输出的标准化；不仅仅是通过拍照等进

行数据采集，应能通过采集的数据自主分析发现问题并通过各种

方式发出问题信号等。因为不同客户场景不一样，客户需求也多

样化，我们难以一一列举，相信未来我们会逐步业务落地。 

问题五：为什么机器人公司愿意与公司沟通这个场景？你

们优势在哪里？ 

答：我们计划针对不同的工业应用场景，为海内外客户提供

个性化的解决方案。宝通一直是工业互联网和移动互联网双轮驱

动的发展战略，我们服务的工业客户遍布全球。我们的优势有三

点非常重要，也是机器人公司非常愿意与我们进行沟通的基础。 

1、刚需的场景：北京具身智能科技创新与产业培育行动计

划目标直指具身智能，计划到 2027 年底推动万台机器人规模落

地，培育千亿级产业集群，加快推动具身智能在工业、商业场景

规模化落地，加快危险、重复、繁重岗位作业的具身智能机器人

替代。我们的客户场景跟机器人公司对于机器人未来在工业工作

场景完全契合。场景包括矿业、钢铁、建材、电力、港口等；客

户包括力拓、必和必拓、国家能源、山东能源等海内外巨头等。

举例，比如矿山的巡检，工业场景内重物的搬运，危险运营场景

关键指标的持续观测，如温湿度、振动、漏放电等突发异常。 

2、落地能力：宝通不仅仅为客户提供工业输送带制品，我

们也为客户提供智能化解决方案，比如智能巡检、清扫和检测等

固定点位的智能化解决方案，具有强大的集成能力。再比如宝通

在工业场景具备完备的售前+售后本地化服务能力，会大大助力

新兴技术和产品的本地化能力。 

3、技术研发能力：目前机器人公司提供的是通用机器人，

但具体进入到工业场景执行任务，需要进行相关技术改造和训

练，需要结合硬件（增加传感器），软件（场景识别与导航）、

网络等多种特定行业环境感知与定位技术结合改造后才能使用。

而宝通从2022年开始就开始了行业智能机器人相关的研发和生

产。尤其是在视觉和导航技术积累方面，我们投资了自动驾驶领

域的踏歌智行和做机器视觉征图新视，这恰恰与机器人在工业场



景下落地应用所需的环境感知、导航定位等技术高度匹配。 

问题六：你们的客户和市场策略是什么样的？ 

答：我们计划针对不同的工业应用场景，为海内外客户提供

个性化的解决方案。产品会先从国内推广至国外客户，国外客户

人力成本高且对成本敏感度较低，为智能化产品付费的意愿高，

但对产品的实际应用效果要求亦高，需先将产品及解决方案在国

内试用，快速构建成熟的产品，后推广至国外客户，进一步巩固

公司海外市场领先优势。 

最后，再次提醒广大投资者，以上事项均在有序推进中，且

存在一定的不确定性，请注意投资风险。 

附件清单(如有) 
 

日期 2025 年 3月 5日 
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