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新乡市瑞丰新材料股份有限公司 2024 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指

定媒体仔细阅读年度报告全文。 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

中汇会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为中汇会计师事务所（特殊普通合伙）。 

非标准审计意见提示 

□适用 不适用 

公司上市时未盈利且目前未实现盈利 

□适用 不适用 

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

适用 □不适用 

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以 2024 年度权益分派股权登记日股份数量扣减公司回购专户持有的股份

数量后为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 12 元（含税），送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10

股转增 0 股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□适用 ☑不适用 

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 瑞丰新材 股票代码 300910 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 尚庆春 周闻轩 

办公地址 
新乡县大召营镇（新获路

北） 

新乡县大召营镇（新获路

北） 

传真 0373-5466288 0373-5466288 

电话 0373-5466662 0373-5466662 

电子信箱 zqb@richful.com zqb@richful.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（1）主要业务 

公司主要从事油品添加剂、无碳纸显色剂等精细化工系列产品的研发、生产和销售。公司拥有完善的生产设备和生

产技术工艺，凭借技术优势和产品优势，已发展成为国内领先的润滑油添加剂供应商和全球主要的无碳纸显色剂供应商。 

公司为国家级高新技术企业，通过 ISO 9001 质量管理体系、ISO 14001 环境管理体系、ISO 45001 职业健康安全管理

体系和 ISO 50001 能源管理体系认证。公司把“提供润滑精华，助力环境友好；聚焦客户挑战，实现客户价值”作为企业
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使命，研发创新能力受到业内瞩目。公司建立了多个实验室、检测化验分析中心，形成了完善的质量控制和产品研发体

系。并与国际权威第三方检测机构、中国石油化工股份有限公司石油化工科学研究院、中国石油天然气股份有限公司大

连润滑油研究开发中心、河南大学、中国汽车工程学会、中国内燃机学会等建立了良好的合作机制。公司整体技术水平

国内领先，目前拥有多项国内外发明专利。公司掌握多项业界领先的核心技术，目前已获得授权国内发明专利 47 项、国

外发明专利 2 项、实用新型专利 4 项，并有多项国内外发明专利正在申请中。 

（2）主要产品 

公司产品为精细化工品，按用途可以分为润滑油添加剂、无碳纸显色剂两大类，其中主导产品为润滑油添加剂。 

  

1、润滑油添加剂 

润滑油添加剂是润滑油的重要组成部分，用于改善润滑油的性能或者赋予其新的特性。添加剂技术的进步对润滑油

性能的改进、等级的提升及其使用寿命的延长起着确定的推动作用。同时，添加剂行业的变化也对润滑油的生产、供应

和经济性带来显著的波动。因此，添加剂产业一直受到润滑油生产商的强烈关注。 

润滑油添加剂的发展一直以提高润滑油的性能为先导，由此相继研制开发了金属清净剂、无灰分散剂、抗氧抗腐剂、

极压抗磨剂、粘度指数改进剂、摩擦改进剂等多种添加剂产品。上述产品可以改善润滑油的某一种或几种性能。然而，

在实际使用中为了满足设备或者技术规格的复杂需求，通常需要多种添加剂协同使用。为了简化润滑油生产流程、提高

产品质量和稳定性，添加剂公司也会依据指定要求开发和设计添加剂组合物（复合剂）来满足市场需求。复合剂技术和

产品为各类设备提供综合性润滑解决方案，主要包括：车用油复合剂、工业油复合剂、船用油复合剂等。公司生产的润

滑油添加剂产品可广泛用于汽车发动机（包括天然气发动机）润滑油、航空航天发动机油、铁路机车发动机油、船舶发

动机油、工业润滑油、润滑脂、乳化炸药等领域。 
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2、无碳纸显色剂 

公司无碳纸显色剂产品广泛用于采用无碳纸制作的各种多联的发票、收据、快递单、空白打印纸等。无碳纸显色剂

通常分为活性白土显色剂和树脂显色剂，树脂显色剂又可以分为酚醛类树脂显色剂和水杨酸类树脂显色剂。 

  

如下图：通常多层无碳纸正面涂有无碳纸显色剂（公司产品），纸背面涂有无色染料微胶囊，在笔尖、打印针等加

压力的作用下，无色染料微胶囊破裂，释放出无色染料与无碳纸显色剂接触反应达到显色的功能。 

  

（3）公司主要经营模式 

公司依托持续的研发投入及不断的技术创新，凭借技术优势和产品优势，能够在新材料开发、工艺改进、产品应用

等方面为客户提供优质的产品。在经营中实行“基于安全库存、以销定产、以产定购”的业务模式，具体的销售、生产、

采购三个主要环节所采取的模式如下： 

1、销售模式 

报告期初，产品线及销售部门根据产品、技术发展的规划及大客户梳理制定三年规划及年度销售任务，公司销售部

门根据年度销售任务分解编制月度销售计划，销售部门将年度销售目标层层分解落实到各销售分部以及市场营销人员。

为了控制销售无序和定价混乱的情况发生，在销售审核上，公司制定了“三项三级”审批制度，即对销售订单进行最低限

价、信用额度、信用账期“三项”审批，同时再对销售订单审批权限进行等级分类，具体如下表： 

公司统一制定销售

政策 

三项审批 三级审批 

单据 第一级 第二级 第三级 
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销售订单（超限价、信用期、

信用额度） 
业务员 部门经理 销售负责人 

销售订单（不超限价、信用

期、信用额度） 
业务员 部门经理 - 

公司主要通过参加专业展销、各类专业会议、查询各类专业书刊、积极与潜在下游客户登门拜访、电话、网络联系

等多种方式不断积累客户资源，并通过提供良好的产品品质和稳定的供货能力维持客户。 

公司产品全部由公司直销，客户的类型包括生产型客户和贸易型客户两大类。对于贸易型客户，公司对其销售公司

产品的区域范围、定价等无特殊约束条款，属于买断式销售，在销售政策上与生产型客户一致，在收入确认政策上也与

生产型客户一致。 

2、生产模式 

为适应多变的市场需求和激烈的市场竞争，公司主要采取以市场为导向的按需生产方式，同时根据市场需求和安全

库存适度备货。即公司在保证安全库存的情况下，主要采取以销定产方式，由销售部门编制销售计划，传递给运营部门，

运营部门根据销售计划和存货情况作出生产计划并将生产计划传达给生产车间，统筹安排生产。质检部对原料、产成品

进行检验和监督。财务部负责成本核算，指导生产车间统计工作，监督在产品盘点，每月成本核算分析。公司根据产品

技术特点、生产工艺流程、市场需求等因素确定了现有的生产模式。 

3、采购模式 

公司产品为精细化工品，采购的主要原材料多为原油的下游产品、副产品或者衍生品，主要有基础油、异辛醇、五

硫化二磷、苯乙烯、氧化锌、四聚丙烯、水杨酸、α 烯烃、聚异丁烯、二苯胺等，上述原材料供应商众多，市场价格相

对公开透明。为保证原材料质量和供货的持续稳定性，公司建立了供应商管理制度，对原材料供应商实行严格筛选，建

立了合格供应商名录，与重要原材料的供应商保持长期稳定的合作关系，并对合格供应商进行监督和管理。 

公司主要采取“基于安全库存、以销定产、以产定购”的采购模式，同时，公司会依据未来销售市场的拓展预测情况，

并根据部分原材料价格近期波动情况及预期未来走势进行适度、适量的提前备货用以未来生产使用。在整个物料供应的

过程中公司运营部门起到桥梁作用，通过 ERP 信息化系统，运营部门实时分析销售部门提交的销售计划，结合存货情况

确认销售计划同时做出生产计划，并将生产计划传达给生产车间，生产车间根据生产计划分析物料需求并向运营部门做

出物料请购计划，运营部门综合上述信息做出 ROP 计划与请购单发往采购部，采购部对照公司的合格供应商名录，优先

选择已进入名录的供应商询价，如果供应商名录中没有可以提供所需原材料的供应商，则由公司进行公开询价，并在报

价的供应商中按照公司的审核体系选择合适的供应商。采购部根据审核确定的供应商，与供应商签订采购合同或发出采

购订单，货到后质检部对采购的原材料进行验收，验收合格的原材料批准入库，财务部根据相关单据凭证进行账务处理。 

4、公司产品价格形成机制 

报告期内，公司市场部结合产品生产成本、原材料价格预期走势、客户需求及市场竞争等综合情况，编制公司产品

价格指导目录，合理确定各类别各型号产品的市场指导性报价。同类产品不同型号之间因产品技术性能指标、原材料构

成等不同，销售价格存在一定差异。 

在上述市场指导性报价的基础上，公司销售人员与客户协商谈判，最终确定产品的销售价格，双方据此签订销售合

同。同时，有些客户也会提出符合自己性能指标要求的定制化产品，该种情况下公司也会因此和客户协商调整销售价格。 

公司销售价格的确定主要从以下几个方面进行考虑： 

（1）价格形成总体考虑：公司以产品生产成本为基础，考虑市场供求关系与竞争情况、客户需求量不同等因素制定

产品价格体系； 

（2）成本变动反馈机制：采购部门定期向包括财务部门在内的相关部门及人员传递主要原材料的价格波动情况，财

务部门定期根据最新原料价格波动情况测算产品成本，并向包括销售负责人在内的相关部门与人员汇报,以供定价参考； 

（3）特殊的个性化策略：基于公司战略目标，或者新产品上市，或者竞争需要，公司对个别产品或个别客户制定个

性化的定价策略，但需要履行特别审批或集体会商程序。 

公司结合主营业务、主要产品、主要资源、生产技术工艺的性质和特点以及国家产业政策、市场状况、上下游发展

情况、企业发展阶段等综合因素，形成了目前的经营模式。 

（4）业绩的主要驱动因素 

报告期内，公司管理层在董事会的领导下，紧紧围绕发展战略，稳步开展各项工作，巩固和提升公司核心竞争力。

报告期内，公司实现营业收入为 315,747.41 万元，较上年同期上升 12.14%；实现归属于上市公司股东净利润 72,248.70

万元，较上年同期增长 19.13%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为 68,059.67 万元，较上年同期
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增长 19.55%。主要因素如下： 

①行业面临重大变局，为公司带来良好的发展机遇与挑战 

当今世界正经历百年未有之大变局，国家正在构建以国内大循环为主体、国内国际双循环相互促进的新发展格局，

近年来逆全球化趋势兴起，特别是叠加地缘政治冲突，对全球润滑油添加剂的供应链带来重大挑战，公司所在行业正处

于国际供应链体系面临重建、国内进口替代加速的阶段，下游客户对于产品安全供应需求日益提升，为公司带来较好的

发展机遇和广阔的市场空间，面对国际国内行业环境变化的新趋势，公司提出以单剂为主向复合剂为主转变的战略规划，

公司复合剂收入占比超过 60%，转型升级卓有成效。 

②公司技术创新能力不断增强，复合剂产品认证持续突破 

公司多年来持续加大研发投入，不断引进优秀研发人才，强化激励研发团队的创新能力，核心技术逐年得到提升。

公司在推进单剂向复合剂转型途中同时推动复合剂产品从中低级别向中高级别的转型，持续向更高产品等级台架试验进

发，并不断发扬钉子精神，向更环保、更节能、更高效的方向研究。公司目前已自主掌握了 CF-4 级、CH-4 级、CI-4 级、

CK-4 级柴油机油复合剂配方工艺，SL 级、SM 级、SN 级、SP 级汽油机油复合剂配方工艺以及天然气发动机油复合剂、

摩托车油复合剂、船用系统油、船用汽缸油复合剂、抗磨液压油复合剂、齿轮油复合剂等配方工艺，其中 CI-4、CK-4、

SN、SP 级别复合剂已通过国外权威的第三方台架测试，已取得多个产品的 OEM 认证。 

报告期内，公司持续获得第三方权威检测机构出具的更低加剂量、更加节能、更高标准的台架试验报告，并完成多

项细分领域 OEM 认证，持续扩充产品品类，不断满足核心客户的定制化产品需求，台架试验的持续通过、新产品的不

断扩充、新规格的延伸扩展彰显了公司技术团队丰富的专业知识和强大的研发能力，用事实证明了公司产品的性能与品

质等级，有助于进一步提升公司的核心竞争力，为公司加快进入主流市场奠定了坚实的基础。 

③公司营销体系搭建转型卓有成效，品牌美誉度快速升温 

公司坚持以核心客户为中心，积极进行全球化布局，通过销售、技术、市场相融合协作的铁三角组合的作战方式，

推动客户群体由中小客户到国际大客户的转型。同时，公司加大海外营销渠道布局力度，已在新加坡、迪拜、比利时等

地设立海外仓储基地，覆盖区域客户供给需求，提升了公司在行业中的良好的口碑和美誉度，并形成良好的品牌效应。 

未来，公司将继续深耕主业，持续加大研发投入，取得更高级别、更多品类的产品认证及核心厂商的 OEM 认证，

以满足客户需求，加强公司的核心竞争力；加快产能改扩建项目的建设，实现迅速提升产能，扩大产销规模；以国际头

部客户和国际主流润滑油公司作为平台经济，引领瑞丰新材的国际化快速成长，保持销量的持续快速增长。 

④公司具备较强的市场和品牌优势 

瑞丰新材 20 余年来一直深耕于精细化工领域，经过多年坚持不懈的技术开发和经验积累，公司产品不断完善，在行

业中形成了良好的口碑和美誉度，形成了良好的品牌效应。公司凭借技术实力与服务品质，与客户、供应商建立了深度

良好的市场关系，并多次获得“中国润滑油行业年度供应链金牌服务商”等奖项。 

⑤驱动全价值链效能升级，公司不断提升经营管理水平 

设立技术委员会，夯实技术底座，瞄准行业前沿科技，指引技术发展方向；设立销售委员会，落实公司国际化战略

布局，聚焦客户挑战，实现增量销售目标；调配优质资源，设立内燃机油、工业油、大发动机油、黏指剂与酯类油产品

线等四条产品线，提升公司供应链条的快速反应能力，加强各板块的协同效率，提升供应链管理效率；持续完善预算管

理体系及绩效管理体系，并不断优化人才梯队建设机制，坚持“请进来”“走出去”的人才培养思路，打造一支“敢于打仗、

善于打仗、能打胜仗”的干部队伍及后备人才梯队，秉持包容与开放的心态，引进行业高能人才为企业发展赋能，带领本

土人才走出去，开拓眼界，提升能力，形成相互补位、协同作战的发展模式；逐步完善公司信息化系统建设，优化工作

流程，强化公司内部管理，提升公司管理水平及运营效率；强化“铁三角”机制，聚焦对公司发展具有重大意义的事项实

施项目制管理，以股权激励的实施助推公司的管理变革，提升企业整体竞争力，实现公司整体经营效率提升。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1） 近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□是 否 

元 
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 2024 年末 2023 年末 本年末比上年末增减 2022 年末 

总资产 4,301,793,372.49 3,779,094,881.00 13.83% 3,396,681,854.78 

归属于上市公司股东

的净资产 
3,344,602,539.15 3,132,106,732.63 6.78% 2,738,947,421.34 

 2024 年 2023 年 本年比上年增减 2022 年 

营业收入 3,157,474,138.76 2,815,674,122.87 12.14% 3,046,237,809.06 

归属于上市公司股东

的净利润 
722,487,013.89 606,485,649.24 19.13% 588,127,925.42 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

680,596,718.58 569,308,769.13 19.55% 551,122,646.56 

经营活动产生的现金

流量净额 
435,696,631.88 639,736,869.48 -31.89% 658,139,165.17 

基本每股收益（元/

股） 
2.52 2.63 -4.18% 2.06 

稀释每股收益（元/

股） 
2.51 2.55 -1.57% 2.03 

加权平均净资产收益

率 
22.93% 20.83% 2.10% 24.12% 

（2） 分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 713,949,627.07 786,330,336.95 800,368,291.38 856,825,883.36 

归属于上市公司股东

的净利润 
152,780,260.81 166,126,739.51 181,181,857.73 222,398,155.84 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

146,331,645.39 163,833,200.89 164,400,917.75 206,030,954.55 

经营活动产生的现金

流量净额 
-11,109,754.42 82,345,629.37 186,366,855.12 178,093,901.81 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□是 否 

4、股本及股东情况 

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期

末普通

股股东

总数 

8,986 

年度报

告披露

日前一

个月末

普通股

股东总

数 

7,598 

报告期

末表决

权恢复

的优先

股股东

总数 

0 

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数 

0 

持有特

别表决

权股份

的股东

总数

（如

有） 

0 

前 10 名股东持股情况（不含通过转融通出借股份） 

股东名 股东性 持股比 持股数量 持有有限售条件的 质押、标记或冻结情况 
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称 质 例 股份数量 股份状态 数量 

郭春萱 
境内自

然人 
36.79% 107,336,953 80,502,715 不适用 0 

中国石

化集团

资本有

限公司 

国有法

人 
13.57% 39,607,600 0 不适用 0 

上海高

毅资产

管理合

伙企业

（有限

合伙）

－高毅

邻山 1

号远望

基金 

其他 4.46% 13,000,000 0 不适用 0 

中国工

商银行

股份有

限公司

－富国

天惠精

选成长

混合型

证券投

资基金

（LOF

） 

其他 4.28% 12,500,000 0 不适用 0 

招商银

行股份

有限公

司－交

银施罗

德新成

长混合

型证券

投资基

金 

其他 1.69% 4,927,152 0 不适用 0 

交银施

罗德基

金－中

国人寿

保险股

份有限

公司－

传统险

－交银

施罗德

国寿股

份均衡

股票传

统可供

出售单

一资产

管理计

划 

其他 1.32% 3,854,714 0 不适用 0 

交银施

罗德基
其他 1.22% 3,550,325 0 不适用 0 
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金－中

国人寿

保险股

份有限

公司－

分红险

－交银

施罗德

基金国

寿股份

均衡股

票型组

合单一

资产管

理计划

（可供

出售） 

香港中

央结算

有限公

司 

境外法

人 
1.13% 3,311,737 0 不适用 0 

平安养

老保险

股份有

限公司

－传统

－普通

保险产

品 

其他 0.99% 2,881,068 0 不适用 0 

张勇 
境内自

然人 
0.97% 2,820,968 2,115,726 不适用 0 

上述股东关联关系

或一致行动的说明 

公司未知上述股东之间是否存在关联关系，也未知其是否属于《上市公司收购管理办法》规定的

一致行动人。 

前 10 名股东中存在

回购专户的特别说

明（如有） 

报告期末，新乡市瑞丰新材料股份有限公司回购专用证券账户持有公司 5,578,613 股，占公司总股

本的 1.91%。 

持股 5%以上股东、前 10 名股东及前 10 名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况 

□适用 不适用 

前 10 名股东及前 10 名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化 

□适用 不适用 

公司是否具有表决权差异安排 

□适用 不适用 

（2） 公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

 

公司报告期无优先股股东持股情况。 
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（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 不适用 

三、重要事项 

公司于 2023 年 4 月 6 日召开第三届董事会第十二次会议、第三届监事会第十二次会议，于 2023 年 4 月 27 日召开

2022 年年度股东大会会议，会议审议通过了《关于部分募投项目变更的议案》，公司计划使用募集资金 34,774.42 万元

在新乡市新乡县大召营专业园区进行建设年产 46 万吨润滑油添加剂系列产品项目。详情请见公司于 2023 年 4 月 7 日在

巨潮资讯网上披露的《关于部分募投项目变更的公告》（公告编号：2023-014）、《2022 年年度股东大会决议公告》

（公告编号：2023-031》、《关注注销部分募集资金专用账户的公告》（公告编号：2023-056）。报告期内第四季度，

一期年产 11.5 万吨润滑油添加剂项目已通过安全、环保等方面的验收，已投入生产使用。 
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