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北京康斯特仪表科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：20250331 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ■业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （                           ） 

参与单位名称

及人员姓名 

中金公司、开源证券、信达证券、招商证券、华福证券、广发证券、东

北证券、国盛证券、华西证券、甬兴证券、中泰证券、民生证券、融通

基金、汇丰晋信基金、创金合信基金、工银瑞信基金、禾永投资、鹏泰

投资、天猊投资、富存投资、孚悦中诚资产、泰旸资产、益理资产、名

禹资产、复星保德信人寿、华安财保、太平洋保险、Neuberger Berman 

Singapore Pte.Limited、Boyu Capital Investment Management Co Ltd、China 

Orient International Asset Management Limited 等 

（以上排名不分先后） 

时间 2025-3-31 

地点 公司会议室&进门财经会议系统 

上市公司接待

人员姓名 

何  欣 总经理 

刘楠楠 董事会秘书 

李  广 证券事务代表 

投资者关系活

动主要内容 

校准与测试业务                                                  

（1） 2025年公司重点聚焦的市场区域及产品线规划？ 

答：国际市场增速预计仍高于国内，新加坡子公司将承接美国以

外地区订单，规避关税风险，美国市场仍由当地子公司负责；同时，国

内市场政策效果预计 2025 年逐步显现，市场回暖也会促使订单落地节

奏加快。 



在产品方面：主营校准测试产品业务，将强化行业解决方案，提升

产品力；传感器业务 2025 年自用目标 8000 只，同步启动数字压力传

感器在气象、海洋、民航等高精度领域的外售；数字化平台业务架构升

级后正加速推广，覆盖企业端计量实验室、质保检验及维保场景。 

（2） 新加坡子公司产能规划及运营进展？ 

答：新加坡主要定位是承接非美市场订单，同时新加坡实验室获

美国国家标准院认证，可提供溯源至美国计量标准的校准证书，降低

加税的影响并防范进一步风险。 

新加坡承担产品销售及服务，人员与资金投入无重大变化，生产

仍保留在国内，整体的产能弹性充足。 

（3） 国内需求回暖原因及下游行业占比？ 

答：主要系宏观企稳，设备更新政策滞后效应释放，非单一行业拉

动。公司行业营收占比情况相对稳定，仍分别是计量检测、电力、冶金

机械装备、石化，仪表及传感器行业随着公司新产品的陆续上市拓展

较快。 

（4） 油气行业需求及关税对业绩影响？ 

答：国际市场油气客户需求持续，2024 年国际市场第一大客户是

通过直销的项目型订单，公司也会以此为例积极的拓展其他相关用户；

公司在国内石化行业将会重点拓展炼化与管网板块。 

目前美国市场营收约占总营收的 20%~25%，新增关税已由客户及公

司共同分摊。 

（5） 公司 2024年毛利率提升的核心驱动因素？ 

答：主要系三方面因素： 

1. 高毛利数字压力检测产品销售占比提升； 

2. 新产品迭代带动温湿度等品类毛利率小幅上升； 

3. 订单筛选侧重价格与利润，优化低效订单。 

（6） 公司研发费用资本化率下降的原因？ 

答：伴随公司规模及管理成熟度的提升，公司 2024 年起新立项的



研发项目均为费用化，早期资本化项目自然摊销。 

（7） 公司目前产能利用率及未来资本开支计划？ 

答：当前产能利用率近 90%，其中压力产品产能弹性充足，传感器

产线逐步完善建设。 

2025 年无重大资本开支计划，固定资产投资保持小幅度增长。 

（8） 存货减值及产成品库存增加的原因？ 

答：存货减值主要系换代产品及老旧器件清理，属常规管理动作。 

产成品库存增加主要系因新产品备货及全球交付能力提升规划，

并非基于新加坡子公司特定安排。 

（9） 海外市场是否考虑收并购？ 

答：并购需符合公司战略及主营业务高度协同，目前经营重点聚

焦数字化与传感器业务内生发展。 

传感器垂直一体化及数字化平台                                             

（1） 数字压力传感器及数字化业务的发展目标？ 

答：传感器业务整体开始进入收获期，已实现全量程覆盖并将逐

步进行产品迭代，希望在未来 3 年在外售传感器业务方面实现盈亏平

衡。 

数字化平台业务将进一步聚焦企业端需求，依托低代码技术快速

响应客户定制需求。在整合实验室管理、质量检验、维保及低代码定制

功能的同时，与第三方成熟软件合作优化理化分析等模块。 

（2） 外售传感器的目标客户与定价策略？ 

答：公司将加速拓展数字压力传感器的在气象、海洋、民航、石油

及计量等高价值领域的应用，外售的数字压力传感器的价格及附加值

随精度提升递增。 

（3） 压力变送器的开发进度？ 

答： 目前垂直一体化产品重点为拓展数字压力传感器在气象、海

洋、民航等领域的应用。目前变送器的设计为同步研发，属产品化阶



段，主要定位流程工业。 

附件清单（如

有） 

公司参会人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关

规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。 

日期 2025-3-31 

 


