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杭州泰格医药科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        ■分析师会议 

□媒体采访                ■业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观 

□其他 （                                   ） 

参与单位名称

及人员姓名 

浙商证券、中金证券和海通证券组织的 2024 年度业绩交流会 

时间 2025 年 3 月 27 日 20:00-21:00 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 
公司 IR 团队 

投资者关系活

动主要内容  

一、2024 年度经营情况介绍如下： 

        一、新签订单情况 

截至 2024 年末，公司在手订单为 157.8 亿人民币，同比

增长 12.1%，2024 年订单需求同比 2023 年有比较明显的改

善。2024年新签订单金额为 101.2亿人民币，一定程度上体现

了需求端的恢复。存量合同受 2024 年之前签的存量合同取消

或者合同变更的影响，2024 年净新增订单金额达到 84.2 亿人

民币，较 2023 年同期增长了 7.3%。 

公司在 BD方面推出了一系列针对性的措施，包括成立临

床运营策略委员会、跨国药企解决方案部，以及以治疗领域

或药物类型为基础建立的 6 个 BD 业务单元。该类举措显著提

高了签单成功率。 
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2024 年订单增长的主要驱动力来自大型跨国制药企业在

国内市场的采购需求，尤其上市后综合证据生成相关的临床

和业务外包需求。另一方面，国内药企和 Biotech 公司及其部

分海外合作伙伴的临床需求增长也起到了推动作用。 

公司海外市场拓展取得了显著的成绩，尤其是在北美地

区，新订单和业务实现了快速增长。北美的 BD团队也得到了

扩展。销售团队将持续关注并优先争取新一代产品、符合当

前产业周期的优质国内 Biotech 及国内药企的订单。 

二、收入 

1、临床试验技术服务 

2024 年收入为 31.78 亿元，较 2023 年下降 23.75%，主要

因为行业周期和结构性变化，2023 年国内创新药临床运营新

签订单金额同比有所下降，导致报告期内，主要是 2024 年上

半年，公司执行的国内创新药临床试验整体工作量有所下

降；同时，2023 年下半年以来，受国内行业竞争格局影响，

国内临床运营新签订单的平均单价有所下滑，导致公司在

2024 年执行该等订单时同等工作量对应产生的收入相应有所

减少；报告期内，主要在 2024 年下半年，公司有部分国内创

新药临床运营订单被取消，同时部分订单因客户资金问题产

生较为明显的回款压力，从而被终止，该等订单主要来自于

国内依赖外部融资的初创型生物科技公司和部分疫苗企业，

这对板块的收入产生了一定的负面影响。为应对这一情况，

2024 年下半年，公司对国内部分受影响较大的区域的临床运

营团队以及疫苗临床运营团队的规模进行了缩减。 

剔除部分特定疫苗项目相关收入的影响，公司海外临床

运营业务继续呈现出较快的增长的态势，在北美的临床运营

业务收入及新签订单持续快速增长。受益于多元的业务需

求，包括来自跨国药企的需求，公司的医疗器械、药物警戒

业务在 2024 年实现了较好的增长。该类业务的增长一定程度
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上抵消了国内临床运营业务在报告期内给板块带来的影响。

板块内的医学翻译等其他业务在报告期内表现较为稳定。 

2、临床试验相关及实验室服务 

2024 年实现收入 32.96 亿元，同比增长 5.61%。该板块收

入实现增长，主要得益于现场管理业务，即 SMO 业务的贡

献。同时该业务 2024 年新订单也保持了较快的同比增长。在

新订单客户中，来自大型跨国药企和头部 Biotech 企业的客户

占比均有提升。 

数据管理与统计分析业务相对稳健；实验室服务收入与

去年同期相比基本持平，方达控股在中国的业务受到了行业

激烈竞争态势的负面影响；医学影像、受试者招募等板块内

其他业务一定程度上受到了国内相关行业发展及行业周期影

响，执行项目平均单价有所下滑。 

      三、毛利率 

1、临床试验技术服务：2024 年板块毛利率从 2023 年的

38.21%下降至 29.56%，降幅较大。下降的原因主要是因为

1）由于2024年国内临床运营业务执行的订单平均单价同比有

所下滑，因而执行该等订单时同等成本对应的收入相应有所

减少；与此同时，公司秉承“质量至上”的宗旨持续为客户

提供高质量的临床运营服务，以及保持稳定专业的国内临床

运营团队；2）报告期内，主要在 2024年下半年，公司有部分

国内创新药临床运营订单（绝大部分为 2024 年之前签署）被

取消，同时部分订单因客户资金问题产生较为明显的回款压

力，从而被终止，该等订单主要来自于国内依赖外部融资的

初创型生物科技公司和部分疫苗企业，这对板块的收入产生

了一定的调减，因而对板块的毛利率造成了较为明显的影

响。报告期内，团队工作效率提升和较高质量的在执行订

单，使板块内的器械临床业务毛利率同比有所提升；注册、

医学翻译等板块内其他业务毛利率基本保持稳定。 
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2、临床试验相关及实验室服务 

2024年板块的毛利率为 36.84%，同比 2023年略有下降。 

报告期内，板块内现场管理业务毛利率同比有所提升；

一方面是因为公司现场管理团队工作效率同比有所提升，

2023 年现场管理业务的工作效率尚处在恢复期；另外，报告

期内，公司的现场管理团队也执行了更多的盈利能力较好的

订单。报告期内数据管理和统计分析业务毛利率同比有所下

滑，主要因为成本较高的海外执行团队占比增加和盈利能力

稍低的国内业务占比有所提升，但公司数据管理和统计分析

业务的盈利能力仍维持在较高水平。 

报告期内，实验室服务的毛利率同比下降，主要由于方

达控股的收入增长放缓，同时，随着方达控股新建的临床前

研究设施、位于中国和北美的实验室等陆续开始运营，新业

务和新实验设施产生的相关固定成本增加，贡献的毛利率较

低，导致实验室服务毛利同比下降。报告期内，医学影像、

受试者招募等板块内其他业务毛利率与去年同期相比较为稳

定。 

四、现金流情况 

在 2024 年经济和产业环境下，2024 年全年的经营性现金

流净额为 10.97 亿元，与 2023 年相比略有下滑，主要原因包

括利息收入根据相关法规要求调入投资性现金流。 

由于报告期内存款和贷款利率下降导致两者利息差减

少，公司偿还了一部分贷款。同时公司也将大量现金用于股

东回报：2024年内公司 A+H股累计分红 4.79亿元，截至 2025

年 1 月公司使用超过 5 亿元回购 A 股股份，两者合计使用约

9.79 亿元。未来，公司将持续重视股东回报。 

二、公司回答了投资者提问，具体如下： 

1、 问：公司 2024 年度公允价值变动亏损的主要原因是什

么？ 
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答：2024 年公司累计公允价值变动亏损达到了 5.02 亿

元。主要由于：1）作为 LP 投资的一些基金项目按照期末净

值报告，基于审慎的态度进行了调整，2）以前年度投资的部

分项目在报告期内进行了低于上一轮估值的融资，3）根据市

场环境，在四季度谨慎地对个别存量项目的公允价值进行了

主动下调，4）2024 年持有的某些上市公司股票的价格波动较

大，也导致了公允价值的下降。未来，我们将视情况择机出

售所持有的上市及未上市公司的股权。公司对投资一贯采取

谨慎的态度，力求每年退出的投资多于新增投资。 

 

2、 问：目前新分子类型的研发热点，如 ADC、多肽、寡核

苷酸等在公司的临床运营业务中占比有多少？处于什么阶

段，对公司业务贡献预估是什么体量和节奏？ 

答：目前临床 CRO 行业做的比较多的类型是减重、

ADC、双抗，公司该类订单占比报告期内也有所提升。公司

认为下一波行业热点，比如心血管、自免、抗体小分子化、

多肽小分子药、小分子自免等，该类项目会比 ADC 和减重项

目来的晚一些，目前研发阶段相对比较早，进入临床的占比

还没有那么大。 

附件清单 

（如有） 
无 

 


