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会议内容 

1、请介绍一下公司 2024 年经营情况。 

答：2024 年，公司克服外部环境剧烈变化带来的挑战，聚焦制

药核心，通过全产业链、全价值链、全生产要素的卓越运营，保持强

劲增长。报告期内，实现营业收入 400.33亿元，较上年同期增长 2.36%；

实现归母净利润 47.49 亿元，较上年同期的 40.94 亿元同比增长

16.02%；扣非归母净利润 45.23亿元，较上年同期的 37.64亿元同比

增长 20.18%，创历史新高。 

从成长质量来看，报告期内公司经营性现金流净额为 42.97亿元，

较上年同期增长 22.68%；加权平均净资产收益率 11.99%，较上年同

期提升 1.48 个百分点；基本每股收益 2.66 元/股，较上年同期增长

16.16%。与此同时，公司业务结构持续优化，工业收入占营业收入比



重进一步提升至 36.14%，工业收入增速达 5.30%；工业毛利率 65.93%，

较上年同期增长 1.69 个百分点。公司各项提质增效举措成效显著，

销售费用较上年同期降低 2.26%，管理费用较上年同期降低 1.98%。 

公司持续保持良好的资产结构，报告期末，公司总资产 529.14

亿元，归属于上市公司股东的净资产 388.32亿元，资产负债率 26.55%，

货币资金余额 108.88亿元。 

 

2、请问药品事业群 2024年经营情况如何？ 

答：2024 年，药品事业群主营业务收入 69.24 亿元，同比增长

11.8%，单品销售过亿产品达 10个。核心系列产品中，云南白药气雾

剂销售收入突破 21 亿元，同比增长超 26%；云南白药膏、云南白药

胶囊、云南白药创可贴、云南白药（散剂）均在上年销售收入基础上，

实现显著增长。其他品牌中药类产品增长亮眼，蒲地蓝消炎片销售收

入近 2 亿元，同比大幅增长超 22%，血塞通胶囊、小儿宝泰康颗粒、

参苓健脾胃颗粒产品收入均破亿。植物补益类产品，气血康口服液销

售收入继续保持增长态势，同口径下同比增长约 14%。 

 

3、公司中药材产业链的建设进展如何？ 

答：按照云南省委、省政府把云南中药材产业培育成世界一流现

代化产业的决策部署，2024 年云南白药坚定肩负起云南省中药材产

业链“链主”责任。公司围绕种业、种植、加工、市场、品牌等方面

明确目标、细化措施，加快推进中药材产业高质量发展相关工作。种



业方面，成立云南省第一家专业从事中药材种业的公司——云南白药

集团种业科技有限公司，为产业提供种质源头的管控和资源支持。种

植方面，2024年申报 GAP品种 7个，对应基地面积 4593亩。加工方

面，丽江文山平台实现开放共享，景谷、鲁甸、屏边初加工平台初步

构建，其中文山公司气血康口服液获得云南省制造业单项冠军称号；

丽江平台带动滇西药材趁鲜加工，报告期内产量增长 180%，食品及

保健食品产量增长 182%，引领高质量发展同时助力滋补深耕启航。

市场方面，云南中药材的产业互联网平台——“数智云药”平台正式

上线，除基础交易功能外，更有检测、物流、金融等产业配套服务功

能，向药材种植户、加工企业、采购商、监管机构全面开放，报告期

内交易金额突破 1亿元，通过构建“白药优选”“白药认证”“白药自

营”三层产品体系，把传统农产品升级为标准化“工业品”。品牌打

造方面，入选 2024 年云南省“绿色云品”品牌目录、“2024 中药饮

片品牌企业”及“2024 道地药材品牌”。标准制定方面，参与 2025

版《中国药典》三七、苍术标准修订；牵头趁鲜加工品种标准研究

18项，占云南省趁鲜加工品种的 90%；国标品种配方颗粒工艺技术研

发项目取得突破，完成 158个品种备案。 

 

4、请介绍一下省医药公司在 2024年主要做了哪些工作？ 

答：省医药公司在 2024 年多措并举，稳固了营收基本盘，实现

主营业务收入 246.07亿元，同比增长 0.48%。产品层面，医疗器械、

药妆、特医食品等非药业务拓展可观，销售同比增长 14%，医药品牌



运营服务模式探索初显成效，项目规模同比增长 37%。渠道层面，基

层医疗机构挖深挖潜，销售同比增长 12%；OTC 板块稳健发力，销售

同比增长 18%；批零融合模式下的新特药专业药房快速推进，销售同

比增长 29%。在管理上，依托数字化底座的支撑，实现流程精益优化，

管理提质增效，多项运营指标得以提升和改善。在风险管控上，应收

账款整体规模及账期结构均保持良性水平，在巩固市场份额增强客户

黏性的同时，实现优于行业平均水平的阶段性管控目标，面向全业务

流程的风险管理体系进一步实施落地。 

 

 

2025年 4月 9日 

 


