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第一节 重要提示

1、 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。

2、 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。

3、 公司全体董事出席董事会会议。

4、 大信会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。

5、 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

公司2024年度拟以实施权益分派股权登记日登记的总股本为基数，向全体股东每10股派发现

金股利人民币0.50元（含税），不实施资本公积转增股本。

第二节 公司基本情况

1、 公司简介

公司股票简况

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称

A股 上海证券交易所 华立股份 603038 -

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 孙伟 李文思

联系地址

东莞市松山湖高新产业技术开发区总

部二路13号汇富中心9楼；深圳市福田

区金田路卓越世纪中心1号楼710

东莞市松山湖高新产业技术开发区

总部二路13号汇富中心9楼；深圳市

福田区金田路卓越世纪中心1号楼
710

电话 0769-83338072 0769-83338072

传真 0769-83336076 0769-83336076

电子信箱 investor@dghuafuli.com investor@dghuafuli.com



东莞市华立实业股份有限公司 2024年年度报告摘要

2、 报告期公司主要业务简介

（一）装饰复合材料

1.所处行业情况

公司“华立”饰边及“华富立”饰面板是主要用于板式家具、室内装潢的装饰复合材料产品。

上游为合成树脂、油墨、人造板等制造业，中下游行业为板式家具制造业以及室内装饰装修业。

2.行业发展现状

家居消费是居民消费的重要组成部分，是人民对美好生活需要的直接体现。健康生活，始于

方寸之间，打造美好、健康、舒适的生活空间已成为现代人居的核心诉求。消费者对绿色环保家

居装饰材料的重视显著提升。近年来，我国“双碳”战略持续推进，传统产业绿色化改造步伐加

快，绿色低碳产业增长势头强势。国家大力推行绿色制造；积极推行清洁生产，加强绿色材料、

技术、设备和生产工艺推广应用，环保监管力度趋严。供给侧改革措施进一步深化，行业加速向

绿色环保、低碳节能的发展方向转型。2023 年 7 月，《商务部等 13 部门关于促进家居消费若干

措施的通知》提出“支持家居企业开展绿色制造，鼓励有条件的地区对绿色制造示范企业出台针

对性政策措施，促进企业加大绿色家居产品研发力度。加强绿色家居产品质量和品牌建设。健全

统一的绿色产品标准、认证、标识体系，拓展绿色家居产品认证范围。鼓励有条件的地区对居民

购买绿色家电、绿色家具、绿色建材等绿色家居产品给予支持。”

随着国民消费认知的日渐提升，城镇化进程持续提升和国家坚定实施扩大内需发展战略，旧

改、房屋翻新、二次装修以及旧家居换新升级为主的存量需求逐渐释放，以旧换新政策持续出台，

亦凸显存量市场的重要性。2024 年 3 月国务院印发《推动大规模设备更新和消费品以旧换新行动

方案》推动家装消费品换新。明确提出：加大对个人消费者在开展旧房装修、厨卫等局部改造、

居家适老化改造过程中购置所用物品和材料的补贴力度，积极促进智能家居消费等。本轮“以旧

换新”政策实现从单品补贴向全屋焕新升级，将补贴范围扩展至全屋智能系统、整体厨卫改造等

领域，进一步推动打通存量房改善型需求的释放通道。
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根据国家统计局发布的数据显示，2024年1-12月，规模以上家具制造业企业营业收入6,771.5

亿元，同比增长 0.4%；实现利润总额 372.4 亿元，同比减少 0.1%，2024 年家具制造业经济运行

整体保持平稳；根据国家统计局初步核算数据，2024 年我国建筑业总产值约 32.65 万亿元，较去

年增长 3.85%，增速持续放缓。随着下游行业平稳发展以及存量房改善型需求的释放，装饰复合

材料行业也取得持续稳步的发展态势。

3.行业格局与行业特点

目前我国装饰复合材料行业的主要表现为行业集中度相对较低且具有较强的地域特征，业内

多为中小微型企业，规模小且技术水平普遍不高。装饰复合材料作为家具制造行业、室内装饰行

业的配套服务产业，在地域分布上倾向于临近下游客户，由此形成珠三角地区、长三角地区、成

渝经济圈和环渤海地区的区域性布局的特点。目前行业内的多数企业为服务于某一区域的区域型

企业，只有少数领先企业进行全国性的战略布局并进行生产、销售和服务网络平台的搭建，行业

格局为跨区域发展企业和区域企业并存。

装饰复合材料行业处于家居产业链的中上游环节，市场韧性源于其需求结构的多元性，不仅

依托新房装修，也通过存量住房改造焕新、商业空间周期性升级、租赁住房标准化配置形成的替

换型市场形成结构性支撑，有效分散了单一市场波动风险，呈现较强的市场适应性和行业韧性。

4.行业发展前景与趋势

随着国家政策扶持力度的持续加强，家居产业进入高质量发展阶段，公司所处行业对于发展

质量的要求也迫切提升，进入行业结构性调整期，不断趋向高质量发展。

1）环保与消费升级驱动集中度提升：从“有居”到“优居”，消费者对居住品质的要求日益

提高，环保健康、科技智能已成为家具产品进阶的关键发力点，甲醛含量、挥发性有机化合物（VOC）

释放量等环保指标已成为家具产品选购时的必看参数。环保监管趋严叠加消费升级，产业链上落

后产能将进一步出清，环保设施齐备、掌握绿色生产核心配方及工艺技术、拥有品牌优势、综合

实力突出的企业将进一步受益，行业集中度将进一步提升。

2）定制化与产业互联网融合：在新中产客群深度参与产品价值共创的消费新趋势下，高频次、

碎片化订单需求倒逼制造端向数智化生产转型，制造企业正通过智能化升级提升竞争力，利用智

能调度系统优化原料准备、物流运输和质检环节，以提升生产效率和灵活性，降低运营成本，实

现柔性化生产，更好地满足消费者需求，提升市场竞争力，实现可持续发展。

（二）智慧水务

1.所处行业情况
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公司水处理设备、膜组件及软件产品所处智慧水务行业，涵盖膜法水处理和智慧水务管控平

台两大领域，既涉及基础设施、民生领域，也涉及新材料、新一代信息技术领域。

2.行业发展现状

水是事关国计民生的基础性自然资源。水务设施建设作为重要的市政基础设施，管理也正在

由传统向“智慧化”转变。近年来，我国高频次出台了一系列水环境治理及智慧水务行业相关的

法律法规和指导意见，包括打好“碧水保卫战”、“建设美丽中国”等国家重点规划任务，以及水

利部印发的《“十四五”智慧水利建设规划》《“十四五”期间推进智慧水利建设实施方案》《节约

用水条例》等多项文件，国家政策支持力度持续加强，为水务行业的数字化转型提供了方向指引

和行动指南。

膜法水处理技术是保障水资源安全的重要手段之一，可用于农村饮用水原水处理、市政自来

水深度净化、工业废水处理等场景，可大大保障饮用水安全，缓解水资源短缺，对支撑我国经济

社会发展具有重要意义。在饮用水安全保障领域，膜应用技术日趋成熟，尤其是使用超滤技术的

智慧水厂具有运行能耗低、投资运行成本低、占地面积小等优点，特别适用于城乡供水一体化背

景下的乡镇水厂建设，以及市政自来水厂的新建和提标改造，由此带来超滤膜等材料及设备在饮

用水水处理领域的快速增长。

智慧水务管控平台通过充分利用物联网、视频监控等技术和手段，构建一体化水务感知体系，

提升监测、预警能力，提升供水水质综合达标率，大力提升供水安全、供水服务等管理能力和服

务效能，为居民创造出更加优质的供水、用水、饮水环境，提高生活饮用水安全保障水平。同时

通过智能调度、生产管理等系统，平衡供水能力与用水需求，达到水资源的合理分配及设备最优

搭配的目的，大大降低能耗，实现水务生产精益化。智慧水务已成为传统水务行业转型升级的必

经之路。

3.行业格局与行业特点

从地域角度来看，由于经济发达地区工业发展也较快，为膜法水处理技术在市政污水处理及

回用、工业废水处理及回用、给水净化等方面提供了广阔的市场空间，并且经济发达地区通常有

更充足的资金投入到智慧水务的建设中，能够采用更先进的技术和设备，主要集中在京津冀、长

江三角洲和珠江三角洲地区。我国北方及沿海地区特别是环渤海地区缺水较为严重，膜法水处理

技术中的海水淡化开发等应用主要集中在这一地区，例如天津、北京等北方发达城市。从企业构

成角度来看，主要存在着国内外知名膜法水处理企业以及地区性中小型企业。国内外知名水处理

企业在技术研发和市场拓展方面具有较强实力，占据着市场的一定份额，而中小型水处理企业则
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主要通过定制化服务、价格竞争等方式，在局部市场占有一定份额。

由于行业终端客户多为地方政府或事业单位，其开展项目前一般需争取国家以及省一级的治

理专项资金、专项债，而资金争取及资金拨付流程较为复杂，时间较长。因此膜法水处理行业和

智慧水务行业企业项目中标、实施、验收一般集中在下半年，业务收入有明显的季节性特征，通

常下半年确认的收入和实现的利润多于上半年。

4.行业发展前景与趋势

1）城乡供水一体化持续推进，推动农村供水高质量发展

农村饮水安全保障是巩固脱贫成果、推动乡村振兴的重要标志。近年来，加快提升农村供水

保障能力和水平，推动农村供水高质量发展的指导意见和规划逐渐出台。2023 年 2 月，《中共中

央国务院关于做好 2023 年全面推进乡村振兴重点工作的意见》提出在“持续加强乡村基础设施建

设”方面要推进农村规模化供水工程建设和小型供水工程标准化改造，开展水质提升专项行动。

2023 年 10 月，《水利部关于加快推动农村供水高质量发展的指导意见》提出主要目标“到 2035

年，农村供水工程体系、良性运行的管护机制进一步完善，基本实现农村供水现代化。”2024 年 3

月，国务院发布的《节约用水条例》明确指出县级以上地方人民政府及其有关部门应当加强农村

生活供水设施以及配套管网建设和改造。

目前我国农村供水保障程度、规模化工程覆盖率和供水能力有待进一步提高，随着城乡供水

一体化政策的持续推进，省级农村供水高质量发展规划的陆续出台，优先推进城乡供水一体化、

集中供水规模化建设，因地制宜实施小型供水工程规范化建设和改造，推动农村供水高质量发展。

2）饮用水卫生标准提高，行业面临良好发展机遇

随着国民经济的发展和居民生活水平的提高，居民对饮用水的安全和健康意识不断增强。2023

年 4 月，新版《生活饮用水卫生标准》正式实施，对生活饮用水水质规定了严格的卫生要求，内

容涵盖了饮用水供水全过程，对水源、制水、输水、储水和末梢水均提出了控制性要求，进一步

加强了从源头到龙头的供水全流程管控。新的国家标准将为提升我国饮用水水质、保障饮用水水

质安全发挥重要作用。2024 年 3 月， 国家标准《村镇供水工程技术规范》（GB/T43824-2024）出

台，修改完善了超滤膜过滤的具体要求，提出超滤膜系统应结合原水水质情况，设置必要的预处

理单元；超滤膜应选用亲水性好、无毒、通量大、耐腐蚀、抗污染能力强、酸碱度使用范围宽的

成膜材料，并应符合现行国家标准 GB/T17219 的有关规定；超滤膜净水系统应包括过滤、物理清

洗、化学清洗、完整性检测及膜清洗废液处置等基本子系统；超滤膜净水系统宜具备自动监测控

制功能，对出水流量、跨膜压差等指标进行监测…等一系列明确标准。
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新标准对水厂的净水工艺、供水管网质量及稳定性提出了更高的要求，各地聚焦供水安全目

标，加快推动供水系统的提质改造与管理提效，行业面临良好的发展机遇。

3）国家大规模设备更新方案落地，水处理智能设备市场前景广阔

2024 年 3 月，国务院关于印发《推动大规模设备更新和消费品以旧换新行动方案》，提出加

快建筑和市政基础设施领域设备更新，围绕建设新型城镇化，以供水、供热、供气、污水处理、

环卫、城市生命线工程、安防等为重点，分类推进更新改造；推进各地自来水厂及加压调蓄供水

设施设备升级改造；加快推进城市生命线工程配套物联智能感知设备建设；加大财政政策支持力

度。把符合条件的设备更新、循环利用项目纳入中央预算内投资等资金支持范围；完善税收支持

政策。加大对节能节水、环境保护、安全生产专用设备税收优惠支持力度把数字化智能化改造纳

入优惠范围。2024 年 11 月，中共中央办公厅国务院办公厅发文《关于推进新型城市基础设施建

设打造韧性城市的意见》。意见指出，编制智能化市政基础设施建设和改造行动计划，因地制宜对

城镇供水、排水等市政基础设施进行数字化改造升级和智能化管理。

在此背景下，水务行业智能设备制造企业将迎来重要的发展窗口期，水处理智能设备市场前

景广阔。

4）“数字经济”规划加速智慧城市建设，推动智慧水务蓬勃发展

2022 年 1 月，国务院印发《“十四五”数字经济发展规划》，明确“十四五”时期将继续推进

数字产业化和产业数字化，提出到 2025 年数字经济核心产业增加值占 GDP 比重达到 10%。我国数

字经济全面进入数据价值化、产业数字化、数字产业化和数字化治理的“四化”协同发展新阶段。

展望 2035 年，力争形成统一公平、竞争有序、成熟完备的数字经济现代市场体系，数字经济发展

水平位居世界前列。

在“十四五规划”和“碳中和”目标的宏观愿景下，数字化转型已逐渐成为千行百业突破发

展瓶颈之路。水务行业必将顺应时代发展，以智慧水务建设为抓手，积极推进水务数字化转型工

作。智慧水务通过新一代信息技术与水务技术的深度融合，充分发掘数据价值和逻辑关系，实现

了水务业务系统的控制智能化、数据资源化、管理精确化、决策智慧化，保障了水务设施的安全

运行，使得水务业务运营更高效、管理更科学和服务更优质。传统水务管理亟待升级，智慧水务

领域面临广阔的市场空间。

（四）公司从事的主要业务

报告期内公司完成收购尚源智能 51%股权和广东华立数科 70%股权，成功实现战略转型，公司

从定制·精装材料服务商转型为包括家居建材业务、智慧水务业务、膜滤材料业务、产业数智化
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业务的综合型控股企业。

1.家居建材业务

主要产品为饰边条、饰面板，主要用于板式家具、室内装潢以及商业空间打造。

（1）饰边条。主要为激光封边、PVC 封边、ABS 封边、HM 封边以及异型饰边条等，该类产品

主要用于板式家具的边延密封保护和装饰。

（2）饰面板。主要以人造板为基材的饰面板，该类产品主要用于板式家具生产及室内装潢。

公司产品品类包含欧松板、柠芯板、多层实木板、刨花板、进口 EB 装饰板、PET-门板(柠芯板系

列)、静电喷粉门板。至今开发出了八大花色类别，花色开发达 100 余款。

（3）公司旗下的虹湾家居平台（www.hw-scm.com）整合家居建材产业链的产品流、信息流、

资金流、物流及配套服务等资源，为产业下游企业（家具厂、零售门店、装修设计公司等）搭建

一个数字化供应链平台，提供资源、技术和供应链解决方案。康茂电子引入华为 IdeaHub 信发及
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华为全屋智能数智化门店解决方案，提升家居门店的科技感和用户体验；探索华为全屋智能，鸿

蒙生态产品，智慧办公与家居产品的融合销售模式，目标客户群体从家居门店拓展到个人消费者。

2.智慧水务业务

主要产品为超滤膜智慧水厂。超滤膜智慧水厂以自主研发的膜技术、软件、算法为核心，将

“超滤膜材料+智能净水装备+数字化管控平台”紧密结合，通过超滤膜良好的物理性能解决水质

问题，通过大数据平台解决水厂的运营难题，为水厂的运营主体单位提供了从水质提升到全生命

周期数字化管理的综合解决方案。超滤膜智慧水厂主要包括以下三种类型：

产品名称 产品图例 用途

乡村分散式

智慧水厂

针对用水量小、场地有限的小型简易

供水场景，主要满足乡村的用水需

求，每日净水量为 15 吨到 1,000 吨。

城镇集中式

智慧水厂

针对人口比较集中、用水需求量较大

的城镇居民饮用水场景，每日净水量

为 1,000 吨到 50,000 吨。

市政类智慧

水厂

针对用水需求量大的城市居民饮用

水场景，每日净水量为 50,000 吨以

上。并且通过智慧水务管控平台，搭

建数字孪生工厂，实现从原水到出厂

水全方位可视化监控管理。

3.膜滤材料业务

主要产品为浸没式中空纤维超滤膜组件、MBR 膜组件、压力式膜组件等；主要用于市政供水、

农村安全饮水、高品质饮用水、市政污水、村镇污水、工业用水与中水回用、废水处理与资源化



东莞市华立实业股份有限公司 2024年年度报告摘要

利用等领域。

产品名称 产品图例 用途

超滤膜丝

膜丝是公司膜产品及膜组件的基本

构成单元，内部为中空结构，可通过

液体；外层膜壁可阻挡水体中的颗粒

物、胶体、细菌、病毒、藻类、大分

子有机物等有害物质通过，仅允许

水、矿物质等小分子物质通过，实现

净水功能。

压力式膜组件

外压式膜组件：原液经压力差沿径向

由外向内渗透过超滤膜中空纤维成

为透过液，而截留的物质则汇集在超

滤膜中空纤维的外部。

内压式膜组件：原液先进入超滤膜中

空纤维内部，经压力差驱动，沿径向

由内向外渗透过超滤膜中空纤维成

为透过液，浓缩液则留在超滤膜中空

纤维的内部，由另一端流出。

浸没式膜组件

浸没式膜组件放置于水池中，进水通

道完全开放，水由外向内负压抽吸，

以压力为推动力，利用膜孔对液体进

行物理分离，经过分离之后的水干净

清澈。因其形状呈“帘”状，故俗称

“膜帘”。

MBR 膜组件

将城市污水、工业污水通过膜生物反

应器等设备处理之后,将其用于绿

化、冲洗、补充观赏水体等非饮用目

的。
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4.产业数智化业务

主要是公司自主研发的磐石系列系统和智慧水务管控一体化云平台等软件产品，助力智慧城

市建设和企业数字化转型，运用平台+应用+服务的理念，为政府和企业用户提供完整的解决方案。

磐石企业数字化平台

（五）主要经营模式

1.装饰复合材料

采购模式：采取统分结合的采购模式，主要原材料由公司统一选定供应商和确定采购价格，由

各生产基地按实际需求量进行采购；少量、少额的临时用料或特殊用途物资，由各生产基地按照

实际需求安排采购。

生产模式：以客户的定制化要求为导向，以客户的订单需求为基础，通过综合分析客户对产品

的性能、颜色、需求量等各方面要求，结合自身产能、原材料采购及仓库库存情况制定生产计划

进行量产。

销售模式：采用直接销售和经销商销售相结合、线上销售与线下销售相结合、“封边条+饰面板



东莞市华立实业股份有限公司 2024年年度报告摘要

+异型材”组合销售的模式。公司境内销售主要采用直接销售模式，即与客户签订合同后，在与客

户充分协商产品参数基础上接单生产并直接销售给境内客户。由于境外经销商在当地市场开拓方

面具有先发优势，公司境外销售主要采用经销商模式，主要为买断式销售。2024年为更好地拓展

境外市场，不再局限于寻找国外本地经销商的传统模式，开创了“一客一政策”的销售模式，根

据单一客户的情况制定适合客户的合作方式。公司饰面板产品主要采用虹湾家居平台

（www.hw-scm.com）线上销售模式。

2.智慧水务

采购模式：采取“以产定采，适度备货”的采购模式。针对原材料采购需求，采购部门接到采

购指令后，主要向长期合作供应商下达采购订单并实施采购；对低值易耗品等临时性采购需求，

采购部门根据采购需求寻找临时供应商，经评估后确认符合合格供应商要求后实施采购。

生产模式：主要采取“以销定产”的生产模式。各生产基地按照下达的生产订单组织超滤膜材

料、智慧水厂设备等产品的生产。如客户需要定制智慧水务等数字化软件平台，则组织业务人员

设计方案并实施。

销售模式：采取“直销为主，经销为辅”的销售模式。目前已建立覆盖重点城市的专业化营销

服务网络。直销模式是与终端客户直接签署销售合同，直接将产品（含超滤膜材料、智慧水厂设

备、数字化软件平台服务或综合解决方案）销往终端客户。经销模式是充分利用各地区具有丰富

销售经验、市场信息的一些经销商开拓市场，该模式下，经销商先与其开拓的下游客户签订销售

合同，再与公司确认相关软、硬件设备的具体配置需求后，向公司进行采购，公司组织相关产品

的生产与销售。

3、 公司主要会计数据和财务指标

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标

单位：元 币种：人民币

2024年 2023年
本年比上

年增减(%)
2022年

总资产 2,906,732,786.56 2,036,575,663.25 42.73 2,033,305,559.15

归属于上市公司股东

的净资产
1,360,395,563.40 1,346,416,365.21 1.04 1,334,740,090.16

营业收入 1,054,444,491.70 792,794,236.39 33.00 772,759,131.94

归属于上市公司股东

的净利润
23,101,276.85 18,594,570.00 24.24 10,657,947.57

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

10,965,209.41 8,837,770.92 24.07 4,319,809.22
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经营活动产生的现金

流量净额
297,541,222.65 114,410,641.54 160.06 160,997,943.11

加权平均净资产收益

率（%）
1.71 1.39

增加0.32

个百分点
0.80

基本每股收益（元／

股）
0.09 0.07 28.57 0.04

稀释每股收益（元／

股）
0.09 0.07 28.57 0.04

3.2 报告期分季度的主要会计数据

单位：元 币种：人民币

第一季度

（1-3月份）

第二季度

（4-6月份）

第三季度

（7-9月份）

第四季度

（10-12月份）

营业收入 148,576,994.92 232,150,851.26 243,177,791.82 430,538,853.70

归属于上市公司股东

的净利润
2,756,083.87 15,631,988.36 16,508,600.14 -11,795,395.52

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

后的净利润

841,899.50 9,217,517.31 12,740,806.52 -11,835,013.92

经营活动产生的现金

流量净额
10,070,705.72 32,715,170.51 43,707,560.28 211,047,786.14

季度数据与已披露定期报告数据差异说明

□适用 √不适用

4、 股东情况

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况

单位: 股

截至报告期末普通股股东总数（户） 42,602

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 39,259

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） -

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） -

前十名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

（全称）

报告期内增

减

期末持股数

量

比例

(%)

持有

有限

售条

件的

股份

数量

质押、标记

或冻结情况

股东

性质股份

状态

数

量

安徽洪典资本管理合伙 15,500,602 67,169,277 25.00 0 无 0 其他
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企业（有限合伙）

谭洪汝 7,224,007 31,304,032 11.65 0 无 0 境内自然人

谢劭庄 3,273,120 14,183,520 5.28 0 无 0 境内自然人

卢旭球 3,000,000 13,000,000 4.84 0 无 0 境内自然人

谢志昆 2,378,520 10,306,920 3.84 0 无 0 境内自然人

王堂新 1,761,240 7,632,040 2.84 0 无 0 境内自然人

UBS AG 1,569,524 1,924,571 0.72 0 无 0 境外法人

闵文霞 1,451,600 1,451,600 0.54 0 无 0 境内自然人

MORGAN STANLEY & CO.

INTERNATIONAL PLC.
807,085 1,208,219 0.45 0 无 0 境外法人

高盛公司有限责任公司 715,683 855,736 0.32 0 无 0 境外法人

上述股东关联关系或一致行动的说明 股东谭洪汝先生与股东谢劭庄女士为夫妻关系，股东谢

劭庄女士与股东谢志昆先生为姐弟关系。

表决权恢复的优先股股东及持股数量的

说明
不适用

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用
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4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况

□适用 √不适用

5、 公司债券情况

□适用 √不适用

6、 经营情况与分析

2024 年，面对复杂多变的经济环境与行业深度调整，公司经营层在董事会的正确领导下，坚

持守正创新、优化内部管理，有力有序开展工作，通过收购优质标的、进一步聚焦主业，在保障

公司原有业务良性发展、稳定增长的同时，成功实施了公司战略转型。公司不但在 2024 年实现了

业绩较高增长，并且为今后长期高质量发展打下了坚实基础。

（一）经营业绩持续向好，新老业务齐头并进。报告期内，公司实现营业收入 10.54 亿元，

同比增长 33.00%；归属于上市公司股东的净利润 2,310.13 万元，同比增长 24.24%。公司原有的

饰边条、饰面板业务面对市场竞争加剧的形势，一方面不断精进生产工艺、流程，降本增效，强

化产品在装饰复合材料领域的行业领先地位，另一方面加强市场营销，创新销售模式，使“华立”

饰边、“华富立”饰板品牌的市场认可度进一步提升。新收购子公司经营业绩达成既定目标，成为

公司新的利润增长引擎。

（二）战略转型成功实施，夯实未来发展基础。公司在原有的装饰复合材料领域始终保持行

业领先地位，依赖于不断精进的研发设计能力和技术创新。报告期内，公司秉承这一理念，面向

国家扶持、技术先进、未来成长空间大的产业，充分比选、审慎研判，收购了拥有自主知识产权、

技术在行业处于领先地位的高新技术企业尚源智能和广东华立数科，为公司未来发展带来了强劲

动力。收购完成后，公司从定制·精装材料服务商转型为包括家居建材业务、智慧水务业务、膜

滤材料业务、产业数智化业务的综合型控股企业，并构建起以强大的研发实力和技术创新能力为

基础的核心竞争力。

（三）始终保持工匠精神，技术研发成果丰硕。公司家居建材业务板块不断推进工艺改良和

技术创新，持续为客户提供高品质、高环保等级、引领审美潮流的产品。报告期内，激光封边技

术不断精进，激光封边条荣获 2024 年广东省名优高新技术产品，胶合板复贴工艺降本增效，软化

三胺包覆工艺逐步成熟，华富立饰板玫瑰金拉丝、豆香尤加利-烟熏两款产品在全球饰面大会中双

料夺魁。智慧水务板块研发成功新一代集镇水厂、市政水厂一体化装备，有效降低了材料成本和

占地面积。膜滤材料业务板块在报告期内研发成功大通量新型 PVDF 膜滤材料、高填充密度的赫希

系列膜滤组器、节能型 MBR 膜组器，产品技术性能均处于行业领先地位，同时在膜材料改性、膜
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组器曝气方式设计等方面取得关键技术突破，获得发明专利 3项，实用新型专利 1 项，软件著作

权 1 项。产业数智化业务板块全年新增软件著作权 6项。

（四）多措并举开拓市场，品牌效应愈发凸显。报告期内，公司家居建材业务板块依托辐射

全国的生产基地、仓储物流、运营中心，以及对客户需求的快速反应能力，创新销售模式。不断

优化产业互联网平台“虹湾家居”功能，使线上、线下销售相结合；发掘客户需求，通过“饰边

条+饰面板+异型材”的组合销售提高产品销量；通过参加中国建博会、中国家博会、广州设计周

等有影响力的展会不断提升品牌的市场认可度、知名度，饰面板销量不断攀升。智慧水务业务、

膜滤材料业务和产业数智化业务等新板块依托自身多年技术沉淀，充分发挥上市公司品牌形象和

资源优势，围绕客户需求，根据各自行业特点创新商业模式和营销模式，报告期内在水厂项目拓

展、市政供水、MBR 膜滤污水设备、水利工程智能系统等领域取得突破性进展。

（五）逐步优化资产结构，聚焦主业化解风险。报告期内，公司通过广州产权交易所公开挂

牌方式，转让了全资子公司东莞宏源 100%股权和相关债权，剥离了受房地产周期和经济形势影响

较大的宏源智造园资产和相关商业运营业务，优化了公司的资源配置，使家居建材业务板块进一

步聚焦主业，同时有效化解了东莞宏源公司前期涉诉事项对上市公司的影响。

（六）守正创新优化管理，规范运作持续提升。报告期内，公司逐步施行事业部制管控模式，

采用“集团总部+事业部+子公司”的三级管控架构。公司总部统筹资本、资源、资金、资产，组

织实施集团一体化的发展规划、财务管理、人力资源管理和审计风控等，对事业部实施业绩考核、

管控董监高任免等；事业部按照集团总部的授权，管理集团下属产业相同或相近子公司，实行自

主经营、独立核算、自负盈亏。初步形成了业绩为先，放、管、服协调运转的高效管理架构。同

时，公司不断优化内部管理，规范制度建设，报告期内新制定、修订制度 28 项。此外，公司作为

当年度广东证监局重点检查对象，迎接了自上市以来首次高标准现场检查，推动公司在规范运作、

公司治理方面查漏补缺，为后续稳健发展筑牢根基。

第三节 重要事项

1、 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。

报告期内，公司完成收购尚源智能 51%股权和广东华立数科 70%股权，成功实现战略转型，公

司从定制·精装材料服务商转型为包括家居建材业务、智慧水务业务、膜滤材料业务、产业数智
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化业务的综合型控股企业。

报告期内，截至 2024 年底公司资产总额 290,673.28 万元，归属上市公司股东的净资产

136,039.56 万元，资产负债率 45.56%。全年营业收入 105,444.45 万元，与上年同期相比增加

26,165.03 万元，同比增长 33%；归属于母公司股东的净利润为 2,310.13 万元，与上年同期

1,859.46 万元相比，增加 450.67 万元，同比增长 24.24%；归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润为1,096.52万元，与上年同期883.78万元相比，增加212.74万元，同比增长24.07%。

2、 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。

□适用 √不适用


	第一节 重要提示
	1、本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到ww
	2、本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、完整性，不存在虚假记
	3、公司全体董事出席董事会会议。
	4、大信会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。
	5、董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

	第二节 公司基本情况
	1、公司简介
	2、报告期公司主要业务简介
	（一）装饰复合材料
	1.所处行业情况
	2.行业发展现状
	3.行业格局与行业特点
	4.行业发展前景与趋势

	（二）智慧水务
	1.所处行业情况
	2.行业发展现状
	3.行业格局与行业特点
	4.行业发展前景与趋势
	1）城乡供水一体化持续推进，推动农村供水高质量发展
	2）饮用水卫生标准提高，行业面临良好发展机遇
	3）国家大规模设备更新方案落地，水处理智能设备市场前景广阔
	4）“数字经济”规划加速智慧城市建设，推动智慧水务蓬勃发展


	（四）公司从事的主要业务
	1.家居建材业务
	2.智慧水务业务
	3.膜滤材料业务
	4.产业数智化业务

	（五）主要经营模式
	1.装饰复合材料
	2.智慧水务


	3、公司主要会计数据和财务指标
	3.1近3年的主要会计数据和财务指标
	3.2报告期分季度的主要会计数据

	4、股东情况
	4.1报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特别表决权股份的股东总
	4.2公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图
	4.3公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图
	4.4报告期末公司优先股股东总数及前10 名股东情况

	5、公司债券情况
	6、经营情况与分析

	第三节 重要事项
	1、公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对公司经营情况有重大影
	2、公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终止上市情形的原因。


