
深圳市骏鼎达新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：20250425 

投资者关系活动

类别 

☑ 特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会       □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

鹏华基金、中信证券、招商证券、华金证券、财通证券、上

海沁闻投资共计 8 人 

时间 2025 年 4 月 25 日 15:00 

地点 
深圳市宝安区沙井街道民主西部工业园E区 2栋骏鼎达公司

三楼会议室交流 

上市公司接待人

员姓名 

财务负责人 肖睿 

董事、董事会秘书 刘亚琴 

证券事务专员 肖荣贵 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司董事会秘书就公司业务概况、2024 年及 2025

年一季度业绩情况进行介绍。 

2019 年—2024 年，公司营业收入、净利润均连续稳步

增长，营业收入和净利润的复合增长率均约为 25%。 

2024 年，公司实现营业收入 8.65 亿元，同比增长

34.30%；净利润为 1.76 亿元，同比增长 26.01%。 

2025 年 1-3 月，公司实现营业收入 2.29 亿元，同比增

长 39.00%；净利润为 0.47 亿元，同比增长 3.24%。业绩保

持长期稳定增长。 

二、问答环节 

问题 1：2025 年第一季度公司毛利率变动的原因？ 

答：2025 年第一季度毛利率变动主要系营业成本增加所致，

具体原因包括：营业收入增加营业成本同比增加、材料成本

变动、2024 年投入的苏州骏鼎达和墨西哥捷卡富产能爬坡、

产品结构、客户结构等多重因素影响。 

 

问题 2：请问公司拟在摩洛哥投资设立子公司系针对哪些行

业的客户？ 

答：欧洲区域系公司主要出口市场之一，摩洛哥子公司投产

后将承接原欧洲区域的存量客户，同时公司会开拓欧洲区域



内的多个行业的客户，摩洛哥子公司投产后未限定特定行业

的客户。 

 

问题 3：请介绍一下墨西哥子公司的最新情况？产能利用率

和营业收入的情况如何？苏州骏鼎达的产能利用率情况如

何？ 

答：墨西哥子公司于 2024 年 11 月下旬投入运营，目前 1、

公司已开始和部分存量客户沟通转至墨西哥子公司成交；2、

墨西哥子公司已完成质量管理体系认证审核，公司正与客户

沟通进行生产场地审核等事项；3、墨西哥子公司运营面积

约 6000 平方米，规模较小，其产能释放情况与其在手订单

密切相关。 

目前，苏州骏鼎达在手订单情况良好，如果看设备运行情况，

产能利用率良好，苏州骏鼎达运营面积约为 4.7 万平方米，

工厂空间尚有富余，如果订单持续增加，可以通过增加设备

等方式提升产能。 

 

问题 4：2024 年公司功能性保护套管产品毛利率变动的原因

是什么？ 

答：功能性保护套管按工艺细分包括编织套管、纺织套管、

挤出套管、复合套管等，其原材料有功能性单丝（如：以树

脂材料添加功能助剂改性而成）、金属丝等，功能性保护套

管产品毛利率变动系细分产品结构、客户结构变动等因素影

响。 

 

问题 5：公司产品销售价格的变动情况如何？ 

答：定价策略方面，公司根据各个客户的技术要求、采购规

模和市场竞争等情况，通过商务谈判与客户确定价格。 

 

问题 6：2024 年年度报告显示公司功能性保护套管产品销售

收入占营业收入的比重为 78.04%，其他产品销售收入占营

业收入的比重为 21.96%，金额约为 1.90 亿元，请问其他类

的产品主要包括什么。 

答：包括功能性单丝、销售给储能行业和轨道交通行业的保

护材料，比如：金属类非功能性保护套管产品等。 

 

问题 7：请问石油价格的波动是否给公司带来影响？ 

答：公司采购树脂材料等用于生产功能性单丝而后加工成功

能性保护套管产品，树脂材料价格受上游石油价格波动因素

的影响。 

 

问题 8：公司近期是否拟开展股权激励，如开展，预计实施

时间是什么时候？ 

答：公司已知晓各类市值管理工具重要性，会全面充分研究



并评估股权激励实施影响，未来将根据实际情况做出相应决

策。公司后续如有相关计划会按照相关规定及时履行信息披

露义务。 

 

问题 9：请问公司研发人员数量及占比，另外请介绍一下研

发人员的分工情况。 

答：截至 2024 年 12 月 31 日，公司有研发人员 110 人，占

公司员工总人数的 11.5%，公司设置了专门的研发部门，根

据职能及分工不同具体包括材料组、产品及项目组、工艺组、

实验室等。 

 

问题 10：公司目前主要的资本开支项目有哪些？ 

答：公司目前主要的资本开支项目是产能提升项目，包括：

子公司东莞骏鼎达实施的骏鼎达功能性保护材料生产建设

项目和拟投资设立摩洛哥子公司，另外还包括总部芙蓉科技

大厦的建设。 

 

问题 11：请介绍以上提及的资本开支项目的具体进度怎样？

答：东莞骏鼎达的实施的骏鼎达功能性保护材料生产建设项

目目前处于厂房建设阶段，短期内不能投入使用。公司已完

成投资设立摩洛哥子公司的境外投资备案 ODI 手续，摩洛哥

公司尚未完成注册，也暂没有完成施工设计等工作。芙蓉科

技大厦项目已顺利封顶，施工方在进行内部装修等建设工

作。 

 

问题 12：请问公司的销售收入主要系来自汽车行业的客户

收入增长吗？其他应用领域的销售收入有无增长？      

答：2024 年，公司来源于汽车行业客户的销售收入为 5.67

亿元，占公司的营业收入比重为 65.60%，同比增长 42.51%，

其中来自新能源汽车行业客户的营业收入 2.6 亿元，同比增

长 72.61%。除了汽车行业外，通讯电子、轨道交通和工程

机械行业的客户销售收入均较 2023 年有所增长。 

 

问题 13：请介绍下医疗行业市场开拓情况。 

答：医疗行业是公司近年来重点拓展的新兴市场之一，该行

业有广阔的市场前景，公司专注于该行业的精密医疗导管设

计，研发以及导管加工和组装，向下游客户提供医疗导管等，

公司全资子公司江门骏鼎达已通过医疗器械质量管理体系

认证，并已建有十万级无尘车间、万级洁净车间。2024 年来

自医疗领域的营收近 300 万元，较 2023 年有增长，目前该

市场仍处于培育阶段，来自该领域的收入占比较低，对公司

经营尚无重大影响。 

 

问题 14：请介绍一下公司在新兴领域市场的开拓进展情况 



答：航空航天、风电、光伏、储能、医疗、低空经济（如：

低空飞行汽车、无人机等）、人形机器人等新兴行业蓬勃发 

展，蕴含无限潜力，公司将全力开拓这些新兴领域，此外，

针对低空飞行汽车、人形机器人等热门赛道，公司将聚焦行 

业标杆企业，深入研究其产品需求，积极探索公司产品的适

配应用，拓宽产品应用场景，为企业未来业绩增长奠定坚实 

基础。目前，来自这些新兴领域的销售收入不会对公司经营

产生重大影响，请注意投资风险。 

 

问题 15：公司产品性能是否可以比肩海外品牌？ 

答：公司经过多年的技术积累，公司掌握了材料配方开发、

产品结构设计与成型的核心技术，已发展成为高分子改性保

护材料行业的国内领先企业之一，产品技术和服务能力已比

肩外资优势企业。 

 

问题 16：2024 年公司境外营收占比情况，主要出口国家有

哪些？来自美国的收入占比是多少，主要是哪些行业的客

户？除了在墨西哥、摩洛哥进行境外投资，是否还会在其他

区域投资设厂? 

答：公司重视境外市场的开拓，2024 年，公司外销营业收入

为 172,110,284.22 元，另外公司主要出口国家和区域包括：

北美洲、欧洲、东南亚等，2024 年，公司在美国区域的销售

收入为  50,918,781.73 元，占主营业务收入的比重为 

5.91%，下游客户主要来自工程机械、通讯电子等行业，2025

年，公司将积极评估在东南亚等区域设立销售网点、生产工

厂或仓储区域的可行性，逐步构建全球化的市场布局，提升

公司品牌国际影响力。 

 

问题 17：请介绍一下公司目前在手订单情况。 

答：公司目前经营一切正常，在手订单情况良好，具体业绩

情况请关注公司后续披露的相关公告。 

 

问题 18：请介绍一下 2025 年第一季度的应收账款的情况。 

答：截止 2025 年 3 月 31 日，公司应收账款 319,359,412.90

元，较 2024 年 12 月 31 日 341,170,673.41 元有所减少，因公

司加强催收工作，客户回款情况较好。 

 

问题 19：公司首发前有两个员工持股平台，分别是新余博

海和新余骏博，请问覆盖了多少人员，都是哪些人员，未来

是否有减持计划。 

答：主要包括公司的董事、高级管理人员、管理、研发和销

售等人员，剔除两个平台内的重复人员外，一共接近 60 人，

公司目前未收到来自新余博海和新余骏博两个员工持股平



台的《股东减持股份计划告知函》。 

 

问题 20：请介绍一下公司的长期分红回报规划。 

答：公司始终重视全体股东的合理投资回报，并持续关注股

东关于权益分配的建议，公司已制定并披露《未来三年（2024

—2026 年）股东分红回报规划》。 

 

问题 21：2024 年公司前五大客户的销售收入金额和占比？ 

答：2024 年，前五名客户合计销售金额 278,671,363.17 元，

占年度销售总额比例为 32.23%（2023 年，该比例为 26.44%）。 

 

问题 22：2025 年第一季度公司的销售收入增长主要来自哪

些行业？ 

答：主要系对汽车行业（新能源汽车）增加销售所致。 

 

本记录表如有涉及未来的计划、业绩预计、业绩估计等方面

的前瞻性陈述内容，均不构成本公司对投资者的实质承诺，

投资者及相关人士对此应保持足够的风险认识，并且应当理

解计划、预计、估计与承诺之间的差异。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 4 月 25 日 
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