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证券代码：000623                                  证券简称：吉林敖东 

 

吉林敖东药业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-003 

投资者关系活

动类别 

√特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

东吴证券：李倩   

泰康资产：赵粲钰 

时间 2025年 5月 7日 

地点 吉林省敦化市敖东大街 2158 号 

形式 通讯方式 

上市公司接待

人员姓名 

董事、副总经理、董事会秘书：王振宇 

证券事务代表、董事会办公室主任：赵仁和 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、请介绍一下公司 2024 年主营业务情况？ 

公司中药、化学药品、连锁药店批发和零售三大业务板块

实现收入 227,376.10 万元，占营业收入比重为 87.10%，较上

年同期下降 23.79%。其中中药营业收入实现 160,554.13 万元，

占营业收入比重 61.50%。化学药品营业收入实现 27,685.38 万

元，占营业收入比重 10.61%。连锁药店批发和零售业务实现收

入 39,136.60万元，占营业收入比重 14.99%。2024年，公司大

健康业务实现销售收入 21,212.99 万元，占营业收入比重为

8.13%。 

2、请介绍一下公司血府逐瘀口服液产品及发展情况。 

“血府逐瘀口服液”源自清代名医王清任著《医林改错》

收载的百年经典名方“血府逐瘀汤”。公司“血府逐瘀口服液”

是“国家科学技术进步一等奖”的二次开发科技成果转化经典

产品，荣获过国家级新产品、吉林省科技进步二等奖、国家中

药保护品种等多项荣誉，经过公司多年来的持续研发投入科研

创新和市场培育口碑传颂，“血府逐瘀口服液”成为深受市场

关注与认可的，用于治疗血瘀证的明星产品。2024年血府逐瘀

口服液中选全国中成药采购联盟集中带量采购，将有利于扩大

血府逐瘀口服液的销售规模，提高市场占有率。 
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公司将持续打造大品种群多品种群，培育敖东品质中药优

势品牌，保持营销发展后劲。深入推进中成药培育计划，重点

品种实施“一品一策”。公司积极发挥血府逐瘀口服液的品牌

影响力和优势渠道，加强与头部医药连锁合作，拓宽全域市场

覆盖，围绕血府逐瘀口服液加强临床推广，提高市场占有率，

开展学术和临床推广，力求保持血府逐瘀口服液市场销售稳健。 

3、随着中药集采扩面，公司对中药产品成本风险控制是

如何应对的？ 

近年来，中药材部分品种价格呈现上涨趋势，公司主要应

对措施：一是通过建立中药材种植养殖 GAP 基地，确保关键药

材的稳定供应。二是利用数据分析和市场调研，适时预测中药

材需求变化，优化采购与库存管理，降低交易成本。三是推动

中药材供应链协同管理，整合产业链资源，提升供应链效率。

四是加强公司内部管理，提高生产效率和品种稳定性，降低采

购成本、管理成本和生产成本。 

4、请介绍一下公司化学药品产品及发展情况。 

2024年，公司化学药品板块实现营业收入 27,685.38万元，

占营业收入比重为 10.61%，化学药品包括化学药品针剂、化学

药品普药和化药原料药。公司化药治疗领域包括：抗肿瘤药物、

免疫调节药物、抗感染药物、心血管系统疾病、消化系统及代

谢疾病、内分泌及代谢疾病等。公司以终端市场深度开发驱动

增长，核心品种注射用核糖核酸 II通过完善营销体系实现结构

性突破：自建终端团队覆盖万余家专业诊所，2024 年销量达

182.7 万支，同比增加 20万支，为产品下一步销售奠定基础。

优势品种注射用盐酸平阳霉素构建循证医学壁垒，联合上海九

院开展静脉畸形联合用药临床研究，治疗恶性胸腔积液疗效获

多省验证，权威期刊发布三大病种诊疗共识，临床数据驱动销

售持续拓展。终端控销队伍，加速产品布局，以营养神经为主

的乙酰谷酰胺注射液、治疗肝病的肝水解肽注射液、营养心肌

为主的注射用左卡尼汀等潜力品种销售稳步推进。注射用丁二

磺酸腺苷蛋氨酸、注射用盐酸地尔硫卓、注射用尿激酶、注射

用盐酸丙帕他莫等多款产品中标多省联盟集采，集采品种实现

“以量换价”，销售稳健。新获批品种快速导入终端，形成新

的增长动能。 

在产品推广上，维格列汀片上市后补齐公司糖尿病用药领

域短板，注射用盐酸平阳霉素、盐酸厄洛替尼片、苹果酸舒尼

替尼胶囊、磷酸奥司他韦胶囊等抗肿瘤、抗病毒药物加速市场
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渗透，形成“成熟品种稳盘+战略新品突破”的化学药品板块新

格局。在营销策略上，采取“等级医院深度耕耘+基层市场精准

覆盖”的差异化布局，依托临床指南与专家共识强化学术推广，

注射用奥扎格雷钠等产品在脑血栓治疗领域市占率有效拓展。

面对集采常态化与市场竞争加剧，公司通过动态优化产品结构、

强化成本精益管理，推动化学药品业务实现基本稳定，不断夯

实传统药企向创新驱动型企业的转型升级，为公司未来发展打

开空间。 

5、公司中药配方颗粒及中药饮片发展情况怎样？ 

截至 2024年 12月 31日，中药配方颗粒项目已使用募集资

金 22,877.60 万元，前处理车间、提取车间、制剂车间、综合

研发楼（含动力中心）已完工，2025 年 1 月 23 日，延边药业

前处理车间、提取车间等多个生产车间及干法制粒生产线颗粒

剂、煎膏剂生产线等顺利通过药品 GMP 符合性检查。公司中药

配方颗粒项目已经取得显著进展，累计获得 500 个《中药配方

颗粒上市备案凭证》，公司不断加强中药配方颗粒重点区域、

重点医疗机构开发，坚持等级中医院开发为主，三终端和线上

平台为辅，以临床推广带动产品销售。 

在中药饮片方面，公司持续推进鹿茸、人参等东北道地中

药材种养殖示范基地建设。人参、鹿茸、五味子、灵芝（赤芝）

和灵芝孢子粉（赤芝）5 个品种中药材吉林省首家通过 GAP 延

伸检查。人参和鹿茸获得“三无一全”品牌认证，敖东人参上

榜“2024道地药材品牌”，逐步打造敖东品质中药示范。公司

围绕“一北一南” 的中药产业布局，在安徽省长丰县投资成立

敖东安徽公司，毗邻亳州药材市场，占据长三角的区位优势、

物流优势，进一步完善了中药供应链基础。 

6、请介绍一下公司连锁药店批发和零售业务情况？ 

2024年，连锁药店批发和零售业务营业收入 39,136.60 万

元，占营业收入比重为 14.99%。报告期内，连锁药店新增会员

人数 18.30 万人，累计会员人数 118.90 万人。2024 年，公司

根据门店网络布局及经营情况，关闭门店 11 家，新增门店 17

家，报告期末门店共计 190 家。敖东大药房通过布局京东、淘

宝、拼多多等主流电商平台，推广线上销售，所有线下门店均

开始 O2O 业务，寻求新的销售增长点。新设立医药营销管理中

心持续强化专业化服务能力，各项销售业务稳步推进，通过梳

理产品结构、挖掘产品卖点、聚焦患者、定位优势渠道、实行
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精准营销等关键措施，盘活公司多个滞销品种和零销售药品，

其中复方金银花颗粒实现销售收入 854.38 万元，同比增长

476.49%，五加芪菊颗粒实现从零到 307.86 万元的销售收入。

公司在医药零售业务布局方面，上游依托医药制造板块夯实产

品供给，下游通过会员流量运营与药学服务增值提升复购率，

未来将加速渠道下沉与专业化服务能力提升，形成医药全产业

链闭环生态，推动公司高质量发展。 

7、请介绍一下公司投资广发证券以及其他对外投资情

况？ 

公司投资广发证券股权并适时进行市值管理，成为广发证

券的第一大股东，广发证券是公司的核心优质资产，构筑成公

司资本优势核心地位。截至 2024 年 12月 31日，公司及全资子

公司合计持有广发证券 1,528,087,767 股，占广发证券总股本

的 20.0508%。 

公司与广发信德合作，先后参与设立敖东医药、创新产业、

中恒汇金、健康创业、广发信德厚泽 5 支基金，其中：公司出

资 2亿元参与设立敖东医药基金，占该基金出资总额的 40.00%；

出资 2.04 亿元参与设立创新产业基金，占该基金出资总额的

68.00%；出资 0.1 亿元参与设立广发信德中恒汇金，占该基金

出资总额的 1.14%；出资 0.5 亿元参与设立健康创业基金，占

该基金出资总额的 10.00%；出资 0.3亿元参与设立广发信德厚

泽基金，占该基金出资总额的 42.86%。以上基金均正常运作，

所投项目涉及生物制药、医药研发、医药销售、互联网医疗等

领域，部分投资项目已通过并购或其他方式退出。未来，公司

将根据发展和资金需求计划，聚焦核心优质资产，对持有的资

本市场股权进行合理调整。 

8、公司 2023 年加大了分红比例，2024 年进行了中期分红，

近年来分红明显增加，公司是如何平衡分红及现金储备的？ 

公司2024年度现金分红方案已充分考虑所处行业特点、发

展阶段、自身经营模式、盈利水平、偿债能力、资本需求等因

素，兼顾业务持续健康发展与股东综合回报。公司不断强化回

报股东意识，在充分考虑实际经营情况及未来发展需要的基础

上，制定了“未来三年（2024年-2026年）股东回报规划”，增

加分红频次，优化分红节奏，合理提高分红率，为股东提供持

续、稳定、合理的投资回报。 

公司已经连续十七年实施现金分红，上市以来已累计现金
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分红41.53亿元。2025年4月21日，公司董事会审议通过了2024

年度利润分配预案，拟派发现金股利3.52亿元，加上已实施的

中期现金分红2.39亿元，全年拟派发现金股利5.91亿元，上述

2024年度利润分配预案符合公司章程及股东回报规划。本预案

将提交公司年度股东大会审议通过后实施。公司将在满足持续

经营和长远发展的前提下，增强分红的稳定性、及时性和可预

期性，充分维护股东依法享有投资收益的权利。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

本次活动不涉及应披露的重大信息。 

日期 2025年 5月 7日 

 


