
证券代码：002735                              证券简称：王子新材 

深圳王子新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-002 

投资者关系

活动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             

☐其他 

活动参与人

员 

国泰海通证券  任苒威、龙小琴 

金信基金  黄逸凡 

华西基金  刘秋宏 

上市公司接

待人员 

董事会秘书兼副总裁  白琼 

证券事务经理  郭晓卉 

时间 2025年5月13日 10:00-11:00 

地点 
深圳市龙华区龙华街道奋进路4号王子工业园深圳王子新材料股

份有限公司二楼会议室 

形式 现场调研 

交流内容及

具体问答记

录 

首先由公司董事会秘书、副总裁白琼对公司情况进行介绍，

然后与调研人员采用问答形式进行了互动交流，以下为互动交

流的主要内容： 

1、问：请详细介绍下目前公司参与的可控核聚变项目，具

体项目都有哪些？ 

答：您好！今年初,公司通过子公司宁波新容电器科技有限

公司（以下简称“宁波新容”）就安徽合肥项目（聚变新能（安

徽 ） 有 限 公 司 采 购 首 套 磁 体 电 源 项 目 , 项 目 编 号 ：

24AT186025303255）签订了（储能电容和支撑电容）采购合同（合

同编号：CEEXJDYOOWZMM2500740），宁波新容就实施安徽合肥项

目提供储能电容和支撑电容产品，现该项目在正常推进，电容产

品已在陆续交付，公司将全力保障可控核聚变项目订单在2025年

交付完毕。除现有项目外，公司业务团队正在积极接触其他可控

核聚变项目，寻求在相关业务上的合作。 

 



2、问：公司的电容产品除了应用在核聚变项目之外，是否

也用于军工业务？ 

答：您好！公司子公司宁波新容作为金属化薄膜电容领域的

老牌专业企业，在军工、新能源汽车、可控核聚变、电网、轨道

交通等金属化电容器应用领域有深厚的技术积累、成熟的供应体

系与优质的客户资源。在军工电子业务板块，军工产品具有较高

的定制化特性和质量要求，军方客户会依据应用环境、指标、参

数、性能对产品或部件提出特殊要求，因此公司生产经营大多以

客户需求为导向，根据产品特性与技术要求进行定制化电容产品

设计与开发。例如基于航母、海军特种装备等配套，公司定制化

研发并提供电容产品、集中控制设备、加固计算机与外设、光电

设备、信号处理设备、高效射频功放、特种方舱等产品。公司现

正在加大宁波新容扩产力度，挑战技术突破，将军工电子、薄膜

电容器业务作为未来重要战略突破方向。 

 

3、问：在军工电子业务营业收入这块，公司电容器产品占

比多大？下游客户有哪些？与同行业公司法拉电子、江海股份

的产品相比有何竞争优势？ 

答：您好！2024年公司军工电子业务营业收入2.23亿元，较

上期增长23.72%。主要客户涵盖舰船总体设计单位、系统论证单

位、专业研究院所及相关军工生产单位。公司军工电子业务板块

营业收入暂未包括电容器产品，电容器业务是由子公司宁波新容

负责并单独进行核算。 

2024年薄膜电容产品营业收入4.54亿元，同比增长59.64%，

产品主要应用在新能源汽车、可控核聚变、医疗、轨交、家电等

领域，目前已与比亚迪、零跑汽车、阳光电源、菲仕、苏州汇川、

武汉菱电、上海电驱动、海尔、格力、美的、奥克斯、AICtech、

GE及Wabtec等国内外知名品牌客户建立了长期稳定的合作关系。 

 



4、问：应用在核聚变项目中的电容器产品竞争力如何？交

付周期多长？ 

答：您好！公司子公司宁波新容电器科技有限公司前身为创

建于1969年的宁波电容器总厂，是中国早期专业从事金属化电容

器制造的骨干单位之一，技术底蕴深厚。公司设有省级高新技术

企业研发中心，是中国标准化委员会（SAC/TC45）委员单位、中

国电工技术学会高级会员，同时也是宁波市企业技术创新团队与

科技创新团队承担者。其研发成果曾获宁波市科技进步二等奖，

承担过国家火炬计划及国家级重点新产品项目，参与制定多项行

业标准。公司能够根据不同客户的需求，相应对电容产品进行开

发定制，业务模式以订单化生产为主，采取“以销定产”模式，

产品具有“非标准”、“定制化”的特点，产能与供货能力可以

满足现阶段的生产经营需求。另外，本期募投项目宁波新容厂房

设备逐步投产，后续的产能将根据客户需求情况逐步释放。 

 

5、问：公司包装业务这块怎么样？ 

答：您好！塑料包装业务是公司的基础业务，近年来发展稳

健，2024年营业收入较上期收入增加7,729.11万元，毛利率较上

期下降2.48%。塑料包装业务主要集中在智能电子产品塑料包装、

家用电器包装及缓冲产品领域，受下游电子信息制造业和家电行

业采购需求与原材料采购价格的影响，导致产品的毛利率有略微

波动。 

塑料包装业务主要客户群体为国内外著名的电子产品、家用

电器等大型制造企业，包括富士康、海尔、海信、华星集团、广

达、WWT、英业达、华硕、京东方、光宝、爱普生等国内外行业

知名客户，公司与这些大客户建立了长期、稳定的密切合作关系，

客户黏性强、合作稳定。 

 
6、问：公司2024年资产减值和信用减值主要是哪块业



务？ 

答：您好！主要是子公司重庆富易达资产组商誉减值，子

公司重庆富易达主要从事泡沫包材和纸质包材业务，由于行业

竞争导致高毛利航空托盘业务流失，且短期内很难找到可替代

的类似业务，基于行业供需关系的变化、外部市场环境，对未

来年度的经营预测研判，公司认为并购重庆富易达资产组所形

成商誉存在减值迹象。 

 

7、问：预计今年业绩情况如何？目标是多少？ 

答：您好！公司本着谨慎性原则，基于2024年实际规划及生

产经营计划的产量、销售量、品种及预算的销售价格等多种假设

和预估编制了2025年度财务预算报告，预计2025年的净利润目标

为15,021.80万元。但实际经营情况会受到市场环境、业务拓展

成效、成本控制水平等诸多因素影响，存在较大不确定性。 

公司将秉持“聚焦优质业务，促进多元发展”的可持续发展

战略，重点布局薄膜电容器在新能源汽车、可控核聚变、光伏、

风力发电及军工等行业的应用，优化产业链布局，提升盈利能力，

我们对今年的盈利情况充满信心。 

接待过程中，公司领导与投资者进行了充分的交流与沟通，

严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、

准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

否 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提

供的文档等

附件(如有，

可作为附件) 

无 
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