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深圳诺普信作物科学股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系活

动类别 

☐特定对象调研   ☐分析师会议 

☐媒体采访 业绩说明会 

☐新闻发布会    ☐路演活动 

☐现场参观✓其他（投资者交流会） 

参与单位名称

及人员姓名 

前海人寿、国泰海通、民生证券、东北证券、国盛证券、招商基金、

华西基金、长城基金、新华基金、华西证券、华泰证券、申万宏源、

天风证券、方正证券、中信证券、方正证券、兴业证券、华安证券、

蓝焱资本、鑫鼎基金、金信基金、万联证券、玄元私募、中国证券

报、证券时报、证券日报、上海证券报、汇智源林、上海银行、深

圳润远私募、凯丰投资、银河证券、华创农业、信见投资、国信证

券、博闻投资、郭超等70位投资者 

时间 2025年5月16日 16:00-17:00 

地点 公司8楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长 卢柏强先生 

副董事长 王时豪先生 

财务总监 袁庆鸿先生 

董事会秘书 莫谋钧先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、蓝莓业务的品牌化与渠道建设在未来会有怎样的规划？  

公司在品牌渠道方面做了较好布局，第一点是“卖好”，货损

率大幅下降，渠道满意度大幅提升。渠道端如京东、山姆等商超、

三四线城市的LKA等获得超预期发展，海外出口渠道逐步打开，预计

明年出口覆盖的国家会更多，品牌溢价也逐渐显现。目前管理水平

大踏步向前，仍有很多管理的潜力亟待挖掘。 



2、在蓝莓种植端还有哪些方面可以实现突破？海外业务开展

有什么新方向？ 

蓝莓，一个非常充满魅力的未来，一切也才刚刚开始。第一，

蓝莓作为小浆果之一，在技术突破上仍有非常大的空间，单项技术

突破可能会带来较大利润增长。其次，在教育训练上如何培养出200

亩顶500亩的优秀场长，做出更大的投入产出比，有很大提升空间。

第三，在保鲜方面极具挑战，这点公司可以形成较大的竞争差异，

促进渠道端与品牌端的信赖。 

东南亚、日本、俄罗斯等地区蓝莓市场有较大空白，公司目前

已逐渐布局海外市场，未来会有很大的发展机会。 

3、蓝莓在未来的价格走势如何，产品结构如何？  

最初蓝莓多为秘鲁进口且价格较高，蓝莓的口感、健康属性逐

步符合现代人的消费特征。蓝莓价格行情是一个较长周期，中国以

及全球的蓝莓市场逐步普及，形成较好市场局面。未来价格水平长

周期内缓慢逐步整体下行，促发释放更大的消费需求机会，市场更

加良性。蓝莓存在品种、品质、季节、空间上的差异化，会出现较

多相对空白的市场空间。 

4、目前反季节种植也有其他地区逐步尝试，蓝莓价格在未来

是否会有下跌趋势，如果价格下跌，公司有什么样的应对措施？ 

目前蓝莓营销策略主要体现在四个方面，第一是“卖好”，第

二是品牌，第三是渠道，第四是计划。蓝莓种植存在“优生区”问

题，在最合适的地方种，品质和成本更优，劳动密集型产业到后期

也会逐步装备化、规模化，成本也会逐步降低。 

5、未来蓝莓品牌战略考量是怎样的，是否会形成单一品牌，

单一突破？ 



品牌实际上是销售的结果，需要有合理布局，将蓝莓卖好，才

能做出品牌，目前公司最高端的品牌是“爱莓庄”，主攻品牌，品

质更好，溢价较高。 

6.目前云南拿地情况如何，是否有瓶颈？ 

目前拿地有难度，去年拿地进度未达预期，通过政府支持来拿

地是相对最快的方式和路径。政府对我们提供了较大支持，在行业

中公司拿地也有很大的优势。 

7、公司近两年产量一直有较大提升，但是成本为什么还在不

断上涨？ 

随着蓝莓投产规模逐步扩大，为了保证更好的种植质量，储备

人才等后备培养工作会带来一定成本提升。在科技研发创新和品种

方面公司还有巨大的价值和增值空间，后续将最大程度提升经营管

理效率，从科学种植到规模经营都将会有大幅度优化，整体会呈现

有计划、稳健的发展趋势。 

8、相对竞争对手而言，在公司快速扩张下，核心优势在哪几

个方面可以体现出来？ 

主要是在科学技术创新，公司去年提出“双减半”，在病虫害

防治方面，农药量大幅下降，甚至是用生物防治的方式。公司也顺

利通过了日本的海关检测，是对公司蓝莓品质极大的认可。 

同时，公司在巩固自己的结构化优势，通过公司的合伙事业体

系和系统化、规模化的一些工具应用，发挥出个体的巨大潜能。 

附件清单 无 

日期 2025年5月16日 
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