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股票代码：000700 股票简称：模塑科技 

 

江南模塑科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：【2025-02】 

投资者关系活动类别 

 

√特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他 

活动参与人员 
2025 年 5 月 19 日：中金汽车 

2025 年 5 月 23 日：平安养老、中信建投 

上市公司接待人员 
董事会秘书：单琛雁 

证券事务代表：王晖 

时间 
2025 年 5 月 19 日下午 2：00 

2025 年 5 月 23 日下午 1：40 

形式 线上+线下 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

公司与投资者就以下问题进行了交流 

1、公司 2025 年第一季度经营情况如何？ 

答：2025 年第一季度，公司实现营业收入 15.99 亿元，同比减少

11.65%；实现归属于上市公司股东的净利润 1.48 亿元，同比增长 2.74%；

实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 1.37 亿元，同比

增长 45.09%。 

2、请问公司如何看待行业未来的发展前景？ 

答：公司属汽车零部件行业，汽车零部件行业是汽车工业发展的重要

组成部分，汽车工业的竞争很大程度上是汽车零部件产品技术、品质和成

本的综合竞争，在汽车产业全球化与转型升级的大背景下，汽车零部件行

业地位愈发明显。 

3、公司是否有并购其他公司的计划？ 

答：公司如遇到能够促进公司进一步高质量发展的投资标的，为公司

创造新的利润增长点，不排除公司制定相关收购计划，具体请以公司公告
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交流内容及具体问答

记录 

为准。 

4、公司是否有将医院剥离的计划？ 

答：无锡明慈医院通过引进华医心诚医生集团优质的医疗专家和技术

资源，带动医院心血管学科建设、人才培养、技术提升和扩大品牌影响力。

目前医院门诊及手术量明显增加，知名度逐步扩大，内部管理效率稳步提

升。 

5、新势力产品的毛利率比传统车企低，咱们怎么能够保证在接到新

势力产品订单的同时，还能满足公司的盈利要求的？ 

答：公司主要做好以下几方面工作： 

加强合作与协同：在与传统车企深度合作的同时，积极与新势力车企

建立良好合作关系，在接新势力产品订单时，综合考虑成本、市场需求、

竞争状况等因素，制定合理的价格策略。 

加强技术创新：加大技术研发投入，提高产品的技术含量和质量水平，

形成差异化竞争优势。 

降低采购成本：与供应商建立长期稳定的合作关系，通过集中采购、

谈判议价等方式争取更优惠的采购价格。 

 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 
不涉及 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


