
 

证券代码：300610                    证券简称：晨化股份 

扬州晨化新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2025-009 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

√其他（电话交流会） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券：孙臣兴、赵芳芳；新华养老：姚鑫；盘京投资：乔昱焱； 

煜德投资：孙佳丽。 

时间 2025 年 5 月 23 日 

地点 电话交流会 

上市公司接待人

员姓名 
董事、副总经理、董事会秘书          吴达明 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、贵司正在实施的回购股份，可以用来股权激励吗？请介绍 

一下贵司最近一期的股权激励情况。 

公司于 2025 年 4 月 17 日召开第四届董事会第十七次会议、第四

届监事会第十七次会议，并于 2025 年 5 月 13 日召开 2024 年度股东

会，审议通过了《关于回购公司股份方案的议案》，同意公司使用自

有资金或自筹资金以集中竞价交易方式回购公司普通股（A股）股票，

本次回购股份的资金总额不低于人民币 2,000 万元（含本数）不超过

人民币 4,000 万元（含本数），回购股份价格不超过人民币 15.50 元

/股（含），本次实施期限自公司股东会审议通过本次回购股份方案

之日起 12 个月内，本次回购的股份将全部用于注销并减少注册资本。 

因此，公司正在实施的回购股份，不可以用来股权激励。 

公司于 2024 年 10 月筹划实施 2024 年限制性股票激励计划，股

票上市日：2024 年 12 月 26 日，授予数量：2,914,000 股，授予人数：

110 人。本次激励计划的解除限售考核年度为 2025-2027 年三个会计



 

年度，每个会计年度考核一次；第一个解除限售期业绩考核目标公司

需满足两个条件之一：（1）以 2023 年公司营业收入为基数，2025

年度营业收入增长率不低于 15%；（2）以 2023 年公司净利润为基数，

2025 年度净利润增长率不低于 50%；第二个解除限售期业绩考核目标

需满足两个条件之一：（1）以 2023 年公司营业收入为基数，2025

年度营业收入增长率不低于 25%；（2）以 2023 年公司净利润为基数，

2025 年度净利润增长率不低于 60%；第三个解除限售期业绩考核目标

需满足两个条件之一：（1）以 2023 年公司营业收入为基数，2025

年度营业收入增长率不低于 35%；（2）以 2023 年公司净利润为基数，

2025 年度净利润增长率不低于 70%。 

二、公司目前有新建的产能或者产品吗？目前处于什么状态？ 

目前，公司待建的项目有淮安晨化“年产 34,000 吨聚氨酯功能

性助剂项目”、“年产 4万吨聚醚胺（4.2 万吨聚醚）项目”和“年

产 35,000 吨烷基糖苷扩建项目”，其中“年产 34,000 吨聚氨酯功能

性助剂项目”进展如下：安全设计设施审查意见书已取得，罐组土建

在施工中，环评报告在编制中，若取得环评后建设周期大概在 12-24

个月；“年产 4万吨聚醚胺（4.2 万吨聚醚）项目”已取得淮安市生

态环境局下发的环评批复，尚处于建设状态；“年产 35,000 吨烷基

糖苷扩建项目”目前备案证已取得，当前若取得环评后建设周期大概

在 6 个月内；公司上述项目如有重大进展会及时公告。 

三、从 2024 年报和 2025 年一季度报告看，贵司净利润同比均上

升的主要原因。 

2024 年公司持续外争市场，内抓管理，采取积极有效措施，增

加经济效益，取得了一定的成效，利润有所增长。 

外争市场、内抓管理方面主要有两点：1、技术上，研发前置与

销售一道共同拓宽现有产品的应用领域；根据市场需求，不断推出现

有产品的衍生新品。2、生产上，改善部分产品的生产工艺，降本节

效；严抓工艺执行，不断提升产品合格率。一方面公司进行研发前置，

加大力度对部分产品的合成工艺、产品系列化、复配技术及应用领域



 

进行研究和应用；对部分新的品种进行推广，调整产品生产结构。另

一方面公司降本节效工作也取得了一定成效。因此今年的整体毛利及

毛利率稳步回升。 

2025 年一季度，公司继续保持去年的发展态势，在聚醚胺、烷

基糖苷两类产品的特殊应用领域不断加大人力资源投入，不断增加定

制产品收入。 

四、预计 2025 年利润增长点在哪？ 

预计 2025 年公司利润增长渠道主要为：1、通过创新和扩大小品

种聚醚胺的应用领域，不断提升聚醚胺及聚醚产品的产能利用率；2、

年产 35,000 吨烷基糖苷扩建项目如果及早建成，投产后的增量。当

然如果化工行业今年全面复苏，公司的整体收益应该会相应提升。 

五、国内聚醚胺生产企业较多，但聚醚胺仍是贵司利润主要增长

渠道，请问贵司的优势在哪里？ 

公司 2002 年开始生产聚醚胺，拥有连续法和间歇法两种生产工

艺，有近 30 种不同型号的产品，是国内生产相对较早、品类相对较

全的企业，有相对较深和较广的应用领域客户源。 

六、贵司可有并购计划？ 

上市以来，公司在坚持聚焦主业，做好经营基本面的前提下，高

度重视产业链上下游的协同发展，会根据实际情况综合考虑产业整

合，公司将持续围绕在新材料、精细化工助剂和生物制造等领域，寻

找合适标的，进行投资并购，从而实现公司的快速发展。2025 年，

公司继续按照“储备 2～3 家，力争成功 1 家”的目标，不断完善和

拓宽外延式增长路径，积极与行业内具有技术或渠道优势、较强竞争

实力及盈利能力的优质海外公司、本土公司深度交流合作，不断丰富

公司的产业质态，实现公司整体规模和综合实力的快速提升。 

当然，如有并购事项，公司会按相关规定及时公告。 

附件清单（如有）  

日期 2025 年 5 月 26 日 

 


