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投资者关系活动类别 

√特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观□其他 

参与单位名称及人员

姓名 

惠升基金：钱睿南、张政国金证券：任建斌 

交银施罗德基金：张明晓 

时间 2025 年 5 月 27 日 

地点 公司上海办 

上市公司接待人员姓

名 

高级副总裁、董秘陈飞彪 

证券事务代表戴依依 

投资者关系经理郑天怡 

投资者关系活动主要

内容介绍 

1、公司医药产线披露产能利用率不高是什么原因？ 

公司申报合规的产能是包含了历来合作生产的订单，后续

存在一定的产品切换和排产安排的关系，每年的产能利用率并

未涉及到全部的设计产能。这是造成披露产能利用率不高的原

因。实际公司医药产线产能利用率处于较好水平，医药板块收

入及利润稳定。未来公司也将继续提高效率，精益求精。 

2、公司 2025 年第一季度报告表现亮眼，具体是什么原因呢？ 

2025 年一季度公司经营情况得到一定程度的改善，植保板

块自 24 年底修复毛利率企稳，医药板块也处于稳步发展阶段。

同时得益于汇兑收益的增长和外汇套期保值衍生品相较于

2024 年一季度由亏转盈，从而导致公司净利润得到显著提升。

但另一方面，新能源业务市场竞争激烈，相关产线转入固定资

产并计提折旧，亦为公司 2025 年第一季度业绩带来一些压力。

后续公司将积极开拓市场，深化合作，不断优化技术、质量及

运营效率，以保障公司新能源产品的商业竞争力。公司预计

2025 年新能源业务营业收入有望实现突破。 

3、公司医药业务发展现状如何？客户拓展情况怎么样？ 



公司医药业务按计划逐步推进，2025 年，公司预计医药业

务将实现一定增长。基于聚焦“大客户”的战略，当前合作方

为以欧洲药企为主的全球医药行业领军企业。在持续深化既有

战略伙伴关系的基础上，公司同步推进新客户开发、研发实力

强化及技术储备扩充三大核心工作。产能布局方面，通过科学

规划生产基地建设，已启动新医药车间投资项目，为后续业务

扩展提供基础设施保障。 

4、公司植保或医药新品种从研发到最终量产的周期要多久？ 

通常情况下，植保类新产品开发周期比医药类新产品周期

短。公司介入时点一般是客户完成分子有效性验证后，公司提

供公斤级样品制备，后续根据客户的产品开发进程逐步提量。

当然，新产品会存在开发风险，部分产品将因客户后续开发未

及预期而终止。 

5、公司新能源业务的进展如何？ 

公司的新能源业务相关产品在按计划进行客户沟通、项目

研发、质量体系建设等工作。目前公司以电解液等产品为切入

点，逐步进入新能源行业，进而带动包括电解质、添加剂等产

品进入市场。2025 年，公司新能源业务营业收入有望实现突破。

公司将继续从实行大客户战略、提高商业化生产能力和强化质

量管理体系建设等方面入手，推动公司新能源业务的长期发

展。 

6、公司 2025 年英国和马来西亚两个海外工厂预计表现如何？ 

公司一直坚持紧跟客户战略，投资英国和马来西亚工厂也

是为了给客户提供更稳定的供应链、更完整的产品体系交付能

力及更优质的服务。 

因此，不论是英国子公司还是马来西亚基地，公司都是在

客户认可的前提下的进一步拓展。公司也会继续保持与客户的

沟通争取更多产品的同时，发挥好海外基地“桥头堡作用”，

激活国内产能，帮助公司更好地推动国际化发展。 

英国工厂 2025 年产能利用率上升，预计经营情况得到一

定程度的改善。同时，由于汇兑收益影响，英国工厂 2025 年



第一季度已经实现盈利。马来西亚工厂目前尚处于土建阶段，

公司也在积极与客户洽谈未来马来西亚可落地的产品订单，后

续将根据订单情况安排投资进程。 

7、公司研发费用 2024 年有较大下降，具体是什么原因？ 

公司前几年在植保、医药及功能化学品新能源板块均投入

大量研发成本，并在 2024 年实现了阶段性的部分产品商业化

及产线投产。未来公司研发将更聚焦现有产品的优化及优势技

术的延伸，根据客户需求及订单情况逐步投入，进一步提高研

发投入产出比。 

附件清单（如有）  

日期 2025 年 5 月 27 日 

 


