
 

1 
 

证券代码：301479                                  证券简称：弘景光电 

 

广东弘景光电科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-007 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他            

参与单位名称及

人员姓名 

光大永明：沈繁呈；华夏久盈：王德彬；宏利基金：王程瑶； 

长盛基金：廖琛烯；工银瑞信：李劭钊； 

中国电科：郑雨晨；中邮基金：周邮、王瑶； 

泰康资产：王嘉艺、徐星月、杨世伟、邹志。 

时间 2025 年 6 月 11 日 

地点 北京金融街威斯汀大酒店 

公司接待人员 

姓名 
董事会秘书林琼芸女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、2024 年度毛利率较 2023 年度毛利率有下降，下降原因是

什么？ 

2024 年毛利率较 2023 年下降 0.76 个百分点，主要原因： 

（1）销售产品结构变化，2024 年毛利率较低的新兴消费摄

像模组销售占比同比 2023 年上升 2.85 个百分点； 

（2）智能汽车类产品销售单价有所下降，故 2024 年智能汽

车光学镜头毛利率同比 2023 年下降 2.77 个百分点。 

2、公司 2025 年一季度的在手订单增长情况如何？经营情况

如何？  

2025 年第一季度，公司实现营业收入 27,863.99 万元，同比
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增长 41.14%；实现归属于上市公司股东的净利润 3,462.79 万元，

同比增长 11.79%；在手订单同比增长，增长情况符合年初预计。 

3、公司的产品有什么特点？  

在新兴消费领域，公司的智能家居光学镜头是国内较早采用

玻塑混合技术的产品，同时具有广角、超薄和夜视效果好等性能

特点；全景/运动相机摄像模组采用了玻璃球面和非球面镜片混合

技术，具备超高清、超广角、低眩光、无热化的特性。在智能汽

车领域，公司的车载镜头具有高清、广角、大光圈等特点。 

4、公司跟影石创新的合作模式是怎么样的？为什么能一直

在镜头和模组的供应上保持较高的份额？ 

主要合作模式是客户提出需求，公司配合进行相应的产品研

发，目前公司参与到影石创新全系列的新产品项目中。 

公司同时掌握光学镜头和摄像模组的核心技术和生产工艺，

并为大客户的部分产品配置了专用的、定制化的生产设备，能为

客户提供光学镜头+摄像模组的一体化解决方案。 

5、目前有其他厂商进入影石创新的供应链吗？公司如何保

证自己的供应地位吗？ 

市场竞争是无处不在的，全景/运动相机产品的技术门槛较

高，且部分设备为定制化，对新进入的厂商具有一定的门槛。未

来，公司将不断提升自身综合实力，保持技术、服务和产品的领

先性，争取更多的市场份额。 

6、公司未来发展规划与目标。 

公司自成立以来，秉承“成为全球光电细分领域领先的光学

成像与视频影像方案解决商”的企业愿景和“以人为本、创业创

新、正直进取、合作共担、贡献价值、共享成果”的企业核心价

值观，坚持专业化发展战略，面向全球光电领域提供专业的光学

成像与视频影像解决方案，提供自主、优质、创新的光学核心器

件，为客户持续创造价值。 

未来，公司将紧密关注市场发展趋势，加强核心技术优势，
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推动精密制造和精益生产，不断拓展营销网络，聚焦智能汽车、

智能家居、全景运动相机三大产品，并积极关注人工智能硬件、

机器人、工业检测与医疗等领域，抓住机遇，培育新的业务增长

点，推动公司稳健持续发展。 

 

注：调研过程中公司严格遵照法律法规及公司制度的规定，未出现未公开重大信

息泄露等情况。 

附件清单 无 

日期 2025 年 6 月 11 日 

 

 

 


