
证券代码：301629                                    证券简称：矽电股份 

矽电半导体设备（深圳）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-003 

投资者关系

活动类别 

☑特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称及人员 

姓名 

平安基金、浙商证券、金信基金、招商证券、鼎萨投资、天风证券、东

方阿尔法、宝盈基金、鹏华基金、华西基金、西南证券、山西证券、国

泰海通、洲和、方正证券、中泰证券、江海证券、国金证券、大成基金、

光大证券、方位投资、ToritoCapital 等 22 家机构 28 人次。 

时间 2025 年 6 月 10 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员 

姓名 

公司总经理：王胜利 

副总经理兼董事会秘书：杨波 

证券事务代表：陈希 

证券事务人员：陈裕强、伍艳丽 

保荐代表人：胡洋洋 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

公司于 2025 年 6 月 10 日在深圳市龙岗区龙城街道龙城工业园 3 号

厂房四楼公司会议室举行机构投资者调研会，主要内容如下： 

一、介绍矽电股份基本情况 

二、互动交流环节 

（一）请问公司 12 吋晶圆探针台的进展？ 

晶圆探针台是应用于集成电路、 分立器件、第三代化合物芯片的

测试设备，公司是国内首家实现 12 吋晶圆探针台产业化应用的设备厂

商，已在多个半导体产品领域打破海外厂商垄断，并与国内领先的半导



体制造厂商建立了合作关系。此外，在 12 吋 IC 测试高端市场，公司正

在积极推进设备验证进度。未来，公司将一方面加强与现有客户的合作，

另一方面将重点加大对 12 吋 IC 测试高端市场的投入，加速实现封测厂

从验证到批量采购的突破。 

（二）请问如何看待晶粒探针台的市场空间？ 

公司的晶粒探针台主要用于 LED 领域，LED 市场按照应用场景主

要分为两大部分，一是传统照明，二是 LED 显示。目前虽然传统照明

市场需求相对饱和，但是随着mini/microLED显示逐步走向消费级市场，

应用场景更加多元化，推动 LED 芯片需求持续扩大。在此背景下，公

司的晶粒探针台产品前景广阔，公司将依托现有的技术优势，不断加大

研发投入力度，巩固市场地位，并积极开拓更多的市场空间，以实现持

续稳健的发展。 

（三）客户在采购探针台产品时主要考虑哪些因素？ 

客户选择探针台设备时，一般会考虑以下因素，如：定位精度、设

备的可靠性、稳定性、工艺适配性，使用习惯以及产品的性价比等。公

司将贴合客户使用习惯，不断优化产品，在满足产品性能要求的前提下

提升客户使用感受，提高客户粘性，进而扩大公司产品市场份额。 

（四）公司在研发方面的规划，是否计划加大研发投入？ 

公司研发人员约占公司员工总数的 40.93%，其中，拥有 5 至 10 年

以上行业经验的工程师占多数，核心成员更是拥有超过 30 年的探针测

试技术研发经验，对下游半导体元器件的制造流程、生产工艺以及技术

发展有深刻理解，熟悉探针测试技术的研发特点。2021 年至 2024 年，

公司研发费用年均复合增长率达到 21.26%，研发费用占营业收入的比

重连续多年超过 10%且逐年提升。2024 年研发费用为 6,810 万元，占营

业收入的比重为 13.41%。未来，公司将继续加大研发投入，依托募投

项目的实施，储备核心技术人才，提升公司整体研发实力。 

（五）公司下一步的产品规划是什么？ 

公司经过多年的技术储备与技术攻关，产品已基本满足下游市场客

户需求，目前公司产品均已通过研发攻关阶段，进入市场导入阶段，公



司下一步的规划将更多集中在根据客户需求完善现有产品，同时加快推

动产品的试机、验证以及出货等环节。 

（六）公司主要覆盖哪些客户？ 

公司是市场份额占比最大的国产厂商，产品已广泛应用于晶圆制

造、封装测试、光电器件等核心生产环节。凭借雄厚的技术研发创新能

力、快速响应的售后服务、完善的供应链体系、贴近产地等优势，公司

与客户建立了良好的合作关系，部分主要的行业头部客户对公司产品的

采购占其同类采购的比例超过 50%。 

 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

本次活动不涉及应披露的重大信息。 

附件清单 

（如有） 

 

日期 2025 年 6 月 10 日 

 


