
证券代码：001267                         证券简称：汇绿生态 

汇绿生态科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-013 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       ☑电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称  

及人员姓名 

华商基金：朱锟旭，厉骞，童立，彭欣杨；新华基金：董晨阳、赵强、

赖庆鑫、王永明。 

时间 2025年 6月 20日（星期五） 

地点 

汇绿生态科技集团股份有限公司（以下简称“汇绿生态”或“公司”）

会议室 

武汉钧恒科技有限公司（以下简称“武汉钧恒”）会议室 
公司接待人

员姓名 

汇绿生态董事会秘书 严琦、汇绿生态董事副总经理/武汉钧恒董事长总

经理彭开盛 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

汇绿生态董事会秘书严琦及汇绿生态董事副总经理/武汉钧恒董事

长总经理彭开盛向投资者简要介绍了公司的基本情况，并回答了投资者

问题。 

问题一：武汉钧恒对于明年多模产品的需求预测以及硅光单模方面

的批量生产情况是怎样的？ 

基于当前行业动态和技术发展趋势，我们预计多模产品的需求可能

会逐渐趋于平稳。在硅光单模领域，武汉钧恒已取得显著进展。得益于

自主研发的先进耦合技术和高效的生产能力，硅光单模产品现已全面进

入批量生产阶段。无论市场如何波动，都能为客户提供稳定可靠的产品

供应和服务支持。 

问题二：对比某些同类型公司，为什么武汉钧恒的利润率较高？ 

武汉钧恒的利润率为正常范围，有这样的利润率是由于武汉钧恒在



客户选择、研发综合实力、生产制造管理水平及供应链管理等等因素的

综合影响。 

问题三：武汉钧恒如果年底扩产能到 200K/月，其中 800G 和 400G

的分布比例是多少？ 

尽管 800G 光模块在武汉钧恒营业收入中的占比正在稳步上升，但

具体到今年底的产量分配比例仍需根据市场需求动态调整。基于现有趋

势分析，预计 800G 产品将在新增产能中占据比重会有所提升。 

问题四：关于汇绿生态和武汉钧恒的合作进展如何？ 

目前，汇绿生态与武汉钧恒的合作进展顺利。两支团队在企业文化、

管理理念等方面实现了高度一致，形成了强大的凝聚力。都在为上市公

司健康和发展共同努力，未来也计划继续合作并共同推动业务发展。 

问题五：对于关税问题，武汉钧恒目前有何看法和应对策略？ 

武汉钧恒已经在马来西亚建立了重要的生产基地，提升了海外出货

能力。这有效降低了单一市场依赖的风险，也为武汉钧恒提供了更多的

灵活性和选择空间，以应对关税的障碍。尽管目前行业内对于关税问题

的关注度参差不齐，但武汉钧恒始终保持高度警觉，密切关注相关政策

动态及其对武汉钧恒运营的影响。针对即将到期的 60 天期限，武汉钧

恒将持续跟踪相关运作情况，并仔细评估不同出厂地可能带来的影响，

确保能够迅速作出调整以适应新的规则。 

问题六：汇绿生态 2025 年第一季度报告中，武汉钧恒对应收款和

应付款的影响如何？ 

汇绿生态 2025 年第一季度报告合并了武汉钧恒资产负债表内容，

所以应收款和应付款的金额增加。截止目前，客户回款情况良好，账期

一般是三个月，海外客户的回款速度相对较快。 

问题七：武汉钧恒与客户的战略合作主要展现的是什么？ 

武汉钧恒与客户的战略合作主要展现的是自己的技术能力和生产

制造能力。钧恒科技拥有自己的品牌以及业务拓展，但也根据客户需求，

提供多种合作模式，包括 ODM/JDM/OEM 的业务合作。 

以上内容未涉及内幕信息。 



附件清单 未提供书面材料。 

 

交流过程中，公司参会人员严格遵守有关制度规定，没有出现未公开

重大信息泄露等情况。以上会议纪要内容不代表公司的盈利预测和业绩

指引，请投资者注意投资风险并谨慎投资。 

日期 2025 年 6月 23日 

 

 


