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证券代码：300674                                    证券简称：宇信科技 

北京宇信科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-018 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研  分析师会议  媒体采访     

业绩说明会新闻发布会         路演活动 

 现场参观 其他（券商策略会、电话会议） 

参与机构名称 

机构名称 机构名称 机构名称 机构名称 

开源证券 格林基金 益恒投资 闻天私募 

希瓦私募 正圆私募 博远基金 西南证券 

博时基金 鑫然投资 铭大集团 西部利得 

水璞私募 睿胜私募 世纪证券 银河基金 

中邮保险 汐泰投资 彤源投资 海通证券 

壁虎投资 中国人保 泓屹资管 农银理财 

中信建投 鹏华基金 富安达基金 国源信达资管 

宽行私募 国泰君安 宇迪投资 创金合信 

广发证券 方正证券 光大证券 中金资管 

建信养老 星石投资 平安证券 华泰资管 

太保资产 华创证券 国信中数 磐厚动量 

上银基金 华西资管 安联基金 国泰海通资管 

中海基金 海通资管 瀛赐基金 国华兴益 

利位投资 永安保险 景顺长城 睿亿投资 

鑫元基金 健顺投资 中泰资本 通乾投资 

中泰证券    
 

时间 2025 年 7 月 10 日-11 日 

地点及形式 线下、线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 周帆女士 

投资者关系经理 钟雷先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、传统支付和稳定币支付对比 

首先，从跨境支付的角度来看，稳定币兼具非官方渠道的灵活性和

加密货币的技术先进性，本质上是技术迭代催生的新型金融产品，带来



  投资者关系活动记录表 

2 

 

层出不穷的发展机遇。这一趋势与宇信科技近几年海外战略布局高度契

合——稳定币所创造的行业机会和生态需求，与公司现有业务基础、商

业模式和资源优势呼应，公司将围绕机遇实现相关业务的落地和战略布

局。 

其次，与传统跨境支付相比，稳定币跨境支付具有显著优势。传统

跨境支付通常需要通过SWIFT等中间环节进行清算，耗时约1至5个工作

日。而基于区块链的稳定币跨境支付可实现实时结算。稳定币支付通过

点对点的交易模式能够有效降低中间环节成本。 

稳定币最具创新性的潜力在于其可编程性，通过与DeFi生态的结合，

为参与各方提供了广阔的创新空间，并能够拓展出多样化的应用场景。 

此外，稳定币基于区块链技术的核心优势在于其透明度、去中心化

共识和全程可追溯性。这一技术特性不仅优化了金融业务的联通环节，

更在资产上链等关键流程中，为整个金融业态提供更大的创新空间和更

高的可信度。 

 

二、宇信多层面布局稳定币业务 

1）发行层面。银行体系与稳定币体系之间需要互联互通，而这恰恰

是宇信非常擅长的领域——基于服务境内、外超1000家金融机构的经验

和体系能力，我们在产品体系、业务形态和系统稳定性方面已建立起国

内乃至东南亚市场的领先优势。凭借处理中国金融机构庞大业务交易量

及传统产品发行量的实战经验，我们的技术体系能力完全能够胜任连接

银行体系与稳定币体系的重要角色。特别是在满足相关地区监管合规需

求方面，我们能够快速帮助客户通过银行体系实现监管要求。在合规就

是准入门槛的背景下，谁能更快满足监管，谁就能更快拓展业务。目前

公司已在此领域开展前瞻工作，并将持续把握这一重要发展机遇。 

2）支付层面。在支付领域，特别是在零售支付场景中，我们认为稳

定币作为新型资产产品必须深度融入日常经济生活才能持续发展。其使

用范围和流通渠道的持续拓展，将直接提升产品的生态价值和流动性。

本质上作为一种具有货币属性的产品，稳定币的生态圈越丰富，其市场
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生命力就越强。基于这一认知，公司自去年起就开展了相关课题研究，

正在积极探索研究将稳定币布局引入日常零售生活场景。 

在稳定币支付场景的构建中，我们不仅能提供系统嵌入、产品嵌套，

同时还能提供运营赋能。同时，我们将依托现有海外业务布局，实现跨

境支付生态与当地零售场景的融合。当前的市场机遇与公司海外发展战

略高度契合，我们将基于生态需求整合区块链技术、人才和应用场景。 

3）金融创新层面。在代币化债券、RWA方向，我们将充分发挥在

信贷业务领域的优势，重点研究相关资产的代币化模式。RWA作为一种

创新的信贷形式，为供应链金融等领域带来了新的机遇。凭借十余年行

业领先的信贷经验——涵盖对公信贷、零售信贷及互联网信贷全体系，

我们已建立起成熟的生态运营能力。通过科技赋能帮助金融机构客户扩

大业务规模并根据规模比例获得科技服务费的商业模式，我们已在传统

信贷领域验证了联合运营的可行性。 

我们在境外市场同样落地了相关模式，在东南亚数字银行客户，以

及港澳地区新型金融机构的服务案例，都为RWA方向的跨境拓展奠定了

基础。 

我们不仅限于系统建设和产品接入，更在于通过联合运营的创新合

作模式，与客户建立深度绑定的共生关系。这种业务模式既保证了服务

的可持续性，又能实现与客户的价值共赢，将成为公司未来重点发展的

战略方向。 

从以上三个业务层面可以看出，公司的多元化业务模式已布局稳定

币生态发展的相关环节。随着稳定币生态的持续完善，我们将在各个业

务层面提供强有力的技术支撑和多样化的业务落地解决方案，全面助力

新型资产端和流通端的发展。 

 

三、问答环节 

1、公司在稳定币生态中的运营策略及商业模式创新方向是什么？   

答：我们致力于打造创新的商业模式，特别是在海外业务领域。基

于现有的创新运营经验，我们将通过多元化产品组合实现业务落地，不
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仅能确保与客户的长期可持续发展，更能创造双向价值。“运营+产品”

的综合服务模式将成为公司未来重点发展的战略方向，而不仅仅是单一

的产品解决方案。 

 

2、公司海外业务进展？ 

答：2024年，公司全系产品线进行面向海外客户的研发和升级，包

括核心系统产品、数据产品、渠道产品和信贷产品以及运营业态等。公

司2024年海外业务新签订单近亿元规模，基于当前发展态势，预计今年

海外市场业务能保持增长。 

附件清单（如有） 无 

风险提示 
本次投资者关系活动涉及的内容，包括公司未来发展规划、业绩预期等，

不构成公司的实质承诺。投资者及相关人士应对相关风险保持充分认识。 

日期 2025 年 7 月 13 日 

 


