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广东太力科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-003

投资者关系活动类别

☑特定对象调研

□媒体采访

□新闻发布会

☑现场参观

□其他（ 电话会议）

□分析师会议

□业绩说明会

□路演活动

参与单位名称及

人员姓名

一、2025年7月23日

国投证券轻工：罗乾生；华夏基金：林瑶

二、2025年7月24日

申万宏源证券：张海涛；银华基金：陈思远；平安基金：叶芊、

区少萍；宝盈基金：曾凌娜；建信养老保险：官忠涛；华能信

托：孙宇；大华信安：骆林；创金合信基金：陆迪

三、2025年7月25日

招商资管：蔡靖；宝盈基金：李巍宇；信达澳亚：李博；长江证

券：米雁翔

时间 2025年07月23日-2025年07月25日

地点 公司会议室

上市公司接待人员姓名
董事长、总经理：石正兵；财务总监：王竑；董事会秘书：聂

琴；投融资总监：沈瀚；证券事务代表：韩露露

投资者关系活动

主要内容介绍

Q1：公司在材料创新和应用场景开发方面更擅长哪方面？

答：公司核心是通过洞察用户需求开发应用场景，以材料创

新实现并解决用户痛点；同时，材料创新过程中亦在挖掘更多应

用场景，形成双向驱动。

Q2：公司在组织能力上是如何打通从应用场景到材料创新的

整个链条？

答：公司深植工程师文化，研发团队主导从场景需求破解到

产品落地货架的全流程，而非止步实验室。市场、产品、生产等



证证券 带啊吗

部门紧密协同，形成“研发牵引、多部门联动”机制，确保技术

创新精准对接用户需求，加速技术到商业化的转化。

Q3：近2-3年，公司人员结构上会有哪些变化？

答：结合公司当前的发展布局，公司未来2-3年将重点加大研

发人员与B端市场开拓服务团队投入：前者强化技术攻坚与场景落

地能力，后者深化客户需求响应与市场拓展效能，双维度夯实增

长根基。

Q4：公司未来3-5年会有哪些方向性突破？

答：公司在真空封装、柔性连接、生物保鲜、户外装备及安

全防护五大领域，持续拓展应用场景以精准响应客户需求，同时

将加大研发投入，强化技术支撑与场景落地能力。

Q5：公司从最初压缩袋业务，逐步发展为如今的多材料技术

平台，这一转型突破是如何实现？

答：公司从创立之初就重视创新，瞄准优势领域后便深耕不

辍；与此同时，持续重视人才梯队建设与组织能力打磨，通过构

建高效协同的组织体系，将创新基因与专业执行力深度融合，以

此构筑起公司的核心竞争力。

Q6：公司的成本优势源于哪里？

答：公司经多年实验测试，在材料性能、工艺创新、生产自

动化及管理信息化等领域持续投入，由此形成“研发-生产-管

理”闭环协同的高效管理机制，在成本控制、质量稳定性及创新

响应上构建起竞争优势，实现综合成本最优。

Q7：公司的产品存在季节性差异吗，四个季度会有波动吗？

公司部分产品存在一定季节性特征，例如真空收纳袋的需求

高峰集中在换季时期，户外帐篷的销售旺季则主要出现在春秋季

节。不过，公司依托几大材料平台构建丰富的产品线，从整体运

营来看，各季度的业绩表现保持平稳，未呈现明显的季节性波

动。这一均衡态势得益于不同品类产品在需求周期上的互补性，

有效对冲了单一产品的季节性影响，保障了公司经营的稳定性。

Q8：公司在C端发展态势较好的情况下，大力开拓B端市场，

转型基于什么考虑？

公司的商业模式取决于战略定位。自创立以来，便将创新贯

穿整个发展过程，不仅体现在产品迭代上，更延伸至渠道建设、

组织能力升级等多个维度。当前，公司在业务布局上采取“双轨
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并行”策略：在持续深耕C端市场、巩固品牌优势的基础上，大力

开拓B端市场，通过新增赛道进一步释放增长潜力。长远来看，公

司的核心定位是打造纳米材料技术平台，依托技术创新的底层支

撑，实现多场景、多领域的业务拓展与价值延伸。

关于本次活动是否涉及

应披露重大信息的说明
本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有） 无

日期 2025年07月23日-2025年07月25日
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