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证券代码：000988                                 证券简称：华工科技  

华工科技产业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-07                                          日期：8 月 15 日                                                         

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       分析师会议         媒体采访 

 业绩说明会         新闻发布会         路演活动 

 现场参观           其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

嘉实基金、博时基金、中欧基金、摩根士丹利、长盛基金、新华

基金、兴华基金、富安达基金、路博迈基金、国融基金、昆仑健

康保险、陆家嘴国泰人寿保险、生命保险资产管理、淡水泉、

Broad Peak Investment Advisers Pte Ltd、Grand Alliance Asset 

Management、MARCO POLO PURE ASSET MANAGEMENT 

LIMITED、上海常春藤资产管理、中信保诚资产管理、安和（广

州）私募基金、北京橡果资产管理、北京益安资本管理、北京禹

田资本管理、北京泽铭投资、北京中泽控股、成都玉竹私募基金、

蜂巢基金、福州开发区三鑫资产管理、耕霁（上海）投资管理、

广发乾和投资、广州瑞民私募基金、杭州富贤企业管理、海南鑫

焱创业投资、湖北省长江新动能私募基金、江苏瑞华投资控股集

团、九泰基金、巨极（深圳）投资、磐厚动量（上海）资本、青

岛鸿竹资产管理、泉果基金、睿远基金、上海禾升投资管理、上

海厚磊投资管理、上海泾溪投资管理、上海九方云智能、上海理

成资产管理、上海明河投资管理、上海汽车集团金控、上海筌笠

资产管理、上海益昶资产管理、深圳华强资产管理、深圳前海博

普资产管理、深圳前海辰星私募基金、深圳中安汇富私募基金、

世嘉控股集团、誉辉资本、张家港高竹私募基金、高盛（中国）

证券、中金证券、中信证券、华泰证券、国泰海通证券、长江证

券、民生证券、申万宏源证券、招商证券、兴业证券、广发证券、

光大证券、天风证券、浙商证券、野村国际、财通证券、中国银

河证券、德邦证券、第一上海证券、东北证券、东方财富证券、
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东兴证券、东亚前海证券、方正证券、国信证券、国元证券、华

安证券、华创证券、华发证券、华西证券、华鑫证券、江海证券、

开源证券、南京证券、山西证券、爱建证券、上海证券、西部证

券、中泰证券、中天国富证券、中邮证券、上海证券报社、个人

投资者 

时间 2025 年 8 月 15 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1、华工科技 董事/副总经理/董事会秘书：刘含树； 

2、华工科技 董事/副总经理：熊文； 

3、华工高理 总经理：聂波； 

4、华工激光 总经理：邓家科； 

5、华工正源 总经理：胡长飞； 

6、华工科技 证券事务代表：姚永川； 

7、华工科技 投资者关系主管：陶雪芷 

投资者关系活动

主要内容介绍 

接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定，没有出

现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 调研活动安排 
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附件： 

投资者交流会议纪要 

一、公司 2025年半年度经营业绩及发展情况 

公司积极主动融入国家战略和行业发展，围绕客户需求持续创新，聚焦“感

知、光联接、激光+智能制造”三大核心业务，面向国内、国际两大市场，聚焦

新能源汽车、船舶制造、AI 产业赛道，持续推动关键核心技术突破，打造专精

特新产品。报告期内，公司实现营业收入 76.29 亿元，同比增长 45%，归属母公

司净利润 9.11 亿元，同比增长 45%。 

公司以高水平建设中央研究院为抓手，聚焦激光及智能制造、信息通信及智

能车联网技术、感知技术、工业软件等开展核心技术攻关。强化创新链及产业链

融合，聚焦专精特新产品研发，突破卡脖子关键技术。报告期内公司研发投入

4.61 亿元，同比增长 19%。公司高水平引进核心人才，围绕核心技术突破，创新

启动“博士 500”计划，将创新资源、高素质人才向“全球首发、行业领先、专

精特新”产品聚集。 

公司进一步加大全球化经营力度，加快国际业务推进，加快海外业务基地建

设布局，在整体业务快速推进的同时，公司持续加强和完善成本费用管控，报告

期内销售费用率、管理费用率持续降低。 

三大业务方面，感知业务围绕新能源汽车产业链布局汽车传感器、压力传感

器、光伏储能、智能电网传感器，在已形成的智能家居、汽车热管理、温控产品

核心竞争力的基础上，进一步加大系列传感器在细分领域的应用，拓展增量空间。

报告期内，整体实现营业收入 21.54 亿元，同比增长 17%，其中传感器业务营业

收入 19.42 亿元，激光全息防伪业务营业收入 2.11 亿元。 

光联接业务围绕智能“光联接+无线联接”，产品精准契合市场需求并持续向

高端升级，精准把握 AI 应用领域市场机遇，公司 400G、800G 光模块实现规模

交付，客户版图、交付份额进一步扩充，同时加快海外生产基地批量交付能力，

加大国内需求产品保障能力。报告期内联接业务营业收入 37.44 亿元，同比增长

124%，其中数通产品收入利润快速提升。 

激光+智能制造业务推进行业深度合作，智能装备事业群紧抓新能源与智能

制造两大优质赛道，聚焦新能源汽车、船舶等五大重点行业，三维五轴产品线、
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汽车自动化产品线、焊接产品线、激光清洗自动化产品线等收入增长明显。精密

系统事业群积极拓展新的业务方向，布局 3DP 服务型制造业务，全天时智能激

光除草机器人打造“智能 AI 农业装备”新标杆，未来成长空间较大。报告期内激

光+智能制造业务实现营业收入 16.76 亿元，其中大功率激光设备收入利润增长

明显。 

公司通过高能级的创新、全球化经营战略的推进，促进销售收入、净利润等

核心经营指标继续保持快速增长。坚持“压强投入，积极发展”，一方面现有核心

业务继续开发新产品、新市场、新领域，拓展成长空间，明确新的产品定位——“全

球首发，行业领先，专精特新”，另一方面积极布局新的领域、赛道，加大研发

投入，形成“技术驱动为主，市场牵引为辅”的新共识促进公司持续发展，敢想敢

干，积极开发首发产品、行业领先产品，支撑公司中长期发展。 
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二、交流问答 

1、国内数通光模块下半年和明年的需求展望？ 

答：上半年以来，国内算力基础设施快速建设，下半年还将保持较好的需求

增长，三季度处于明年算力方案选择和下一代产品迭代准备的阶段，从产品速率

来看，国内数通光模块会逐步从 400G 往 800G 切换，部分厂商明年将全面上量，

同时 1.6T 光模块产品也逐步开始测试，3.2T NPO/CPO 也在为下一代算力网络进

行准备，从整个市场来看，AI 还将长期持续发展。 

 

2、联接业务海外进展情况？ 

答：海外市场方面，AI 应用驱动的算力需求持续高增长，海外云厂商 Capex

持续扩张，算力景气度延续。联接业务海外市场推进顺利，上半年出口业务增长

明显，海外设备商与渠道商已有批量的 400G/800G 光模块出货，上半年订单增

幅 50%以上，预计下半年增速更大。海外头部客户方面，包括 800G 和 1.6T 在

内的 LPO 系列、DSP 系列产品按既定规划进行准备。海外产能方面，公司持续

提升，泰国工厂预计年内将达到15-20万只月产能。随着国内外市场结构的变化，

毛利率将持续提升。 

 

3、如何看待硅光产业趋势，公司在硅光技术方面有何优势？ 

答：硅光技术能够解决 AI 算力提升需求与摩尔定律逐步失效的矛盾，其拥

有大带宽、高速率、低能耗等优势。目前，硅光技术的应用在光模块中逐步提升，

特别在高速率模块中应用渗透率进一步加大，未来可达到三分之一以上。公司六

年前开始做硅光开发，从芯片的设计到与 Fab 厂封装的磨合，目前已在 400G 光

模块全面覆盖硅光，800G 和 1.6T 也在应用硅光方案，预计硅光模块将在 800G

及 1.6T 时代加速渗透，尤其在 1.6T 光模块中硅光模块的渗透率将显著提升。 

 

4、激光智能装备业务下游行业情况？未来增长如何展望？ 

答：公司激光智能装备业务深度挖掘新能源汽车、船舶等行业，上半年订单

同比大幅增长。新能源汽车行业正驱动价值链重塑，推动产业智能化升级，公司

持续加大 AI 及智能装备研发力度，技术应用从传统切割焊接向激光清洗、淬火、
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熔覆等高价值工艺延伸，从单点技术突破迈向生态圈融合共振，进一步升级制造

效能；船舶行业在高景气周期中迎来智能化浪潮，自动化、智能化、绿色化生产

成为核心趋势，公司聚焦传统产业智能化升级，加速从单机向产线级系统迭代，

在激光焊接、复合加工、自动上下料等应用领域取得显著进展，并在政策加持下

全方位推进海船、内河船及海外船厂覆盖。在高端制造出海加速的背景下，新能

源汽车与船舶行业进入技术红利兑现期与全球化布局关键期，公司智能装备业务

将受益于两大核心趋势，依托“激光+AI+自动化”技术矩阵，持续拓展国际市

场增量空间。 

 

5、感知业务海外市场拓展情况？ 

答：感知业务上半年海外市场快速拓展，新能源汽车领域，公司持续发力全

球高端项目，积极拓展外资、合资车企，PTC 加热器凭借技术突破打入欧洲高端

车企供应链，已和诸多世界知名车企取得项目合作，持续提升全球市场份额，温

度、湿度等传感器斩获多个国际重磅订单，压力传感器逐步导入国际车企；家电

领域，温度传感器全球白电市场占有率已达 70%，伴随中国家电企业出海和海外

空调入户率提升持续释放增量空间；泰国基地产能持续扩充，辐射东南亚并作为

欧美市场“出海跳板”，为海外业务拓展提供有力支持。 

 

6、公司在压力传感器方面取得的进展？ 

答：公司压力传感器取得突破性进展，上半年销售收入同比大幅增长，为感

知业务的快速发展提供新的增长点。公司以自主设计的陶瓷电容芯体结构打破以

外资企业为主导的行业市场，成功导入多家整车厂及家电企业，获得多个项目定

点和量产；同时，公司积极推进压力传感器在海外市场的突破，已与多家国际知

名车企取得项目合作。面对压力传感器广阔的市场空间，公司未来将以陶瓷电容

/玻璃微熔/MEMS 技术突破+车企供应链绑定+新兴场景卡位三轨并进，结合政策

与成本优势，覆盖高、中、低全压力范围，为客户提供压力传感器全套解决方案，

快速提升市场份额，全面实现国产替代。 
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7、激光精密微纳业务后续在哪些方面有增长？ 

答：公司激光精密微纳业务以“智能装备+服务型制造”双轮驱动，以 3C

电子为主，持续聚焦空间广阔、战略高端的行业，未来将有以下主要增长引擎： 

一是 3D 打印业务，公司紧密围绕全球增材制造市场的结构性机遇，深耕金

属增材制造装备，重点瞄准 3C 电子、新能源汽车等领域，已推出 3D 打印激光

加工装备，实现了从材料到光源、装备、粉末处理系统等技术的自主可控，并持

续迭代。同时，与战略合作伙伴积极探索 3DPrint 智能工厂的服务加工业务，并

与行业大客户积极合作推进导入验证，快速打造新的增长极。 

二是绿色农业领域，推出全天时智能激光除草机器人 2.0，并加速实现批量

商业化应用，积极助力农业生产向绿色、智能方向发展。7 月份已在哈尔滨成立

子公司，目前处于中试阶段，正在进行产品实地验证，下半年完成工程化定型及

量产前准备工作，预计 2026 年正式批量上市销售。 

三是 PCB 业务，目前产品已覆盖 PCB、FPC、SMT、陶瓷基板、IC 载板等

细分行业应用，在 IC 载板、陶瓷基板、SMT 中提供激光+检测+自动化整体解决

方案，其中 IC 载板等一批行业专机技术水平行业领先，将持续扩大市场份额，

未来还将研发高端激光打孔装备。 


