
证券代码：300820 证券简称：英杰电气

四川英杰电气股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-006

投资者关系活动

类别

√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名
详见参会投资者清单

时间 2025 年 8 月 22 日 10:00—11:30

地点 电话调研

上市公司接待

人员姓名
副总经理兼董事会秘书：刘世伟先生

投资者关系活动

主要内容介绍

公司副总经理兼董事会秘书刘世伟先生向调研人员介绍

了公司近期经营情况，并与调研人员进行了交流，主要内容记

录如下：

问题 1：请介绍一下公司 2025 年半年度的经营情况。

答：2025 年半年度实现营收 7.22 亿元，同比下降 9.42%；

归母净利润 1.19 亿元，同比下降 32.71%。经营活动现金流净

流入 1.75 亿元，仍然是正流入。光伏行业销售收入 2.98 亿元，

占营收 41.24%，同比下降 25.18%；半导体及电力材料行业销

售收入 1.6 亿元，占营收 22.20%，同比下降 13.45%；其他行

业：销售收入 2.63 亿元，占营收 36.43%，同比上升 23.94%（含

科研院所、钢铁冶金、充电桩、储能等）。

问题 2：请分行业介绍一个各个业务板块的收入和订单情

况。

答：光伏业务上半年确认近 3亿元收入，当前发出商品约

14 亿元（含海外项目 5亿元），主要因下游客户项目开工延缓

导致验收滞后，推动光伏销售收入尽快确认仍为公司 2025 年

的重点工作。 2025 年上半年，新增光伏订单仅 4,000 万元左



右，下降的幅度很大，由此可见光伏行业对于公司的影响还在

延续。海外光伏项目已完成发货，货款已基本收完，因客户项

目推进延缓，目前看 2025 年可能无法确认收入，预计 2026 年

确认。

半导体业务，从订单和收入的财务数据上看是同比下降

的，但这里面有射频电源客户结算方式变更的影响，如果把因

这个因素扣除掉的订单和销售收入算进来，半导体行业的订单

和销售收入应该是同比增长的。其中射频电源之外的半导体材

料订单同比增长比较多，达到了 47.8%。半导体行业的毛利率

有所下降，主要原因是子公司英杰晨晖因有新产品交付，形成

销售收入，新产品的前期各项成本较高，报告期内纳入核算，

另外英杰晨晖的管理费用、销售费用以及研发费用有增加，公

司招聘了数量较多的半导体行业的研发人员，薪资水平也较

高，导致毛利润和净利润的下降。

其他业务（含科研院所、钢铁业绩、玻璃玻纤、充电桩、

储能等行业）的订单有较大幅度增长，2025 年上半年其他行业

订单 3.54 亿元，同比增长接近 60%，占比达到 53%，其中钢铁

冶金行业增长最为明显，充电桩和储能订单同比也是略增状

态。核聚变电源今年订单体量预计与去年1,000万元左右持平，

正跟踪核心项目集中采购机会。

截至 6月 30 日，在手订单为 24 亿元，其中发出商品 16.6

亿元（光伏占比近 15 亿元），在手订单仍然处于高位水平，

虽然光伏销售收入确认有延缓，但仍为公司的业绩提供保障。

问题 3：光伏发出商品的体量、交付及催收情况如何？海

外项目的交付和订单催收情况怎样？

答：光伏发出商品目前约 15 亿左右，处于较高位置，后

期需进一步确认收入。该行业目前有好转迹象，但在下游客户

更明显，但之前项目设备未启用影响安装调试验收的进度从而

影响公司销售收入的确认，此状况可能持续至明年上半年。目

前还有十多亿发出商品需逐步确认。海外项目已完成发货，但

因客户项目推进及地缘政治影响，预计要到明年才能确认销售

收入，对明年公司营收有积极影响。

问题 4：射频电源每月订单体量及变化如何？新产品的增

量变化及起量趋势怎样？

答：射频电源订单体量与去年同期基本持平，按以往统计



方式（含已提货未签合同订单）无明显差距，2025 年上半年有

新的产品并已有销售，但因销量小、前期研发成本分摊，对报

告期内的毛利率有较大影响，短期内还不能转化为大规模销售

收入。射频电源未来起量需客户加快订单节奏，公司也接到了

客户新的研发任务，若下半年或明年上半年推出产品，有望推

动射频电源销售体量的增长。

问题 5：核聚变电源今年订单体量及客户合作进展如何？

答：核聚变电源业务去年订单约 1,000 万左右，今年目前

体量相近。今年下半年至明年上半年，核心项目可能进入集中

采购阶段，存在电源招投标机会，公司正密切跟踪并收集客户

需求及电源类型信息。成都地区的项目跟踪最为紧密，各项目

上和友商存在竞争，均有机会，后续订单量取决于招投标结果。

公司一直配合客户进行定制化研发，基于技术平台可开发符合

客户需求的电源。

问题 6：下半年毛利率及盈利水平趋势如何？

答：半导体行业毛利率下滑主要因新产品成本纳入、子公

司成本划分及研发费用增长（高薪资研发人员增加）。光伏行

业毛利率受收款难、应收账款折价（如原材料抵押折价销售）

影响较大，公司为应对财务风险，采取灵活收款政策，个别客

户可能面临折价收款。下半年毛利率趋势取决于前期成本是否

完全计入，若全部计入，后续影响或减小，但若研发存在反复

及成本持续增加，也会影响盈利水平，短期判断难度较大。

问题 7 ：半导体上半年收入受财务影响，下半年是否预计

恢复增长？半导体材料增长受哪些因素驱动？

答：半导体行业大趋势向上，但受研发进度的不确定性及

客户采购节奏影响，下半年能否恢复较好的毛利率存在不确定

性。行业增长驱动因素包括研发突破覆盖更多型号、客户拓展

（如客户的新研发任务）、半导体材料需求增加（如金刚石、

单晶硅相关电源）及国产化替代推进。半导体材料订单同比增

长 47.8%，主要受下游技术需求、行业设备需求增加及公司销

售区域和客户拓展推动。

问题 8：充电桩大订单落地有无时间预期？

答：为国内头部客户的充电桩产品验证已通过，客户正与

其自身客户洽谈合作，合同尚未敲定，预计未来四个月（今年

下半年）有希望落地。若今年签订订单，订单形成销售收入或



在明年，那么对明年营收业绩会产生有积极作用。

问题 9：光伏今年是否有风险客户减值？

答：去年已对财务风险较大的客户进行了专项计提，目前

主要通过灵活收款政策（如折价收款）应对，大部分风险已消

化，目前行业有好转趋势。

问题 10：钢铁冶金业务增长情况及起量大小如何？

答：钢铁冶金行业收入同比增长近 100%，但基数较低，这

个行业的增长主要是因公司加大其他行业的电源拓展力度，且

该行业存在升级改造需求，公司产品已经实现进口替代，客户

有实际需求。从目前数据看，今年已经形成了较高的增量。

问题 11：光伏今年及后续新订单情况如何？

答：今年光伏新订单主要为配件更换及少量升级改造，体

量小，无代表性趋势。预计明年上半年行业或仍处于调整期，

下半年或随周期好转逐步增量，海外订单今年难有突破，且消

化时间较长，光伏订单压力目前确实很大，但也是属行业周期

性问题，上行周期开始会有好转。

问题 12：射频电源国产化率及公司电源在国产设备中市占

率情况如何？

答：射频电源按型号研发，不同供应商供应型号不同，市

占率目前难以明确划分。国产化替代持续推进，部分型号国内

尚未完全突破，仍有国外供应，未来突破后将提升国内市场占

比。目前不太容易统计相关电源厂商各自的市场占比。

问题 13：其他业务拓展战略及对整体毛利率把控如何？

答：其他业务（科研院所、冶金等）基于原有技术平台拓

展，投入相对较小，毛利率较高，新行业进入可能短期影响售

价，但总体影响不大。拓展战略为加大行业开拓力度，利用公

司工业电源种类较多的优势对冲单一行业的周期性风险，因产

品类型或新行业定价策略可能导致该行业毛利率的小幅波动，

但整体上仍能保证较高的毛利率。

问题 14：其他行业业务增长的行业性原因及持续性如何？

答：其他行业增长部分因公司加强拓展，也得益于行业升

级改造需求（如钢铁冶金）、进口替代机会及部分细分行业周

期性放量（如可控核聚变）。其持续性具有不确定性，因涉及



多细分行业，需行业自身发展带动设备及电源需求，公司通过

产品布局应对，由于公司电源产品所涉及行业较多，某一细分

行业放量就可能形成该行业的业务增量，从而助力公司的整体

经营业绩以及可持续发展。

问题 15：在 AI 及数据中心电源方向有无考量和布局？

答：公司目前在 AI 及数据中心电源方向有布局，技术平

台可支持相关产品的研发，但需明确客户及具体电源需求。目

前公司正积极对接相关用户的电源需求，未来体量取决于客户

需求及合作情况。

问题 16：请对公司后续发展情况做一个展望。

答：受光伏行业国内销售收入确认延缓、海外订单无法年

内确认的影响，2025 年全年业绩面临压力，公司将尽最大努力

减小光伏行业的周期性影响，预计 2026 年光伏海外订单确认

收入叠加充电桩等新业务可能的增量贡献以及其他行业的进

一步起量，2026 年公司业绩应有望改善。

附件清单（如有） 参会投资者清单

日期 2025 年 8 月 25 日

附件：参会投资者清单



姓名 公司

Thomaszhu Allianz Global Investors Luxembourg S.A

黄一恩 华西基金管理有限责任公司

李乐群 华福证券

肖隽翀 国泰海通电子

王佩麟 东方财富证券

张云凯 长安基金管理有限公司

黄向前 深圳市尚诚资产管理有限责任公司

曾梦雅 太平资产管理有限公司

张冰 北京东方引擎投资管理有限公司

贾新龙 中国银河

梁晨 天风证券

陈思同 中信建投证券股份有限公司

杜佳怡 瑞银证券

申浩树 长江证券

李思扬 浙商证券研究所

蔡天夫 上海伯兄投资管理有限公司

李明生 新华资产管理股份有限公司

肖柏辰 四川发展证券投资基金管理有限公司

徒月婷 华安证券研究所

江鹏 Jiang Peng 中金公司

孙纯鹏 上海和谐汇一资产管理有限公司

曹瑞元 广发证券

熊琳 南方基金

李尚衡 深圳市泽鑫毅德投资管理企业（有限合伙）

姚迪 中信建投经管委财富管理部客户

何理 华源证券

赵万隆 九泰基金管理有限公司

张宇辰 长江证券研究所


