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投资者关系活动

类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （ ）

参与单位名称及

人员姓名

中信证券：程子盈；中金公司：臧若晨；野村东方国际：戴洁；中

信里昂：崔敏慧等。

时间 2025年 8月 26日

方式 线上电话交流会

上市公司接待人

员姓名
总经理刘强、董事会秘书张敏

投资者关系活动

主要内容介绍

一、 公司基本情况介绍

二、 问答环节

1、存储产品工艺升级后，DDR4和 LPDDR4在明年上量后的

节奏预计如何？会在哪些客户中放量？

之前产品一直在 25 纳米的节点上，导致我们有些市场不能很

好的进入，比如说汽车领域中，尤其是电车领域。这两年汽车市场

实际的增长主要是体现在智能座舱和 ADAS这一块，这块需要大容

量的 LPDDR4和 LPDDR5，而我们之前因为性价比不够，所以很难

进入这个市场。

目前随着公司 18纳米、16纳米的产品陆续出来，我们开始有

8G的 LPDDR4，16G、32G的产品也逐渐到位，可以进入这些正在

兴起的市场。另外，从客户层面上看，产品到位后，我们会通过公

司目前已有的全球市场销售渠道去给客户送样，去做持续的推广和



布局。

2、预计未来三年存储产品中DDR4和LPDDR4的收入占比情

况会如何？

目前公司收入占比最多的是 DDR3，接近 50%，随着公司工艺

制程的提升，产品结构逐渐到位后，DDR4和 LPDDR4的销售会大

幅增加。这几年公司新产品的研发主要集中在新工艺上，也就是都

集中在 DDR4 和 LPDDR4 及未来的 DDR5 上。我们相信随着产品

的到位，DDR4这条产品线将会成为出货主力，这也是未来的必然

趋势。

3、随着新产品的到位，DRAM的毛利率未来会是什么样的趋

势？

存储产品的毛利率往年基本在 30%多上下波动，16纳米产品出

来毛利率不一定会有明显增长，会带来我们产品性价比的明显提

高，我们比较确定的是新产品会带来收入和销量的增长，市场空间

的增长。

4、随着 AI等的火爆，消费电子行业迎来不错的增长，请问领

导是否能展望下今年三四季度环比和同比的增幅，以及亮点？

通常来说，三、四季度是国内消费电子市场销售旺季，会比前

两个季度火爆，但是这两年不太有这个规律，23年第三季度环比第

二季度增长了 30%左右，但是去年只略微增长，今年到目前看起来

也不明显，可能和现在影响因素较多有关，例如国补、关税等。

5、公司有没有看到汽车市场的复苏？看到的现阶段汽车存储

是多少？未来 3到 5年会成长到多少？汽车市场智能化趋势下公司

有什么强势产品推出？

今年确实看到汽车市场在复苏，一、二季度环比都在增长，来

自汽车领域的收入是在缓慢增长的。从全球来看，可能不同的地方

大家看到的情况不太一样，我们自己的销售数据统计，中国这两年

比较好，但欧洲今年同比还有下降。不过从全球市场整体来看还是

增长的。

整个 DRAM市场中，从我们了解到的信息，利基 DRAM市场



应该 100亿美金左右的规模，其中有一半左右是高可靠性的，包括

汽车、工业、医疗，另一半是属于低端消费类的。车规之前可能有

20多亿美金的市场，坦率讲这个规模不是特别大，但是最近几年随

着自动驾驶电车的发展，这个需求是大大的增加。一个是智能座舱，

智能座舱对 LPDDR4有大容量的需求，根据不同配置可能到 8G、

16G、32G以上；另外是自动驾驶，也形成一个很大的需求。但这

两块增长点这几年是集中在 DDR4上，而我们产品之前没有跟上。

所以这几年公司一直在这上面发力，从今年开始我们新工艺 DDR4

和 LPDDR4的产品陆续到位，我们相信在这块未来应该会给公司带

来一个相对不错的增长。

6、车载的 DDR4或 DDR5芯片在汽车客户上面的导入是否会

面临车载芯片的切换成本比较高这样的一些挑战？我们的新产品

的主要竞争优势是哪些？我们是跟整车厂合作，还是说跟主控芯片

这边也会有一些验证？

目前车载上的 LPDDR4不存在导入切换成本的问题，这些产品

导入不是门槛问题，主要是要符合车规的标准。ISSI在这块长期和

车厂配合，具有高可靠性产品优势、同时包括售后的技术支持和服

务优势，以及长期供货能力，这都是我们争取客户的一个主要因素。

公司与 Tier 1厂商及主控芯片厂商（如高通、NXP、瑞芯微）都在

合作。

7、DDR5大概什么时候能够去送样？

汽车市场用的是 LPDDR5，LPDDR5我们在规划中，逐渐会展

开这方面的工作。

8、公司消费市场进入打印机、扫地机等市场，拓展情况如何？

计算业务有两块业务，一个是安防监控，最主要用在以摄像头

为主的一个垂直产品线；另一是嵌入式MPU，打印机、扫地机就是

这条产品线。这条产品线类似于小 AP应用处理器，其中有 CPU、

多媒体处理、有各种互联设备。之前在二维码扫描领域取得了不错

的进展，目前依靠低功耗的性价比优势逐渐进入打印机、扫地机等

市场，发展趋势逐渐向好，预计未来几年会带来惊喜。



9、公司怎么看待在 AI方面的布局，以及对未来业务的影响？

目前主要应用在摄像头领域，但是公司也看到了新的增长点。

一是在摄像头领域需要大算力产品，明年公司会推出相应的产品，

算力会从 1T提升到 4T，摄像头芯片从中低端向中高端市场挺进；

二是大模型的兴起给边缘侧带来市场机会，算力可能会需要 16T甚

至更高，所以公司也开始对计算芯片领域进行整体规划；同时大模

型需要更高的带宽和更大容量的存储器，所以公司开展了 3D

DRAM 产品的研发；还有就是公司开始了新的品类 AI MCU 的研

发。

附件清单（如有） 无

日期 2025年 8月 26日


