
证券代码：002073 证券简称：软控股份

软控股份有限公司投资者活动记录表

编号：2025-003

投资者关系活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □ 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 √电话会议

□其他

参与单位名称及人员姓名
中信建投 华泰资产 天风证券 嘉实基金 财通证券 施罗德

投资

时间 2025年9月8日

地点 线上调研

公司接待人员姓名 软控股份证券部及子公司领导

投资者关系活动

主要内容介绍

1、请介绍一下公司锂电业务的布局和发展？

回复：浙江软控智能科技股份有限公司作为软控的子公

司，从事各种粉粒体物料的配料计量、气力输送、混合均化

系统以及固液两相流定制化系统及整线设备的研发、制造，

为锂电池、锂电池正负极材料、化工等生产制造商提供涵盖

设计、制造、安装调试等物料自动化处理整体解决方案，助

力客户物料处理环节向数字化、柔性化、智能化转型升级。

2、请简要介绍一下子公司软控科技的产品

回复：公司主要产品为定制化的物料自动化处理智能产

线和设备。目前公司形成了以“智能设备-物料处理系统-

智能软件-智能产线”为支撑的整线产业布局。

公司自主研发了四大产品系统（粉料系统、溶剂系统、

锂电池制浆系统、涂辊分系统）。根据客户的物料配方、生

产精度、制造工艺特点、质量要求、产能规模等，公司设计

https://rs.p5w.net/question/edac19446d2940b290daba3f116c4e9c.shtml


对应的物料处理系统，进而提供定制化的物料自动化处理智

能产线或单机设备。物料自动化产线用于满足投料、配料计

量、输送、搅拌、混合、存储等多项工艺需求，并通过软件

控制系统来实现全流程的自动化、智能化运作。单机设备则

用于满足投料、搅拌、混合等单项物料处理的工艺需求。

同时，公司基于在锂电池极片制片环节的前端配料、匀

浆工序物料自动化领域的技术和市场优势，积极向锂电池制

片环节的中后端延伸。产品扩展至涂布机、辊压机、分切机

等锂电前段核心设备，目前公司产品体系覆盖锂电池极片制

片环节全环节。

3、锂电业务的竞争优势？

回复：经过多年发展，基于完备的核心技术储备和不同

领域的行业应用经验，公司能够为锂电池行业的客户提供定

制化的物料自动化处理解决方案，产品得到了宁德时代、亿

纬锂能、蜂巢能源、瑞浦兰钧等下游行业龙头企业的接受与

认可。目前，公司已成为锂电池领域物料自动化处理产线及

设备的主要供应商之一。近年来，公司围绕电池领域物料自

动化处理持续进行研发投入，在电池领域物料自动化处理的

重要环节均拥有自己的核心技术，通过专利技术的实施转化

形成了众多物料自动化处理核心设备和产品。全面的物料自

动化处理技术是公司产品获得下游客户认可，并持续获取业

务机会的重要保障。

4、公司在固态电池方面的布局是怎样的?

回复：公司紧跟锂电池行业发展趋势，以客户需求为导

向，积极研发迭代升级，前瞻性布局了固态电池前端核心生

产线装备、干法电极核心设备、硫化物固态电解质生产线。

目前公司配合部分客户的研发已供应相应设备用于产线的

测试和生产。

5、请介绍一下锂电制造行业的客户，会不会出现集中

度过高的情况。

https://rs.p5w.net/question/97b4c635678b4789a0538eb256155be7.shtml


回复：公司锂电池制造行业的主要客户包括：宁德时代、

亿纬锂能、海辰储能、蜂巢能源、ATL、新能安、正力新能、

天能股份、瑞浦兰钧等。

作为国内头部企业，宁德时代等企业持续扩产及更新产

线本身就对电池领域自动化处理设备采购需求较大。

为加强客户的多元化，2022 年起，公司逐步开拓新客

户，并于 2024 年度实现对该等客户的较大金额收入，一定

程度上降低了对单一客户的销售占比依赖程度，前五大客户

集中度下降。2024 年公司对第一大客户和前五大客户的收

入占比均出现下降，客户结构得到优化。

6、对锂电业务毛利率的分析。

回复：经过 2020 年至 2022 年的高速发展期，新能源行

业增速趋于放缓，锂电池生产设备的市场需求增速有所下

降。随着新能源行业增速相对放缓，公司为了保持产品市场

竞争力，获得更多客户订单，公司继续采取有竞争性的价格

签订订单，对客户进行部分让利，获取更多订单，并增加客

户粘性，保障公司业务未来持续的成长性。受行业产能短期

供求错配，锂电行业竞争加剧和下游产业价格压力，2022

年至 2024 年签单项目的毛利率下滑。

附件清单 无

日期 2025 年 9 月 8 日


