
证券代码：301488 证券简称：豪恩汽电

深圳市豪恩汽车电子装备股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-005

投资者关系活

动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名

燕晗资本、深圳龙腾资产管理有限公司、深圳市九派资本管理有限公司、证券日

报、招商证券、光大证券、长城证券、中欧瑞博投资管理有限公司、东方财富证

券、宁波银行、中证乾元资本管理有限公司等

时间 2025 年 9 月 4 日下午 15：30-17：00

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事长：陈清锋

董事会秘书：李小娟

财务总监：肖文龙

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、2025 年上半年公司的客户结构情况？新能源客户占比情况？

答：2025 年上半年的前五大客户营收占比 70%左右，新能源业务占比 50%左右。

2、在与海外车企合作中，公司的优势有哪些？

答：公司在国内较早布局智驾感知领域，2010 年开始生意从无到有，公司通过进

入海外车企打开行业知名度，并已于德国大众、日本丰田、美国福特等全球客户

达成合作。相较于海外供应商，公司在成本、服务、响应速度等方面均具有明显

的优势。

3、公司如何做好成本管控？

答：公司在管理上一直要求销售最大化，费用最小化。由于产能在持续扩大，所

以研发投入会持续增加，公司将通过增加自动化设备、减少人工、增加效率等方

式来实现未来的成本管控。



4、公司企业文化如何落地？

答：公司始终致力于打造一流的企业，包括一流的客户、一流的技术、一流的产

品、一流的人员，以实现共创、共担、共享；并通过“大贡献大奖励、小贡献小

奖励”的方式来实现公司战略目标。

5、公司增收不增利的原因？

答：公司近年来收获了远超以往的定点项目数量，这些项目正处于前期投入阶段。

此外为赢得技术领先优势和更多定点项目，公司坚决加大了研发投入，2025 年上

半年公司研发投入达 1.03 亿元，占营业收入的比例达 12.85%。由此可见，当前

的“增收不增利”并非由于主营业务盈利能力下滑或成本失控，而是公司为把握

历史性机遇所进行的主动的、战略性的超前投入。

6、公司在机器人领域与英伟达的合作模式？

答：公司与英伟达的合作为共同合作开发机器人大脑控制系统，涵盖英伟达

Jetson Thor、Orin AGX、Orin NX 和 Orin Nano 全系列控制域，双方将共同突破

机器人“大小脑”开发，开创通用机器人与物理 AI 的新时代。同时该域控产品

尚处在开发阶段，暂未形成收入，请广大投资者注意投资风险，谢谢。。

7、公司除定增外是否考虑可转债，定增何时开始，是如何考虑的？

答：截至目前公司暂未考虑可转债，未来将根据公司发展情况再做探讨实施。公

司已于 2025 年 8 月 6 日披露《公司 2025 年度向特定对象发行 A股股票预案》，

并于 2025 年 8 月 21 日经股东大会审议通过。募投项目主要为“豪恩汽电深圳产

线扩建项目”、“惠州豪恩汽电产线建设项目”、“豪恩汽电研发中心升级建设

项目”，目前待进行申报材料的递交，具体完成时间由证监会审核后决定。

8、传感器及域控制器硬件的驱动算法是公司自己团队做的吗？

答：公司的软件、硬件和算法均拥有独立的专业团队。这种结构化的分工为公司

打造深度自研、技术领先的一体化产品奠定了坚实基础，不仅保障了我们在各技

术领域的专业性与前瞻性探索能力，更重要的是为实现“软硬算法一体化”的综

合解决方案提供了核心保障。



9、目前公司在低空经济方向取得什么样的进展了？

答：公司已积极调研低空经济的商业前景并非常注重低空经济的发展，目前已持

续在与相关客户交流洽谈中，未来将在与低空经济产业链相结合下，拓展公司的

经营面。目前尚未形成收入，请广大投资者注意投资风险。

10、公司如何看待汽车行业的市场竞争？

答：公司认为智能驾驶是一个“长坡厚雪”的赛道，竞争虽然激烈，但远未到终

局，技术、产品和客户的深度绑定能力是最终胜出的关键。从市场层面，整个智

能驾驶市场正在飞速扩张，渗透率提升、功能从 L2 向 L2+、L3 快速演进，带来了

巨大的增量空间；从客户层面，公司坚决实行与头部车企战略合作，达成深度绑

定；从技术层面，公司不仅在硬件上布局了摄像感知系统、超声波雷达系统、毫

米波雷达系统等多维感知产品，更在感知融合算法等方面进行了前瞻性的布局，

构建技术壁垒。公司坚持核心技术自主可控，通过软硬件一体化方案提供更高性

能、更低成本的解决方案。

11、公司如何看待机器人市场的发展？

答：公司将机器人赛道视为与智能驾驶同等重要的战略级赛道，对机器人市场的

发展非常乐观，并视其为公司未来重要的增长极之一。首先，宏观趋势与需求是

根本驱动力；其次，公司的智能驾驶与机器人有着“技术同源”效应，我们在智

能驾驶感知领域已深耕多年，这正是我们敢于并善于布局机器人市场的核心原因。

总的来说，公司认为机器人市场正处长爆发前夜，它不是一个孤立的新业务，而

是我们智能驾驶感知技术能力的“自然溢出”和“战略延伸”。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

无

附件清单（如

有）

无


