
证券代码：002023 证券简称：海特高新

四川海特高新技术股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-002

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

□电话会议

参与单位名称

及人员姓名

参会单位：林锐基金、普行资产、变力投资、弈术投资、乐世资

本、长安兴业基金、云岫资本、银河证券

时间 2025 年 9 月 17 日 15:00-18:00

地点 成都市科园南一路 9号

上市公司

接待人员姓名

公司董事长 邓珍容

公司总经理 谭建国

公司副总经理 张龙勇

公司财务总监 邓媛媛

公司董事会秘书 张 晨

公司证券事务代表 刘 恒

投资者关系活动

主要内容介绍

一、投资者问答

1、公司二季度的卓越表现令人振奋。这份业绩在多大程度

上证明了公司商业模式的韧性和新的增长动能？展望下半年，行

业是否存在潜在波动风险，公司又将如何巩固优势，以保持增长

的连续性？

【答】公司业绩增长受益于公司研发与制造业务持续延伸

拓展能力，产品成型谱化发展，并批量交付用户；保障业务中航

空发动机零部件研制工作成果显著，已批量应用于型号维修，解

决了供应链本土化的关键问题，年交付量大幅增长。同时，公司



持续加强与原制造厂战略协同以及低空领域的能力建设和市场

拓展，相应交付数量和业务收入增长显著。以上业务具有持续性。

2、航空产业进入门槛壁垒较大，公司在现在的航空大发展

期间有何核心优势？

【答】科技创新是公司核心竞争力，目前公司在航空发动机、

电子、机械、机电一体化、自动控制、模拟仿真等领域具备核心

技术优势、人才团队优势、科研基础设施优势。研发与制造方面，

持续开展系列化、型谱化工作，由航空发动机控制、救援电动绞

车、氧气系统、辅助动力装置、航向指示器、仿真设备研制和无

人机配套发动机 7个专业基础衍生出 40 余个预研、在研及批产

项目。形成了“预研、在研、批产”的良性循环。

3、长三角大飞机产业集群的建设是一个重大的战略机遇。

公司如何评估这一机遇的规模与时间线？为抓住这一机遇，公司

将如何差异化地定位自身，以强化在集群中的不可或缺性和竞争

力？

【答】公司积极开拓多元客户的维修市场和国产大飞机、

新机型飞机的维修和产品开发能力，尤其在国产商用飞机机载设

备的技术保障能力方面已获取飞机多个系统的技术服务能力，逐

步形成飞机系统级的综合保障能力。同时，公司积极开展国产商

用飞机机载设备的产品研发，拓展国产化保障能力，成为公司未

来业绩重要增长点。

4、低空经济的爆发将催生对模拟培训和体验的巨大需求。

公司如何看待自身在定义行业标准、引领市场教育方面的角色？

将采取哪些战略举措进行卡位，不仅是提供硬件，更是成为整个

“低空模拟生态”的核心构建者？

【答】公司成功研制并交付了国内首台 eVTOL模拟器，同

时，积极参与低空行业标准制定，合作编写并发布《“新”空中

出行/电动垂直起降航空器飞行员培训白皮书》。在此基础上，

与 eVTOL主要主机厂家保持密切的战略合作，不断融合仿真和



培训业务形态，开展 eVTOL的模拟器及分系统研发与制造业务，

其中模拟器已成功交付。公司积极参与到 eVTOL未来飞行培训

和模拟训练设备的行业标准制定过程中，包括参与制定中国航空

器拥有者与驾驶员协会（AOPA）针对新型低空飞行器的操作员

执照体系与培训需求的团体标准。

5、为把握‘一带一路’带来的机遇，公司规划了哪些具体

的战略框架和核心支柱，以系统性地开拓海外市场并实现可持续

增长？

【答】公司积极拓展海外市场，发挥新加坡“桥头堡”作

用，持续拓展东南亚市场，放眼全球市场；瞄准海外模拟机销售、

东南亚整机大修、航材海外销售市场，持续扩大市场份额，并联

合合作伙伴布局欧洲和一带一路的模拟机市场和培训市场。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 9 月 18 日


