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广宇集团股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名

合丰资本：何世权、赵晓莹

时间 2025 年 9 月 19 日（星期五）下午

地点 龙舌路 68 号鹤鸣广宇大厦

上市公司接待

人员姓名

董秘：华欣

投资者关系活

动主要内容介

绍

1问：公司在拿地方面有什么计划？

答：公司以存量销售和回笼资金为工作重点，后续会结合

市场、地块区域等等因素择机适时拿地。

2问：针对存量销售，公司采取了哪些销售措施？

答：公司存量主要集中在杭州、新昌等地，产品以舒适改

善为主。公司结合产品、地域、客户等特点，针对性地开展圈

层营销，积极利用数字化工具，推动销售模式创新，通过线上

引流、直播看房等多元化渠道，激活市场潜力，上半年多个楼

盘均在当地市场销售排名第一。同时，公司积极发展康养业务，

利用地产团队优势选择优质资产、进行代建、改造、升级等业

务。



3 问：公司是否考虑合作开发模式，尝试风险分担？

答：公司会结合房地产的周期性、市场需求的变化、存量

的去化情况、现金流情况等综合考虑合作开发事项。

4问：公司在银发康养主业里的人员构成是怎样的？

答：根据公司银发康养业务的需求，除了招聘相应层次的

康养方面的专业人才，公司还通过康养人才训练营的培训，加

大了公司员工“银发康养”知识的体系化培训，使其成为康养+

地产的复合型人才。

5问：公司目前的养老业务覆盖很广，未来的重点会放在

哪方面？

答：公司在银发康养领域，力争为长者打造无边界养老院，

在长者居家养老、社区养老和机构养老等维度提供完整的服务。

未来还将以“安诺新程”为标杆，保持自身优势特色，利用差

异化产品积极开拓银发康养市场，力争落地更多的“安诺新程”，

为长者提供无边界的养老服务。

6问：与公司业务类型较相似的公司有哪几家？

答：公司自 2017 年进入银发康养领域，主要还是实业创业

为主，立足杭州市、浙江省，为长者提供全方位的无边界养老

服务，我们也在向优秀的同行学习，形成具有广宇特色的“核

心竞争力”。

7问：公司养老业务收入方面有细分吗？

答：养老业务收入绝对数值暂时还无法与地产主业相比，

暂时无须细分单列。

8问：公司的康养模式与绿城一样吗？



答：公司安诺新程的“医、康、养、护”综合性模式是特

有的，根据入住者的需求，定制个性服务方案，主打：

健康家：为自理长者提供高品质的生活照护、文娱社交、

营养膳食和健康管理服务；

医养家：为有医疗、护理和康复需要的患者提供专业的支

持服务，院内设邵逸夫护理院，不用出大楼就能享受三甲医院

的医疗服务。

记忆家：由日本拥有 20 多年养老机构管理和认知症照护管

理经验的专家和专业护理人员团队为患有认知障碍的长者量身

定制，提供从评估、诊断、照护、康复、护理全程专业服务。

9问：公司康养板块在智能化、机器人等方面有什么布局？

答：公司银发康养板块已发展多年，围绕行业智慧化升级

与消费行为“科技赋能”和“体验导向”转变的新趋势，进行

了一系列战略性布局，成功引进了基于火柴人隐私保护技术为

核心的长者 AI 智能评估系统与智护信息平台系统；全面丰富了

养老辅具的产品线，集中引进了多类智能养老辅具。近日，分

药机器人的加入，精准处理处方，使得用药更精准，服务细节

更完善。

10 问：介绍一下公司股票回购、股权激励的情况？

答：这部分信息敬请以公司公告信息为准。

11 问：公司贸易板块发展的情况怎么样？

答：公司贸易团队具备丰富的业务经验，稳健经营，防范

风险，提升细分领域差异化的核心竞争力，扎实有序地推进各

项工作。经营指标按年初计划稳步落实。

12 问：介绍一下安诺新程的营业情况？



答：安诺新程的发展已过了爬坡期，随着入住率提升，效

益逐步显现。公司也在持续开展相关工作，争取多落地几个新

“安诺新程”

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 9 月 19 日


