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投资者关系活动记录表

编号：2025-004

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 √ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名
投资者网上提问

时间 2025年 9月 19日 (周五) 下午 15:30~17:00

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

采用网络远程的方式召开业绩说明会

上市公司接待人

员姓名

董事长、总经理王玉

副总经理、董事会秘书、财务总监罗志青

独立董事黄添顺

投资者关系活动

主要内容介绍

投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：

1、请问贵司为什么选择去香港上市？

尊敬的投资者，您好！公司选择赴港上市有以下几个原因：

一是政策环境友好：香港积极推动资本市场发展，港交所上市制

度改革也放宽了相关条件，也优先 A+H 公司的上市申请，使得上

市流程更加便捷，为若羽臣提供了良好的政策环境。

二是港股流动性增强：近年来港股流动性不断提升，市场活跃度

高，有利于若羽臣上市后的股票交易和合理估值。

三是行业示范效应与资本需求：2025 年已有多家美妆消费相关

企业启动了 IPO 进程，若羽臣此前在资本市场已有一定基础，当

前公司业务处于快速发展阶段，如自有品牌绽家、斐萃等增长迅
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速，此时上市能够借助行业热度，获得资本“活水”，助力公司

进一步扩张。

四是契合公司未来业务发展需要：本次港股上市融资计划用于产

品开发、品牌建设、全球化布局、数字化建设等，有利于进一步

巩固公司优势，提升公司影响力。感谢您对公司的关注。

2、很喜欢绽家的产品，绽家后面有什么产品规划

尊敬的投资者，您好！绽家后续有以下几点产品规划：一是

继续加大战略单品香氛洗衣液的投入力度，推出场景化多元香型

产品。下半年持续布局新 IP 系列产品，以不同文化 IP 符号带动

人群扩圈和粉丝共鸣；二是对内衣洗衣液、洗衣凝珠、香氛衣物

喷雾等明星单品持续迭代升级，巩固细分品类领先排名优势；三

是焕新洗手液产品、布局厨房新概念洗涤剂等细分高潜品类；四

是拓展具有香氛感的产品，如无火香薰。感谢您的关注。

3、你好，请问斐萃的消费者画像是怎样的

尊敬的投资者，您好！斐萃聚焦科学口服抗衰，围绕女性人

群的不同生命周期推出针对性产品，产品以复配为主。用户以

31-40 岁一二线城市女性为主，还有一些小镇贵妇，这一群体对

“科学抗衰”的认知升级，会根据自己的特定需求选择优质成分

和产品，更加追求“效果可感受”与“成分透明化”。例如对核

心成分的临床数据、人体实测结果有更高要求，同时关注配方的

极简性与安全性。感谢您的关注。

4、公司在行业中的地位如何？未来有哪些战略规划以巩固

或提升行业地位？例如，是否有计划拓展新的市场或业务领域？

公司已在电商和消费领域持续深耕了十余年，目前已在大健

康、美妆个护、母婴、食品饮料等多个领域建立起头部竞争优势，

并在构建和经营自有品牌、开拓业务增长领域方面展现出积极的

进展。

自有品牌 LYCOCELLE 绽家自 2020 年正式上线以来，实现

了连年高速增长，多款产品长期领跑天猫等细分品类市场排名。

自有品牌 FineNutri 斐萃以“超级成分+极简配方+足量添加”
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为原则，针对全年龄段女性人群在不同生命周期中的细分抗衰需

求，打造出多款科学抗衰产品，深受消费者青睐，迅速跃升为口

服抗衰领域的一匹黑马。

后续公司将继续从产品、渠道、品牌建设、组织力建设等多

维度发力，在巩固先发优势的同时，以多品牌矩阵覆盖细分需求，

持续提升公司综合竞争力。

5、公司的新品牌斐萃是代运营么？现在做的怎么样？

尊敬的投资者，您好！斐萃（FineNutri）为公司旗下自有

品牌，目前已在天猫、抖音等主流电商平台实现全面布局，并保

持着良好的增长势头。2025 年上半年品牌整体实现营收 1.6 亿

元，二季度环比一季度高速增长。感谢您的关注。

6、公司自有品牌绽家一直在用，作为主力，上半年的增速

如何？

尊敬的投资者，您好！上半年，绽家依托持续创新的产品力、

精准内容营销能力与全渠道协同能力，驱动业绩爆发式增长。报

告期内，绽家实现营收 4.44 亿元，同比增长 157.11%。绽家持

续深化品牌香氛心智，以沙龙级调香为消费者提供更丰富的香氛

体验，构建从短期感官愉悦到长期生活方式表达的完整价值链。

感谢您的关注。

7、您好，公司在 2025 年上半年实现了净利润的大幅增长，

请问公司未来在提高投资者回报水平方面有何具体举措？公司

回购股份进展情况如何？

尊敬的投资者，您好。公司始终高度重视股东回报，在符合

相关法律法规及公司发展战略的前提下，将持续探索并实施积极

的利润分配及股东回报方案，以提升投资者信心与长期价值。公

司也正在根据相关规定有序推进回购计划，具体进展情况请关注

后续公告，感谢您的关注。

8、公司最近有没有回购

尊敬的投资者，您好。公司高度重视股东回报，在符合相关

法律法规及公司发展战略的前提下，将持续探索并实施积极的利
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润分配及股东回报方案，以提升投资者信心与长期价值。公司也

正在根据相关规定有序推进回购计划，具体进展情况请关注后续

公告，感谢您的关注。

9、一直在用绽家，这个产品上半年增速如何？

尊敬的投资者，您好！上半年，绽家依托持续创新的产品力、

精准内容营销能力与全渠道协同能力，驱动业绩爆发式增长。报

告期内，绽家实现营收 4.44 亿元，同比增长 157.11%。绽家持

续深化品牌香氛心智，以沙龙级调香为消费者提供更丰富的香氛

体验，构建从短期感官愉悦到长期生活方式表达的完整价值链。

感谢您的关注。

10、你好，请问若羽臣有没有品牌收购计划？

尊敬的投资者，您好！公司筹备 H股上市募资的主要目的之

一，就是用于全球资源的整合布局，也包括持续丰富品牌矩阵等。

在收购方面，公司会在全球市场挖掘大健康等行业的优质品牌资

源。感谢您对公司的关注。

11、公司自有品牌现在的发展如何？

尊敬的投资者，您好！公司自有品牌业务增长动能强劲，上

半年实现营业收入 6.03 亿元，同比大幅增长 242.42%，占公司

整体营收的 45.75%，已成长为公司发展的重要增长引擎。感谢

您的关注。

12、请问管理层，公司斐萃品牌在 168 期间的表现怎么样？

尊敬的投资者，您好！2025 年 618 大促期间，斐萃全渠道

GMV 较 2024 年双十一期间增长超 2000%，位列天猫内容榜单膳食

营养补充食品类目热度榜、引流榜、成交榜 TOP1、抖音滋补保

健品海外膳食营养补充类目 TOP1。单品层面，麦角硫因小蓝瓶

位列天猫国际口服麦角硫因好评榜、回购榜双 TOP1，光子瓶位

列天猫国际口服美容营养品新品榜 TOP1。感谢您的关注。

13、公司对目前的三块主要业务有什么规划？

尊敬的投资者，您好！公司将以自有品牌与品牌管理业务共

同推动营收结构优化，传统代运营依赖度会持续降低，深化多元
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化业务布局。

14、公司近期投资样美生物、SPD 等企业，涉及生物科技与

健康赛道。请问这些并购如何与现有业务形成协同效应？

尊敬的投资者，您好。公司紧密关注中国消费市场的发展趋

势，并通过投资的方式布局了几家国内消费品牌，未来公司会在

全球市场挖掘大健康、家清个护等行业的优质资源，充分发挥平

台化能力，赋能放大资产品牌价值。感谢您的关注。

15、公司对未来发展有什么看法

我们看好公司未来的战略布局，公司已经建立起可持续复制

的“0-1-N”品牌打造体系，正逐步从一家品牌数字化管理公司

向技术驱动及以消费者为核心、具备自有品牌打造、孵化与放大

全范围能力的品牌平台的战略跃迁。

16、公司打算什么时候赴港上市，会给公司带来哪些积极影

响

1）H 股上市不仅是融资工具的升级，更是公司全球化战略

的关键落子。通过政策红利、国际资本整合、灵活性等多重优势

的叠加，可以更好地拓宽国际视野、对接和整合全球资源，在品

牌出海、供应链全球化等方面建立长期竞争力。

2）品牌影响力再次提升。借助国际化平台，可以获得全球

媒体和投资者的关注，提升公司的国际形象和品牌认知度。相关

工作公司正在有序推进中，公司将根据监管规定及时披露工作进

展情况，敬请关注公司公告。

17、公司赴港股上市进展情况如何？

尊敬的投资者，您好。相关工作公司正在有序推进中，公司

将根据监管规定及时披露工作进展情况，敬请关注公司公告。

18、公司上半年经营表现？

尊敬的投资者，您好！报告期内，公司实现营业收入 13.19

亿元，同比增长 67.55%；实现归属于上市公司股东的净利润 0.72

亿元，同比增长 85.60%，盈利能力和经营质量进一步增强。感

谢您的关注。
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附件清单（如有） 无

日期 2025年 9月 19日


