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湖南德众汽车销售服务股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

√业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2025 年 9月 19日下午 14：00-17：00 

活动地点：本次活动采用网络远程的方式举行，并通过全景路演网站 

（https://rs.p5w.net）与投资者进行了线上交流。 

参会单位及人员：通过“全景路演”网站（https://rs.p5w.net），或关注

微信公众号：全景财经，或下载全景路演 APP,参与由湖南证监局、湖南省上市

公司协会与深圳市全景网络有限公司联合举办的“资本聚三湘 楚光耀新程 2025

年湖南辖区上市公司投资者网上集体接待日暨半年度业绩说明会”活动互动交流

的投资者。  

上市公司接待人员：公司财务总监、董事会秘书：易斈播女士；公司证券事



务代表：丁美菊女士   

 

三、 投资者关系活动主要内容 

本次网上接待日活动通过线上文字互动形式对公司经营情况进行了介绍。同 

时公司就投资者关心的问题进行了回复，主要问题及回复如下： 

问题 1：今年内公司董事、高管是否有减持计划，您又如何看待最近股价的

走势？ 

回答：公司董事、高管今年内无减持计划。我们对德众汽车的长期价值充满

信心，并长期持有公司股票。短期股价波动受市场情绪与估值分歧影响，但公司

基本面较为扎实。未来几年公司重点发力报废汽车拆解和动力电池回收拆解项

目，挖掘更多更优质的盈利项目，以业绩增长回馈投资者信任。 

问题 2：贵公司目前经营有哪些汽车品牌？公司战略发展方向是什么？ 

回答：公司始终秉承“以怀化为中心，构筑大西南汽车服务产业生态圈”的

战略发展理念。以新能源品牌为核心，豪华汽车品牌为矩阵，通过集群：鸿蒙智

行 AITO 问界、宝马、凯迪拉克、沃尔沃、大众等汽车 4S店以及特斯拉授权钣喷

中心，构建覆盖新能源、豪华、合资、国产四大领域的品牌矩阵及报废汽车绿色

拆解和再生资源循环利用等新兴领域，着力打造“研－产－销－后市场”全生命

周期产业链闭环。 

作为一家聚合多汽车品牌矩阵与全链条汽车后市场服务生态的综合性服务

平台，实行“渠道下沉+品牌升级”双轮驱动战略。 

新能源汽车服务网络建设方面，公司持续加大布局力度。2025 年上半年除

凯里区域引入新能源品牌外，铜仁地区获得授权中心准入通知邮件，成功引入 2

个优质新能源品牌，前期筹备工作正在有序开展中。 

作为循环经济创新实践者及湖南省报废汽车行业协会会长单位，公司投资建

设的报废汽车再生循环经济项目，在湖南中西部及贵州东部区域占据了重要的市

场地位。报废汽车拆解项目自 2021年 11月正式投产以来，营业收入得到快速增

长，2025 年上半年营业额 4566.45万元，较上年同期增长 299.92%。 

近两年公司再次发力投资建设重点项目：动力电池循环经济项目，建成投产

后，将通过“回收－拆解－再生－制造”的闭环体系，为区域绿色经济发展注入



新动能。 

与此同时，公司在 2025年 6月 27日成立孙公司湖南广拓进出口贸易有限公

司，拟拓展再生资源销售市场，强化产销一体化体系。  

上述事件具有不确定因素，请广大投资者注意投资风险。 

问题 3：动力电池循环经济项目的市场前景如何？公司在该领域有何竞争优

势？目前公司该项目现进展如何？何时投产？ 

回答：根据中工汽车研究院及行业综合预测，随着新能源车保有量的增长， 

2024年退役电池量超 35万吨，动力电池回收成为“第二锂矿”。在技术路径上，

“梯次利用”与“材料再生”并行：当电池容量衰减至 80%以下时，可用于储能

电站、低速电动车等场景，从而延长其生命周期；而锂、钴、镍等金属的再生回

收率已超 90%（数据来源：《中国能源报》），有效缓解资源依赖（2024 年再生锂

占比达 20%）。退役、报废锂电池数量将呈快速增长趋势，我国动力电池回收行

业需求将持续上升，未来动力电池回收行业发展前景广阔。且整个动力电池回收

行业尚处于起步阶段，许多市场规范尚未完全建立，我国动力电池回收行业还面

临诸多挑战。要求电池回收企业具备完善且成熟的回收技术和丰富的处理经验，

这不仅能降低企业的工艺成本，还能帮助企业获得更多回收资源，是回收企业的

主要竞争力之一。 

公司在产业链、技术、规模、经验等诸多方面具备较强的竞争力和优势。主

要体现在以下方面： 

（1）公司通过数十年汽车行业践行，布局依托终端市场主导地位，纵向贯

通汽车销售、维保服务、检测认证、报废车辆拆解及再生资源循环利用等全价值

链环节，拥有覆盖车辆全生命周期的服务生态系统。 

（2）动力电池循环经济项目是我公司深化产业链，推动公司业务结构调整，

以孙公司湖南金瑞新能源科技有限公司为项目主体的重要投资项目。项目规划构

建“梯次拆解－破碎分选－再生提纯”三位一体的循环体系，项目产品包括碳酸

锂、镍钴锰硫酸盐、元明粉、铝粒、铜粒等，项目建成投产将更好服务于新能源

产业绿色可持续发展，对当地动力电池综合回收利用行业的创新转型具有良好的

带动和示范作用，促进动力电池新材料的应用和综合回收技术成果的市场转化。 

（3）公司自 2023 年起投入多个相关产业研发项目，截止 2024 年已获得多



个发明专利，其中《废弃电池正极材料的回收方法》发明专利项目研发目的主要

是开发正极材料高效清洁回收技术，提高镍钴锂综合回收率和再生材料性能达标

率，降低处理成本。该项目已部分验收，基本达到预期目标，为公司动力电池综

合利用项目正式投产打下坚实基础。 

公司动力电池循环经济项目进展顺利。新筹建的 10 万吨级动力电池循环经

济项目已完成多项行政审批，包括项目备案、节能报告批复、环境影响报告书批

复等。该项目已进入建设快车道，当前工程技术调试与设备安装进展顺利，为

2025年 12月试运营提供了必要保障。 

上述事件具有不确定因素，请广大投资者注意投资风险。 

问题 4：公司未来 3-5年的战略重在哪里？有没有明确的业务增长曲线（核

心产品/新业务等）？  

回答：公司未来 3-5年战略重点是新能源、报废拆解及动力电池循环经济项

目, 随着退役、报废锂电池数量增长，该行业将迎来更广阔的前景，与此同时拥

有成熟的回收技术及丰富的处理经验，是构成核心竞争力的关键要素之一，公司

深耕汽车行业数十载，积累了丰富的行业经验，同时持续精进自身技术水平。 

问题 5：公司现金流状况如何？资金主要用在研发、扩产还是并购？ 

回答：公司现金流状况良好，2025 年上半年，经营活动产生的现金流量净

额同比增长 1359.51%，资金用途主要投入在主力项目动力电池循环经济项目，

暂无并购计划。 

 

 

湖南德众汽车销售服务股份有限公司  

董事会  

2025 年 9 月 22 日  
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